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FrantiSek jiz chodil néjakou dobu do $kolky, kde byl moc spokojeny, protoze si tam nasel dobré kamarady na
rvacky a pani ucitelka byla moc mila. Ve Skolce se vyskytovaly i roztomilé hol€i¢ky. Zatimco si FrantiSek uZival
téchto potéSeni déti predSkolniho véku, rodie se zabyvali mnohem pragmati¢téjSimi zalezitostmi, jako jsou
tfeba dané.

Priklad 1

Rodina se v pfedchozich prikladech potykala s riznymi G¢etnimi a dafiovymi otazkami. Ted by si rada udélala
pfehled v nékterych Casto pouZivanych terminech. Zodpovézte nésledujici otazky.

a)

b)

Zaméfme se na situaci, kdy rodina umistila malého FrantiSka do Skolky.

i.  Jakého danového zvyhodnéni mlZze rodina dosahnout, jestlize dité umisti do matefské Skolky
v Ceské republice?

i.  Nazakladé ¢eho je stanovena maximalni vySe tohoto zvyhodnéni?
ji. ~ Jaka je vySe tohoto zvyhodnéni pro rok 2015 za jedno vyzivované dité?
iv.  Jaka je vySe tohoto zvyhodnéni pro rok 2016 za jedno vyZivované dité?

Jaky je rozdil mezi pfimymi a nepfimymi danémi? (vysvétlete logiku obou druht dani) Uvedte jeden
pfiklad dané, ktery spada do kategorie pfimych dani, a jeden pfiklad dané, ktera spada do kategorie
nepfimych dani.

Zduvodnéte, jak bude darové vypofadano, jestlize zdédi dvacetilety syn po dédeckovi rodinny diim
v hodnoté 2 000 000 K¢. Pfedpokladejte, Ze syn bude jediny dédicem.

Vyjmenuijte:

i.  alespon ¢tyfi produkty, které jsou zatizeny spotfebni dani v Ceskeé republice

i.  alespof dva produkty, které jsou zatizeny ekologickou dani v Ceské republice.
Preferovali byste osobné radéji:

i.  progresivni zdanéni pfijmu,

ii.  degresivni zdanéni pfijmu, nebo

ji. ~ rovnou dan z pfijmu?

Svou odpovéd zdivodnéte a podpoite argumentem/argumenty. V em spatfujete nejvétsi vyhodu typu
zdanéni, které je vdm nebliz8i? Co muze byt naopak argumentem proti danému typu?



Kromé oblasti dani si Lucie s Ondrou chtéli utfidit znalosti také v problematice pojisténi. Jisté bude pro vas
hracka jim s tim pomoci.

Priklad 2

a) Vysvétli rozdil mezi pojisténim odpovédnosti z provozu vozidla a havarijnim pojisténim + uved ke
kazdému priklad Skody, ktera se z pojisténi pini.

b) Zivotni a Urazové pojisténi — jaké riziko si myslite, Ze je pro vas nejdileZitj$i si pojistit a proc? Jaké
riziko je naopak nejdulezitéj$i pro vase rodice a pro¢?

c) Vysvétli rozdil mezi pojiSténim nemovitosti a domacnosti + uved ke kazdému priklad Skody, ktera se
z pojisténi plni.

d) U jakého subjektu se muze pojistit sama pojistovna?

e) Jaké jsou moznosti dafového zvyhodnéni u Zivotniho pojisténi? Kolik Ize odecist od zékladu dané?
Jaka je celkova uspora na danich? Co musi smlouva splfovat?

Jednoho veCera Ondra hral s FrantiSskem na Xboxu a Lucie se zrovna vracela z hot yogy a povida: ,Ondro,
vidéla jsem reklamu na skvélou Skolu, kam musime FrantiSka dostat. LepSi Skola, nez ta z reklamy, totiz urcité
neexistuje!”

Priklad 3

Vzhledem k malému mnozstvi déti se Skoly v sou€asnosti musi hodné snazit, aby jich ziskaly co nejvice pro
sebe. Presné z tohoto diivodu se Skoly predbihaji v marketingovych kampanich. Pfedstavte si, ze jste v roli
marketingového specialisty Skoly a snazite se do prvnich tfid ziskat co nejvice novych zackl. Odpovézte na
nasledujici otazky a graficky zhotovte navrh plakatu, ktery by mél byt vyvésen ve Skolkach.

a) Jaka bude cilova skupina kampané na ziskani novych zacku do Skoly?
b) Jakymi zpUsoby (kanaly) budete svoji Skolu propagovat? Detailné popiste.

c) Graficky navrhnéte plakat, ktery bude propagovat $kolu. Je jedno, vjakém formatu bude plakat
vyhotoven. Hodnoti se nejen graficka stranka, ale i myslenka kampané.

Lucii a Ondrovi se nakonec podafilo FrantiSka dostat do té (podle reklamy) nejlepsi Skoly a maminka Lucie mu
proto musi koupit ucebnice.

Priklad 4

Pokud by méla Lucie kupovat jen jednu knihu (Citanku), byla by ji ochotna koupit za maximalné 250 K¢. Za
druhou knihu uZ by byla ochotna zaplatit jen 200 K¢. V pfipadé, Ze by FrantiSek do Skoly potfeboval uebnice
tfi, dala by za posledni z nich uz jen 180 K¢ a Ctvrtou knihu by koupila maximalné za 130 K¢. Aby byla ochotna
koupit mu i patou ucebnici, nesméla by stat vice nez 100 K¢. Za vice knih uz by Lucie ochotna platit nebyla.

a) Nakreslete Luciinu poptavku po u€ebnicich. Pozor, na x-ové ose je mnozstvi (Q), na y-ové ose je cena
(P).

b) Pokud stoji uéebnice 175 K¢ za kus, kolik jich Lucie FrantiSkovi koupi? Uvedte vysledek a oznacte
v grafu z a).

Spotrebitelsky uzitek je rozdil mezi Castkou, jakou je spotfebitel ochoten za statek Ci sluzbu zaplatit, a mezi
cenou, kterou opravdu zaplati. Pokud je tedy spotfebitel ochoten zaplatit za zmrzlinu 25 K¢, ale koupi ji za 15



K¢, je jeho spotrebitelsky uZitek 10 KE. Pokud je za prvni kopecek ochoten zaplatit 25 K¢ a za druhy uz jen 20
K¢, ale cena je stale 15 K&, pak je pfi koupi dvou kopecku zmrzliny jeho spotiebitelsky uzitek 10 + 5 = 15 K&.

c) Jaky spotrebitelsky uzitek ma Lucie pfi cené 175 K¢ za ucebnici?

d) O kolik procent se Luciin uZitek zvySi, pokud bude $kola objednavat uCebnice hromadné a ziska tak
slevu 20 % z pvodni ceny u&ebnic (175 KE)?

FrantiSek byl jiz od prvniho mésice ve Skole hvézdou tfidy. Byl chytry, krasny, i sport mu Sel. Také zacal od
rodiCU dostavat kapesné a pfemyslel, jestli ho hned utratit za néjaké nezdravé dobroty, nebo jestli vydrzet,
naSetfit si a koupit si to nejvic cool auti¢ko na trhu.

Priklad 5

a) Zhlédnéte na internetu video ,The Marschmallow test. Stru¢né popiste, o ¢em test je, aplikujte jej na
FrantiSka a jeho rozhodnuti a poté jej aplikujte na sebe.

b) Jaké je momentalné nejvic cool auti¢ko na trhu podle serveru Heuréka a jaka je jeho cena? Dolozte
printscreenem.

c) Pomozte Frantikovi spo€itat, jak dlouho by na auti¢ko $effil, kdyZ vite, Ze jeho mésicni kapesné €ini
100 K& a auticko koupi za nejnizSi souc¢asnou cenu na trhu zaokrouhlenou na stokoruny nahoru.
Zaroven ale neodola a dvakrat do mésice si koupi baliCek Marschmallow za 20 K¢. Dale
pfedpokladejte, ze si kapesné spofi na détském Uctu Sliné. Pripadné poplatky zanedbejte a poCitejte
s pfipisovanim urokd vzdy na konci mésice. Pocitejte s mésicéni Urokovou sazbou ve vySi 1/12 rocni
sazby.

Dékujeme za ucast v soutézi a téSime se zase pfristi rok u 4. roéniku SEMu,
ktery startuje na podzim 2017.



