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Uvod
« ]

e Globalizace (celosvétovy trend) => integrace
financnich instituci (bankovnictvi a
pojistovnictvi ) — 3 modely:

- separatni
- kooperativni
- koncernovy




Definice bankopojisténi (ruzné)
S

e prodej pojistnych produktu na obchodnich
mistech banky = tzv. cross-selling (krizovy
prodej)

e prodej financniho produktu, do kterého je
integrovan pojistny produkt, ktery je vnitrné
propojen s financnim produktem




Vyhody ©
/"

e Pro banky a e Pro klienty:
pojistovny: - ,v8e pod jednou
- synergicky efekt => stfrechou” (rychlé a
uspora N, 1 sily pohodine)
- moznost nového zisku - Jednoduchost
- upevneni vazeb s produktu
klientem - fransparentnost poj.

smlouvy




Nevyhody ®
—//

e nemoznost vybrat si specializovany produkt
e klient prestava diverzifikovat sve portfolio

e vyse pojistneho




Bankopojistny produkt
-

o dU

PO,

ezita je provazanost bankovniho a
jistného produktu

e pojistny produkt, ktery si klient koupi bud
jako neoddelitelnou soucast bankovniho
produktu nebo jako doplnkovou sluzbu Ci

bo

nus




Priklady bankopojistnych produktu
-
e kombinace HU s ZP

e cestovni pojisténi poskytované k platebni
karte

e havarijni pojisténi v pripadé leasingu vozidel




Situace v CR

S
e zac. v pol. 90. let 20. st.

e ti, kdo byli prvni, maji dnes klicové postaveni

e 1. byla IPB (dnes CSOB), nasledovaly ji
Ceska sporitelna, KB, eBanka

e dnes — vetsina bank ma zahr. vlastniky (=>
temer vse je ovlivneno tim, co se deje v
materskeé spol. v zahranici)




Regulace a dohled v pojistovnictvi
—

e Prestoze bankovni a pojistovaci Cinnosti jsou
od sebe oddeleny, vzniklé vazby mohou
generovat nova rizika a take snaze prenaset
rizika objevujici se v bankovnim sektoru do
sektoru pojistoven a naopak.

e zatim neni specialni pravni norma

=> sjednoceni dohledu nad finanénim
trhem do CNB 1.4.2006




Srovnani dvou bank na priklade
konkréetniho bankopojistného produktu

(S
e Komer¢ni banka: ,Rizikové ZP k HU
o Ceska spofitelna: ,Uvérové ZP HYPOTEKA"




Charakteristiky produktu (1)
...

Komeréni banka Ceska sporitelna
Vstupni vék min. 18 let min. 18 let
Vystupni vék max. 65 let max. 70 let
Pojistna doba shodna se splatnosti shodna se splatnosti
uvéru, min. 5 let uvéru, min. 1 rok, max.
30 let
Pojistna rizika smrt pojisteneho, smrt pojisteneho +
Upmé a trvala ztrata volitelné: invalidita,
sobé&staénosti velmi vazna
onemocnéni,dlouhodo
ba prac. neschopnost
Pocet pojisténych na | max. 2 osoby vramci | mozno uzavfit pouze
jedné poj. sml. jedné domacnosti pro 1 osobu




Charakteristiky produktu (2)
...

Komercni banka

Ceska spofitelna

Pojistna ¢astka

odpovida vysi
poskytnutého HU

odpovida vysi
poskytnutého HU,
min. 10 000 K¢, max.
neomezeno

Pojistné

stanovené v zavislosti
na vysi poskytnutého
HU a na véku
pojisténeho

stanovene v zavislosti
na vysi poskytnutého
HU a na véku a pohlavi
pojisténeho

Doba placeni

odpovida pojistne dobé

odpovida pojistne dobé

Frekvence placeni

meésicné

jednorazoveé, mesicné,
Ctvrtletné nebo roc¢né,
min. platba 300 KC




Zadani prikladu

Vyse HU Splatnost |Pohlavi |Vé&k

HU
Klient 1 500 000 K¢ 10 let zena 26 let
Klient 2 500 000 K¢ 10 let muz 46 let




Vyse rocniho pojistného
S

Komeréni | Ceska spofitelna
banka
Klient 1 1 500 K& 475 Ké& (1)
1 028 K& (T + pInainv.)
951 K& (T + velmi vazna
onemocheéni )
1 605 K¢ (T + plnainv. + vvo)
Klient 2 2 700 K¢ 3 832 K& (1)

6 941 K& (T + plna inv.)

9429 KC (T + velmi vazna
onemocheéni )

12 548 Ké (+ + nlna inv + wvo)




Doporuceni (1)

«
e Klient 1 => Ceska spofitelna
e Klient 2 => Komercni banka

=> ani jedna banka nenabizi vzdy to
nejvyhodneéjsi pro kazdého. Vzdycky
zalezi na konkretni situaci.




Doporuceni (2)
S
e Ceska spofitelna - vétsi flexibilita produktu
e Komercni banka - uzavreni pojisteni =>
shizeni urok. sazby

=> musi byt zvazena cela rada aspektu a
vzdy se musi vhodnost dané varianty
posuzovat z pozice konkrétniho klienta.




Dekuji za pozornost




