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I. O CEM JE VNEJSI HOSPODARSKA POLITIKA?

Studium vnéjsi hospodaiskeé politiky je v soucasné dobé velmi diileZité. Na zacatku 21. stoleti
jsou ekonomiky tésn¢ provazany prostfednictvim obchodu se zbozim a sluzbami a toky
financi a investici.

Vnéjsi hospodaiska politika mize byt rozdélena do dvou zakladnich oblasti:

» mezinarodni obchod: zamétuje se na realné transakce = fyzicky pohyb zbozi a
surovin
» mezinarodni finance: zamétuji se na financni transakce

Vnéjsi HOPO uziva stejné zékladni analytické metody jako ostatni odvétvi ekonomie, nebot’
motivy a chovani jednotlivet se v mezinarodnim obchodé nelisi od domécich transakei.

Analyza vnéjSich vztaht se lisi od analyzy uzaviené ekonomiky ve 2 aspektech:

1. mezindrodni obchod a investice jsou realizovany mezi suverénnimi zemémi. Stat
hraje vyznamnou roli pii regulaci mezindrodniho obchodu a investici. Mezinarodni
trhy umoziuji vladam diskriminaci urcitych skupin — omezeni obchodu (néstroje
obchodni politiky) jsou bézn¢ v praxi uzivany X omezeni obchodu nejsou mozna ve
vnitrostatnim obchodé.

2. vyznamnou roli hraji také riizné mény X ve vnitrostatnim obchod¢ je uzivana jedna
meéna.

Zakladni problémy vné&jsi HOPO jsou (7 témat vn&jsi HOPO):

ptinosy z obchodu

charakter obchodu
protekcionismus

platebni bilance

determinace ménovych kurza
koordinace mezinarodni politiky
mezinarodni trh kapitalu
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K jednotlivym problémim konkrétnéji:

1. Prinosy z obchodu
Ptestoze je prospés$nost mezindrodniho obchodu vSeobecné uznavéna, je fada lidi skepticka
ohledné ptinosu v ptipadé, kdy je zemé sama schopna importované zbozi produkovat. Jednim
z hlavnich omyll je tvrzeni, Ze je mezindrodni obchod skodlivy, pokud mezi zemémi existuje
velky rozdil v produktivité a mzdach.

Mezinarodni obchod je pro zac¢astnéné zemé prinosny také v situacich, kdy:

» se specializuji na uzky rozsah zbozi, pficemz mohou realizovat ispory z rozsahu
» vyvazeji zbozi, jehoz vyroba je narocna na VF, kterého ma zem¢ dostatek (a naopak)




Pfinosy zapojeni se zem¢ do svétové ekonomiky nejsou omezeny pouze na obchod se zbozim,
ale tykaji se také mezinarodniho pohybu VF.

Na druhou stranu ma mezinarodni obchod vyrazny dopad na distribuci pfijmt v dané zemi.
Mezinarodni obchod mize poSkozovat nékteré skupiny v zemi: naptiklad mize neptiznivé
ovliviiovat vlastniky specifickych VF (tj. takovych, které nemohou byt vyuzity v jinych
odvétvich). Reseni téchto problémi je soudasti politické debaty.

Ptic¢iny mezindrodniho obchodu (pro¢ se zemé zapojuji do mezinarodniho obchodu?):
» odlisnost vyrobnich podminek

» rostouci vynosy z rozsahu
» rozdily ve spottebitelském vkusu

2. Charakter obchodu

Charakter obchodu = kdo, komu, co

Nékteré aspekty vzniku obchodu jsou jednoznacné, napt. zdroje, klimatické podminky atd.
V jinych ptipadech uz neni existence obchodu jednoduse vysvétlitelnd. Na pocatku 19.stoleti
pfiSel David Ricardo s objasnénim vzniku mezindrodniho obchodu na zakladé rozdila
v produktivité¢ prace. Ve 20.stoleti se objevila dal§i vysvétleni: nejvyznamnéj$im z nich je
Heckscher-Ohliniiv model zalozeny na relativnim vybaveni VF a jejich vyuziti pfi vyrobé
rizné produkce.

2 typy obchodu:

» Meziodvétvovy: zavisi na rozdilech mezi zemémi
» Vnitroodvétvovy: zavisi na velikosti trhu

3. Protekcionismus

Zatimco v teorii mezinarodniho obchodu jsou zduraziiovany piinosy, hlavnim tématem
praktické obchodni politiky je regulovani rozsahu obchodu.

Od vzniku modernich stati se projevoval strach z mezinarodni konkurence a jeho vlivu na
prosperitu domaci ekonomiky. To vedlo ke stanovovani omezeni importi nebo subvencovani
domaécich vyvozli. Po WW?2 nastalo obdobi odstraiovani bariér v mezindrodnim obchodé¢, coz
odrazelo nazor, Ze volny obchod nevede pouze k prosperité, ale také zabezpeci celosvétovy
mir. V 90.letech 20.stoleti se tyto tendence projevily v podpisu dohod o volném obchodé,
napi. NAFTA, a ve vzniku WTO. Naproti tomu zacaly silit antiglobalistické hlasy prosazujici
protekcionismus.

Ve skutecnosti vlady neprovadéji to, co je nejlepsi z hlediska analyzy nakladd a vynost,
nebot’ hlavni slovo pfi stanovovani obchodni politiky jednotlivych zemi maji narodni zajmové
skupiny (stfety zajmil uvnitt jednotlivych zemi).



4. Platebni bilance

Nékteré zem& maji velké piebytky obchodni bilance (napf. v roce 1998 jak Cina, tak Jizni
Korea dosahly piebytku cca 40 mld.$. Neplati, ze piebytek obchodni bilance je dobry a deficit
Spatny. Je nutné jej posuzovat v kontextu celkové ekonomické situace. Presto je deficit
obchodni bilance pro fadu zemi aktualni tématem a spolu s problematikou protekcionismu
tvoti jadro zkoumani vnéj$i hospodatské politiky.

5. Determinace ménovych kurziu

M¢novy kurz = relativni hodnota mén

Po vétsinu 20. stol. byly mé€nové kurzy vazany na rozhodnuti vlady (systém fixnich ménovych
kurzti). Pred WW1 byly hodnoty hlavnich svétovych mén vazany ke zlatu, po WW2 pak
k dolaru. V 70. letech 20. stol. byl systém fixniho ménového kurzu opusStén a nahrazen
systémem pruznych ménovych kurzi (floating), kde je hodnota kazdé mény stanovovana na
trhu na zakladé¢ stfetdvani nabidky a poptavky.

6. Koordinace mezinarodni politiky

Svétové hospodafstvi zahrnuje suverénni staty, které si samy stanovuji vlastni ekonomickou
politiku. Na druhou stranu ekonomicka politika jedné zemé ovliviiuje jiné zemé, nebot je
svétova ekonomika integrovana. Rozdily v cilech jednotlivych zemi vedou ke konfliktim
z4jmu. I pti shodnych cilech jednotlivych zemi se mohou objevovat problémy, které souviseji
s chybé&jici koordinaci politik.

Hlavnim problémem vnéjsi hospodaiské politiky je otazka, jak dosdhnout souladu
v mezinarodnim obchodé a monetarnich politikdch riznych zemi, kdyZ neexistuje svétova
vlada, ktera by zemi fekla, co méa ud¢lat. Spoluprace zemi v oblasti mezinarodni obchodni
politiky je zajiStovana pomoci smlouvy GATT.

7. Mezinarodni trh kapitalu
Rostouci dulezitost mezinarodniho obchodu od 60.let 20.stol. byla doprovazena rdstem
mezinarodniho trhu kapitalu. Ten propojuje kapitalové trhy jednotlivych zemi. Na rozdil od
narodnich trhi kapitalu se vSak musi vyrovnavat s rozdily v narodnich piedpisech tykajicich
se zahrani¢nich investic.

S mezindrodnimi trhy kapitalu jsou spojena rtizna rizika, napft.:

» fluktuace ménovych kurzi
» problémy s vynutitelnosti zavazkt



II. PLATEBNI BILANCE A JEJI SOUVISLOSTI

Platebni bilance — avod

Platebni bilance = detailni zaznam skladby bézného Uctu a transakei, které jej
financuji

Vsechny transakce jsou zaznamenany jako:
a) pasiva= debet (platba cizinciim, zadporné znaménko)
b) aktiva= kredit (pfijmy od cizinct, kladné znaménko)

Kazda transakce v platebni bilanci zaznamenana dvakrat, jednou jako aktivum a jednou jako
pasivum. Diky tomu je zachovana ucéetni souvztaznost.

Platebni bilance zahrnuje 3 zakladni typy mezinarodnich transakei:

1. transakce zahrnujici export a import zbozi a sluzeb, které vstupuji ptimo do béZného
uctu
pf. ¢eska firma exportuje ocel => aktivum (+) na bézném uctu CR

2. transakce zahrnujici ndkup ¢i prodej finan¢nich aktiv (penize, akcie, vladni
dluhopisy..)
pt. ¢eska firma koupi zahrani¢ni akcie => pasivum (-) na finanénim uctu CR

3. jiné transakce (prevazné netrzniho charakteru)
pt. Ceska vlada promine dluh jiné zemi => pasivum (-) na kapitalovém uc¢tu CR

Struktura platebni bilance CR:

A. Bézny uéet (BU)
Obchodni bilance
Bilance sluzeb
Bilance vynosii
Bézné prevody
B. Kapitalovy ucet (KU)
Celkem A+B
C. Finanéni Géet (FU)
Pfimé investice
Portfoliové investice
Ostatni investice
celkem A+B+C
D. Saldo chyb, opomenuti, kurzové rozdily
Celkem A+B+C+D
E. Zména devizovych rezerv (- nariist)




Zakladni identita platebni bilance: BU + FU + KU = 0

Kazda mezinarodni transakce vyvola 2 vzajemné se vyrovnavajici zdznamy v platebni bilanci.
Suma BU a KU piedstavuje celkovou zménu Cistych zahrani¢nich aktiv v zemi, proto
vyrovnava rozdil mezi importy aktiv od cizincil a exportem aktiv cizinciim.

1. BéZny ucet

cizinclim, proto méa zaporné znaménko.
Exporty a importy jsou rozdéleny do 3 kategorii:

» zbozi
» sluzby (pf. turistické vydaje, dopravné...)
» platby (pt. dividendy, troky, vydélky domacich firem ptisobicich v zahrani¢i)

Navic jeden zvlastni typ transakci — jednostranné transfery (pt. dary)
2. Kapitalovy tcet

Kapitalovy ucet zahrnuje transfery souvisejici s migraci obyvatelstva, promijenim dluht nebo
pievody nevyrobnich nefinan¢nich hmotnych aktiv (napt. pozemky pro zastupitelské urady) a
nehmotnych prav (patenty, autorskd prava). Piijjem je aktivem v platebni bilanci ((+)
znaménko).

r

3. Finanéni ucet

Finan¢ni ucet méfi rozdil mezi prodeji zbozi a sluzeb cizincim a nékupy aktiv ze zahranici.
Pt. CR si ptijCi ze zahrani¢i => jde o pfiliv finan¢nich prostfedk do CR, proto + znaménko na
FU platebni bilance.

Deficit BU ve vy3i 100 mld. vyzaduje 100 mld. finanéni ptiliv do zemé (&isté puijéky a prodej
aktiv cizinci se tedy bude rovnat 100 mld.)

4. Statistické diskrepance

Informace o aktivnich a pasivnich polozkdch spojenych s urcitou transakci pochéazeji
z ruznych zdroji. Tato data se mohou liSit v rozsahu, piesnosti, Casovém obdobi, coz v praxi
vyvolavd nerovnovadhu platebni bilance (zatimco v teorii je platebni bilance vzdy
Vv rovnovaze).

Je obtizné presné priradit statistickou diskrepanci nékterému z G¢ti platebni bilance, ale
nejvétsi podil na statistickych diskrepancich ma FU, nebot je obtizné zaznamenavat
komplikované finanéni obchody ucastnikdi zrtiznych zemi. Na strané BU pak rozdil
zpusobuje evidence sluzeb.



5. Zména devizovych rezerv

Devizové rezervy = zahrani¢ni aktiva drZzend centralni bankou

Zména devizovych rezerv predstavuje ndkup a prodej devizovych rezerv centralni bankou,
kterd timto zptisobem kontroluje mnozstvi penéz v zemi. Centralni banka vstupuje na trhy
aktiv a svou intervenci (ndkupem ¢i prodejem devizovych rezerv) pfidava Ci stahuje penize
z ob¢hu.

Intervence centralni banky se v platebni bilanci projevi jako jakdkoli jina transakce
soukromého subjektu.

Zahada deficitu PB
Svét jako celek predstavuje uzavienou ekonomiku, ve které musi platit tyto rovnosti:

S = svetoveé tspory = svétové investice
AD=Y o sveétove agregatni vydaje = svétovy produkt

Jednotlivé zem¢ mohou mit piebytek ¢i deficit BU, coz znamend, Ze investuji ¢i si pijcuji
v jiné zemi. Celkova suma stavi bézného uctu ve svété je rovna nule, nebot’ pijcka jedné
zem¢ je pro jinou zemi investici.

Pocatkem 80. let 20. stoleti vzrostl deficit BU svéta jako celku. Pii¢inou jsou tyto faktory:

statistické diskrepance

casovy faktor

zkresleny zdznam mezinarodnich toki trokovych ptijmu
neevidované piijmy

VVVY

Zaznam urokovych plateb je rozhodujicim faktorem zplisobujicim deficit svétového bézného
uctu.

Vyvoj svétového deficitu BU (mld.$):

1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994
-38,5 -100,2 73,4 -76,7 -78,9 -126,0 99,0 -50,3

Po roce 1980 prudce vzrostly svétové trokové sazby, v poloviné 80. let pak poklesly. Ve
vétsin€ hlavnich primyslovych zemi doslo k dalSimu rGstu urokovych sazeb po roce 1987.
V tomto obdobi byl dopad riistu irokovych sazeb na svétové platby vétsi nez na zacatku 80.
let, nebot’ objem mezinarodnich aktiv a pasiv byl mnohem véts$i nez na zacatku 80. let. Po
sjednoceni Evropy roku 1993 nasledoval pokles deficitu svétového BU.



Vyznam platebni bilance v HOPO

Platebni bilance ptedstavuje ucetni vyrovnani bilance devizovych rezerv. PB hréla
vyznamnou roli jako méfitko nerovnovahy mezinarodnich plateb. Negativni saldo platebni
bilance miiZze signalizovat krizi, nebot’ to znamend, Ze zemé sniZuje svoje devizové rezervy a
zadluzuje se u zahrani¢nich ménovych instituci. Pies to musi byt zadvéry ze stavu platebni
bilance interpretovany opatrné a v celkovém kontextu.

III. TEORIE MEZINARODNIHO OBCHODU

Modely mezinarodniho obchodu

Podle Krugmana existuji 4 modely mezinarodniho obchodu, které se 1i$i predpoklady ohledné
determinant produk¢nich moZznosti zemé.

1. Ricardiansky model: produkéni moznosti jsou dany rozdélenim jediného zdroje, tj.
prace, mezi jednotliva odvétvi. Model je zalozen na ideji komparativnich vyhod. Jeho
nevyhodou je skute¢nost, Ze neumoziiuje vysvétleni nasledného rozdéleni piijmda.

2. Model specifickych faktorii: vychazi z ptedpokladu, ze zatimco se VF prace muze
voln¢ premistovat mezi odvétvimi, existuji specifické faktory vyuzitelné pouze
v urCitém odvétvi. Model vysvétluje rozdéleni piijmd, ale neni vhodny pro vysvétleni
charakteru obchodu.

3. Heckscher-Ohlinitv model: predpoklada, ze se mezi odvétvimi mohou piesouvat
ruzné VF, nejen prace. Tento model je slozity, umoziuje vSak pochopeni vztahu mezi

zdroji a charakterem obchodu.

4. Standardni model: bere v ivahu spolecné prvky predchozich modeli. Tyto modely
jsou pak chapany jako specialni pfipady standardniho modelu.

Absolutni x komparativni vyhoda

Absolutni vyhoda = zem¢ muze vyrabét jednotku statku s méné jednotkami prace nez
v zahrani¢i; porovnani produktivity

Pokud je doméaci zemé schopna vyprodukovat jednotku statku s méné jednotkami prace nez
jina zemé¢, dosahuje v této vyrob¢ vyssi efektivity.

X

Komparativni vvhoda = porovnani vyrobcu z hlediska nakladi obétované piilezitosti (=¢eho
se musi vzdat pro ziskani daného statku)

Produktivita prace:




>

CR Polsko

syr 10 20

vino 15 10

Bez obchodu: syr 30, vino 25
S obchodem: syr 40, vino 30

Strukturu mezinarodniho obchodu uréuje komparativni, ne absolutni vyhoda.
1. Ricardiansky model — koncept komparativni vyhody

Kdyz se zemé snazi produkovat vSe, ¢eli ndkladiim obé&tované ptilezitosti:

Ndaklady obétované prilezitosti produkce ruzi (vyjadiené v poctu pocitacit) = pocet pocitaci,
které by mohly byt vyrobeny zdroji pouzitymi na produkci razi

Rozdilné ndklady obétované pftilezitosti zemi umoziuji vzajemné piinosné usporadani
svétové produkce. Svét jako celek vyprodukuje vic diky specializaci zemi na vyrobu, kde maji
komparativni vyhodu. Tim roste Zivotni uroven. Zemé ma komparativni vyhodu u takového
zbozi, u kterého jsou jeho naklady obétované piilezitosti vyjadiené v jiném statku nizsi nez
v jinych zemich (tu¢n¢):

napf. USA: 10 mil.rizi= 100 000 PC
Mexiko: 10 mil.razi= 30 000 PC

David Ricardo: mezindrodni obchod vznika z diivodu mezinarodnich rozdili v produktivité
prace.

Ptfedpoklady Ricardianského modelu:
- 1 VF =préce (shodné vybaveni pracovni silou, shodnd mzdova sazba)
- 2 statky (syr a vino)
-  DOKO
- technologie mtize byt vyjadiena produktivitou prace v jednotlivych odvétvich,
tj. jednotkovou pracovni ndrocnosti (= mnozstvi prace potiebné
k vyprodukovani jednotky statku)

Hranice vyrobnich moZnosti a relativni ceny

Kazda zemé ma omezené zdroje, a proto se pro vyrobu dalsi jednotky jednoho statku musi
vzdat vyroby jiného. To je graficky znazornéno hranici vyrobnich moznosti.

Hranice vyrobnich moznosti= znézorfiuje rizné kombinace dvou statkil, které mohou byt
v ekonomice maximaln¢ vyprodukovany

Pokud je bran v vahu pouze jediny VF, tj. prace, pak je hranice vyrobnich mozZnosti
determinovana vybavenim VF prace:

aLc* Qc+arw* Qw <L L ... celkova nabidka prace



ar ... pracovni naro¢nost vyroby (C...syr, W...vino)
Relativni cena = cena statku vyjadiend v hodnoté jiného statku

Kdyz P¢/Pw > arc/aw ...vyss$i mzdy u statku syr => ekonomika se specializuje na jeho
vyrobu (relativni cena syra pievysSuje jeho ndklady obé&tované ptilezitosti)

Bez mezindrodniho obchodu se relativni ceny zbozi rovnaji relativni pracovni naroc¢nosti
vyroby jednotky statk:

arc/aLw ... relativni cena syra v domaci zemi
arc¥/apw® ... relativni cena syra v zahrani¢ni zemi

Pri existenci mezindrodniho obchodu plati:

pokud arc/aw < arc*/aLw®, event. arc/aLc™ < apw/arw®, pak ma domaci zemé komparativni
vyhodu pfi vyrobé syra, nebot pracovni naro¢nost vyroby syra je v poméru k vyrobé vina
v domaci zemi nizs8i nez v zahranici.

Hranice vyrobnich moZnosti

Horme wina
production, &,

ingalons=s
F 3

= Absalute walue of slope equals
apportunity cost of cheese in
terms ofwine

iz

-
Li3,) » Hame chesse
production, &,
in pound=s

Stanoveni relativnich cen

Bez mezindrodniho obchodu jsou relativni ceny determinovany relativni pracovni naro¢nosti
jednotky statku: doma - apc/apw , v zahranici - ajc*/apw™. Pfi existenci mezinarodniho
obchodu se porovnava relativni cena statku v obou zemich. Pokud je statek v zahrani¢ni
drazsi, vede to exportu tohoto statku z domaci zemé do zahranici, do té doby, nez se relativni
ceny vyrovnaji.

Ceny mezinarodné obchodovaného zbozi jsou determinovany nabidkou a poptdvkou. Pro
spojeni trhit obou produkt je vhodné zavést relativni nabidku (poptavku) = mnoZstvi syra
nabizeného (poptavaného) za jednotku vina.

Pokud je sv€tova cena nizsi nez arc/aLw , pak neni syr nabizen.

Pokud Pc/Pw < apc/apw ... domaci zemé se specializuje na produkei vina
Pokud Pc/Pw < arc*/apw™ ... zahranicni zemé se specializuje na produkci vina
Pokud Pc/Pw = aic/aLw ... domaci zemé vydéla stejné, at’ produkuje cokoli
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Pokud Pc/Pw - arc*/apw* ... nebude vino nabizeno

Kdyz se domaci zemé¢ specializuje na vyrobu syra, produkuje mnozstvi L/aj¢ , zatimco
v zahrani¢i produkuji L*/arc* mnoZstvi vina. Pro cenu syra v intervalu arc/apw az apc*/aLw™
je relativni nabidka syra: (L/arc)/( L*/ac*). Kiivka RD ma sestupny tvar odrazejici
substituéni efekt. Rovnovazna relativni cena se nachazi v priseciku RS a RD.

Svétova relativni nabidka a poptavka

Rd=tive price
of chease, FE .
-
2 o s
\ 2

2 r-.“\*-___-
1
! ! RO
1 1
1 1
e %;_ Relztive quantity

LY w of cheess, @, + O,
G+ B

Prinosy z realizace obchodu
Zem¢ ziskévaji z mezinarodni specializace. To lze demonstrovat 2 zptisoby:

1. obchod jako nepfimd metoda vyroby: domaci ekonomika produkuje syr a vino
nakoupi za prodany syr

2. vliv mezindrodniho obchodu na spotiebitelské moznosti zemé: zemeé mohou
spotfebovavat jinou kombinaci statkill syr a vino, nez jakou vyrab¢ji

Kdyz se zemé specializuje na statek, u kterého ma komparativni vyhodu, obé zemé z toho

ziskavaji. Podle Ricardidanského modelu jsou na tom tedy vSichni diky mezinarodnimu
obchodu Iépe. O tom, kdo co bude vyrabét rozhoduje komparativni, nikoli absolutni vyhoda.

Rozsireni spotfebnich moZnosti

Guantity Luantity
of wine, &, of wine, Ly,
[ T =
P
F Pﬁ T*
Cluartity Cluartity
of cheese, &), of chesse, &%,
) Home (b Foreign
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Omyly v chapani komparativni vyhody
1) Produktivita a konkurenceschopnost:

OMYL 1 = obava, zZe volny obchod je prinosny pouze tehdy, kdyz je zemé dost
silna, aby celila zahranicni konkurenci, respektive pokud je schopna vyrabét
nejakou produkci levnéji nez konkurence. Jde o nepochopeni komparativni
vyhody, nebot piinosy zobchodu vyplyvaji z komparativni, nikoliv absolutni
vyhody. Absolutni vyhoda neni nutnou, ani postacujici podminkou pro existenci
konkuren¢ni vyhody, nebot' ta zavisi nejen na relativni produktivité zemé
(vzhledem k produktivité zahrani¢niho odvétvi), ale i na relativni mzdové Grovni,
kterd je se odviji od relativni produktivity ostatnich odvétvi zemé.

2) Chuda pracovni sila:

OMYL 2 = omyl vyplyvajici z obavy, zZe zahranicni konkurence zaloZena na
nizkych mzdach poskozuje vyrobce z jinych zemi. Zastanci tohoto argumentu
odmitaji spolupraci se zahrani¢nimi odvétvimi, ktera jsou méné efektivni, ale plati
niz§i mzdy. Jde o omyl, nebot’ niz8i zahranicni mzdy neovlivituji pfinosy domaci
zem¢ zobchodu (neni rozhodujici, zda ceny jsou niz$i nasledkem vyssi
produktivity ¢i niz§ich mezd).

3) ,,Vykoristovani“ zemi s nizkymi mzdami:

OMYL 3 = obava, ze obchod zhoriuje situaci zemi, které maji mzdy nizsi nez
v zahranici. Nizké mzdy vSak neptfedstavuji vykofistovani. Pokud by zemé
odmitly ztohoto diivodu obchodovat nebo tlacily na rGst mezd v exportnich
odvétvich, snizily by se redlné mzdy, a tak i kupni sila hodinové mzdy pracovnika.

Rozsireni modelu

Piivodni model komparativni vyhody pracuje jen se dvéma produkty. Vzhledem ke snaze
ptiblizit jej realité byl rozsifen na vice produkti a bere v ivahu neobchodovatelné zbozi a
prepravni naklady.

Pfi analyze rozsifeného modelu se bere vuvahu pomér pracovni narocnosti jednotky
produkce doma a v zahrani¢i. Pokud je zndm pomér domdcich a zahrani¢nich mezd, 1ze z toho
urcit, kdo co bude vyrabét. Domaci ekonomika bude mit ndkladovou vyhodu u vyroby takové
produkce, jejiz relativni produktivita je vyssi nez relativni mzda.

Ptepravni ndklady ptedstavuji ptekazky pohybu zbozi a sluzeb. Navic neni mozné
prepravovat urcité sluzby a zbozi s velkym pomérem vaha/hodnota (pt.cement). Tato zbozi se
pak fadi mezi neobchodované (tj. takové, které si zeme vyrabi sama).
Specializace neni ve skutecnosti tak extrémni, jak model pfedpoklada, nebot”:

» existuje vice nez jeden vyrobni faktor (ne pouze L)

» snaha chranit domaci odvétvi pred zahrani¢ni konkurenci
» preprava zbozi je spojena s naklady
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Empirické ovéreni modelu

Ricardiansky model komparativni vyhody je uZzitecnym néstrojem pro tvahy o divodech
existence mezinarodniho obchodu a jeho disledcich na narodni bohatstvi. Ve skute¢nosti
model funguje, az na n¢kolik mylnych pfedpovédi a omezeni:

4) predpoklada extrémni stupen specializace

5) model nezahrnuje uc¢inky mezinarodniho obchodu na distribuci piijmu uvnitt
zem¢ (bere v uvahu jen pifinos pro zemi jako celek)

6) nebere v uvahu roli vyrobnich faktord coby pfi¢iny mezinarodniho obchodu

7) nebere vuvahu roli uspor zrozsahu jako faktor vzniku obchodu
(nevysvétluje velké toky mezi podobnymi zemémi)

Potvrdila se hlavni predikce Ricardidnského modelu: zemé by se mély zaméfit na export
zboZi, jehoZ vyroba ma relativné vysokou produktivitu. Stejné tak se prokazalo, Ze obchod
zavisi na komparativni, ne absolutni vyhodé¢.

V 90.letech viak zemé& neprodukovaly zbozi, kde maji komparativni NEVYHODU, a tak
chybi nastroj, jak zméfit produktivitu zemi v téchto odvétvich. Rozdily v produktivité hraji
stale vyznamnou roli pfi determinaci charakteru mezinarodniho obchodu.

Nelze predpokladat, ze je komparativni vyhoda statickd. Pokud se zemé specializuje podle

komparativni vyhody, pak roste jeji dichod a mlize si dovolit investovat do lep§iho vzdé€lani a
infrastruktury — v budoucnu mé komparativni vyhodu jinde.

Produktivita — vyvoz
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2. Model specifickych faktora

V realném svété jsou piinosy mezindrodniho obchodu Casto rozdéleny velmi nerovnomeérneé.
Na distribuci pfijmu maji vliv:

1. VF se nemohou ihned a bez dodatecnych naklada pfesouvat mezi odveétvimi

2. jednotliva odvétvi se lisi v poptavee po VF
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Model specifickych faktorii byl vyvinut P. Samuelsonem a R. Jonesem.
Ptedpoklady:
- 2 statky
- 3 VF -ty se déli na: - mobilni (préce)
- specifické (kapital, pida) = ty mohou byt vyuzity jen pii
vyrobé jediného druhu statku

Obchod piinasi zisk vyrobnimu faktoru, ktery je specificky pro exportni odvétvi zemi, ale
poskozuje VF specificky pro odvétvi, kterda musi konkurovat importim. Vliv na mobilni
faktory zavisi na jejich ptislusnosti k odvétvi (zda exportni nebo importni).

Distribuce piijmd, a tedy existence vitézii a poraZenych, je jednim z hlavnich divodu, pro¢
neni obchod svobodny. Navic ti, co ztraceji, byvaji Casto mnohem Iépe informovani a
organizovani, a proto ovlivituji obchodni politiku zemég.

3. Heckscher — Ohlinuv model

Jde o tzv. teorii podilu faktord.V redlném svété jsou nejen rozdily v produktivité prace
(Ricardiansky model), ale také ve vybaveni jednotlivych zemi zdroji. Heckscher — Ohliniv
model vysvétluje roli odlisného vybaveni VF v mezinarodnim obchodé. Model vychazi
z toho, Ze rozdily ve VF jsou jedinym zdrojem mezindrodniho obchodu. Komparativni
vyhoda je ovlivnéna vztahem mezi relativni narodni vybavenosti VF a technologii (ktera
ovlivityje relativni intenzitu vyuziti VF pfi vyrob¢ rliznych statki).

Zemé, kterd ma velkou zasobu urcitého VF bude vyrabét relativné vétsi mnozstvi statku,
jehoz vyroba je naro¢na na tento hojny VF. Mezinarodni obchod zptisobuje zmény relativnich
cen a ty ovliviiuji relativni vynosy jednotlivych VF. Vlastnici hojného VF mezinarodnim
obchodem ziskavaji, zatimco vlastnici vzacnych VF ztraceji.

Podle tohoto modelu by mél mezinarodni obchod vést k vyrovnavani cen VF, realné tomu ale
brani rozdilnost VF, bariéry obchodu a vyuzivani rozdilné technologie. Proti tomuto modelu
hovoti tzv. Leontiefiiv paradox (= exporty USA byly v obdobi 25 let po WW2 méné

kapitdlové narocné nez importy, v souladu s touto teorii tomu mélo byt naopak). Pro obchod
mezi bohatym severem a chudym jihem teorie plati 1épe.

4. Standardni model obchodu

Standardni model obchodu je zaloZen na 4 kli¢ovych vztazich:
a) vztah mezi hranici vyrobnich moznosti a kiivkou relativni nabidky:
Zem¢ produkuje kombinaci statkii odpovidajici bodu, kde se nejvyssi

dosazitelna izokvanta dotyka ktivky hranice vyrobnich moznosti

b) vztah mezi relativni cenou a relativni poptavkou:
Vyroba a spotfeba musi lezZet na stejné izokvanté, tedy musi platit vztah:

Pc*Qc + Pp*Qp = Pc*Dc + Pr*Drp,

kde D je spotiebované mnozstvi a Q vyrobené mnozstvi
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c¢) vztah relativni nabidky a relativni poptavky (ustavovani svétové rovnovahy)
d) vliv sménnych relaci na narodni bohatstvi zemé:

Pokud dojde ke zlepSeni (zvySeni) sménnych relaci zemé (tj. poméru P¢/Py),
zvysi se bohatstvi zemé a naopak.

IV. POLITICKA EKONOMIE OBCHODNI POLITIKY

Volny obchod — uvod

Ve skuteCnosti existuje na sveéteé pouze par zemi, které maji Uplné volny obchod (napf.
Hongkong). Teoretické modely dokazuji, Zze diky volnému obchodu se zemé vyhnou ztratam
efektivity spojené s protekcionismem a ziskd dodate¢né ptijmy, nebot dojde k odstranéni
zkresleni podnétil pro spotiebitele a vyrobce.

Volny obchod = provadéni (mezinarodnich) ekonomickych transakci bez omezeni

Podle nékterych neni volny obchod dokonaly, ale je lepsi neZ jiné politiky. Odptirci volného

obchodu zdiraziuji nespravedlivost volného obchodu — vyzaduji autarkii ¢i ,,spravedlivy
obchod*.

Prinosy volného obchodu:

» Efektivnost:
Mala zem¢ nemize ovlivnit zahrani¢ni exportni cenu. Clo tedy v jejim pfipadé vyvola ztratu
vyvolanou zkreslenim ekonomickych podnéti pro vyrobce i spotiebitele. Volny obchod by
tato zkresleni odstranil, ¢imz by doslo k nardstu narodniho bohatstvi.

> Uspory z rozsahu:
Ochrana vybranych odvétvi vede k roztfisténi vyroby mezi zemémi, ale také ke vstupu dalSich
firem do chranénych odvétvi, nebot’ je v nich zajiSténa niz8i konkurence a vysoké zisky.
Uroven vyroby kazdé jednotlivé firmy je pak nedostate¢na a neumoznuje dosadhnout uspor

7 rozsahu.

» Lepsi prilezitosti pro inovace
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Prinosy volného obchodu
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Politické argumenty pro

Ekonomov¢ tvrdi, Ze je obchodni politika zemi ve skute¢nosti disledkem specifickych zajma
urcitych skupin, a tedy Ze nezohlednuje néklady a pifinosy z celospolecenského hlediska.
Teoreticky je moZné nastroji obchodni politiky dosdhnout zvySeni narodniho bohatstvi. Ve
skutecnosti je ale vlada pod vlivem zajmovych skupin, a tak jsou jeji aktivity zaméfeny na
redistribuci pfijmu k politicky vlivnym sektorim. Z toho diivodu je volny obchod bez
jakychkoliv vyjimek lepsi, i kdyz z ¢ist¢ ekonomického pohledu to platit nemusi.

Kromé toho predstavuje mezinarodni obchod dobrovolnou sménu a vede ke zvyseni zivotni
urovné (posun kiivky produkénich moznosti).

Politické argumenty proti

Vétsina nastroji obchodni politiky je primarné zamétena k ochrané ziskii uréitych zajmovych
skupin. Teoreticky existuji ptipady, kdy aktivistickd obchodni politika zvySuje narodni
bohatstvi. Mezi argumenty obhajujici protekcionismus patfi:

1) ZlepSeni sménnych relaci:
Velka zem¢ mize ovlivnit zahrani¢ni exportni cenu, clo pak v takovém piipadé povede ke
sniZzeni ceny importil, ¢imZ dojde ke zlepSeni sménnych relaci. U velké zem¢ se nasledné
narodni bohatstvi zvysi diky clu vic nez za volného obchodu.
S rostoucim clem od urcité vyse klesd narodni bohatstvi. Existuje tedy optimalni clo, které
maximalizuje narodni bohatstvi. To znamen4, Ze je mezni ptijem ze zlepSeni sménnych relaci
roven mezni ztraté efektivnosti vyplyvajici z naruseni vyrobnich a spotiebitelskych podnéti.
Vyvozni subvence sménné relace zhorsuje.
Omezeni:

» malé zem¢ nemohou ovlivnit svétové ceny
» nebezpeci odvetnych opatteni ostatnich zemi
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2) Selhani domdciho trhu:

Vlivem trznich selhani (napft. trh pracovni sily se nevycistuje, trh kapitalu nealokuje efektivné
zdroje...) nemohou byt zdroje rychle pfemistény do vynosnych odvétvi. Kromé toho nékteti
ekonomové zduraziuji, ze piebytek vyrobce nezohlednuje vSechny néklady a pfinosy (napf.
externality v podobé& rozsifovani novych poznatki do jinych sektorii ekonomiky)

Dalsi argumenty:
» ochrana domaciho trhu pted zahrani¢ni konkurenci (pokles poptavky po domacim
zbozi vede k rstu nezaméstnanosti)
» lécba deficitt BU
» podpora klicovych odvétvi

Selhani domaciho trhu
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Graf ,,a* predstavuje standardni analyzu ndklada a ptinosi. Graf ,,b* zachycuje mezni piijem
vyrobcee, ktery prebytek vyrobce nezaznamena.

Clo zvysuje cenu z Pyw na Py + t. Dale dochazi k ristu doméaci vyroby (z S1 na S2), naruSeni
vyroby vyvolané zvySenim ceny je vyznaceno jako plocha ,,a“. Spotfeba v doméci zemi
klesne (z D1 na D2), naruseni spotiebitelskych stimult pfedstavuje plocha ,,b*““. Pokud bereme
v uvahu pouze piebytek spotiebitele a vyrobce, pak naklady cla ptevysSuji pfinosy.

Graf ,,b*“ zachycuje pribéh kiivky mezniho spolecenského piinosu. Vlivem naristu vyroby
vzroste spolecensky pifinos z S1 na S2 (plocha ,,c*).

Trzni selhéni lze vSak fesit i pfi zachovani volného obchodu pomoci domacich politik. Navic
je obtizné spravné predvidat budouci vyvoj a vytvofit na zéklad¢ toho odpovidajici politiku.

17



Priklady chranénych odvétvi
Zatimco v rozvojovych zemich byla v ramci strategie nahrazovani importi chranéna tada
odvétvi, ve vyspélych zemich je rozsah protekcionismu mnohem uzsi. Jedna se hlavné o dvé
odveétvi:
1) Zemédélstvi:
Ve vyspélych zemich ptfipadd na zemédé€lstvi nizky podil pracovni sily (v USA 2%).
Zemédelci byvaji ale dobfe politicky organizovani, coz jim umoznuje prosazovat vysokou
uroveii ochrany odvétvi.
Dale napt. CAP
2) Textilni primysl:
Charakteristické znaky odvétvi:

» pracovné intenzivni — z toho vyplyva, Ze maji v tomto odvétvi komparativni vyhodu

zemé s nizkymi mzdovymi sazbami

» neni nutné vysoka kvalifikace ani kapitalové investice
» ve vyspélych zemich dobie organizovani

Mezinarodni vyjednavani
Od 30.let 20. stoleti dochéazelo ve vyspélych zemich ke snizovani obchodnich bariér s cilem
roz§ifit mezinarodni integraci. K rychlé liberalizaci obchodu doslo diky mezinarodnimu
vyjednavani po WW2.
Vyhody vyjednavani oproti jednostranné politice snizovani cel jsou:

» vzajemné smlouvy napomahaji prosazovani volného obchodu

» eliminace obchodnich valek
» omezeni vlivu jednotlivych ndrodnich zajmovych skupin v mezindrodnim méftitku

Véznovo dilema

Véznovo dilema vychdzi z teorie her a napomaha pochopeni nutnosti koordinovat obchodni
politiky zemi prostfednictvi mezinarodnich smluv.

Ptiklad vychazi z ptredpokladui:
» 2 zem¢, 2 mozné politiky (volny obchod x protekcionismus)
» vlady schopny kvantifikovat spokojenost s vysledky zvolené politiky

» rozhodovani vlad je nezavislé

Dusledky zvolené politiky:
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Po WW?2 probihala mnohostranna obchodni jednani za u¢elem vzniku Mezinarodni obchodni
organizace (ITO = International Trade Organization). Vyjednavani provazely problémy, proto
skupina 23 zemi vytvorila roku 1947 do¢asna obchodni pravidla v podobé smlouvy GATT =
General Agreement on Tariffs and Trade. Organizace ITO vSak nikdy nevznikla, a tak trvala
docasnost GATTu 48 let.

GATT byla smlouva, ne organizace (staty vystupovaly jako ,,smluvni strany*, ne ¢lenové).

WTO

Roku 1995 se konec¢n¢ realizovala myslenka na vznik obchodni organizace a bylo zalozeno
WTO = World Trade Organization. Pravidla GATTu byla aktualizovdna a stala se soucasti
pravidel WTO. Zakladnim principem WTO je proces ,,vazani“. Pokud je urcitd celni sazba
vazana, pak zemé, kterd clo uvaluje, souhlasi s tim, Ze je v budoucnu nezvysi. V ptipadé
vyspélych zemich je vazana vétsina cel, u rozvojovych zemi asi %. Vyjimkou je situace, kdy
ostatni zemé souhlasi s navySeni cla na svoji produkei, to vSak byvé obvykle kompenzovano
snizenim jinych cel.

Kromé cel je snaha omezovat také necelni bariéry obchodu. Subvence jsou s vyjimkou
zemédé€lstvi zakézany. Zavadéni novych dovoznich kvt také neni mozné a navic jsou zemé

tlaceny k tomu, aby odstranily ¢i pievedly staré kvoty na cla.

Vyjednavani o snizovani cel a liberalizaci obchodu probiha v kolech.

Uruguayské kolo (1986-1994)

Vysledny dokument po ukonceni jednani obsahuje s dodatky celkem 22 000 stran. Smlouva
byla podepsana v dubnu 1994 v Marrakesi (Maroko). Do konce roku ji pak ratifikovaly hlavni
zemg. Za hlavni ptinosy Uruguayského kola je povaZzovano:

» Obchodni liberalizace:
Doslo k dohodé o dal§im sniZovani cel, coz znamenalo pokles primérmé celni sazby z 6,3%

zemédélstvi a textilni priimysl. Kromé toho byla zpracovéana pravidla pro vladni nakupy.

> Vznik WTO:
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Rozdily GATT X WTO:

provizorni smlouva pln¢ funk¢ni organizace

+ sluzby (GATS = General Agreement on Trade
in Services)

jen zbozi «. Lo

] + dusevni vlastnictvi (TRIPS = Trade-Related
Aspects of Intellectual Property)

zdlouhavé, neti¢inné fesSeni sport formalni, G¢inné feseni sporl

Ekonomické pifinosy Uruguayského kola byly odhadnuty jako dodate¢ny 1% ro¢ni nartist
realného svétového piijmu. Naklady liberalizace postihly koncentrované, dobfe organizované
skupiny, zatimco vétSina ptinost piipadla vefejnosti (koncentrovana ztrata malé skupiny X
malo viditelné pfinosy Siroké vetejnosti).

Vyjimky z pravidla nediskriminace

Mezinarodni obchodni smlouvy musi mit nediskriminaéni charakter. To znamena, ze pokud
snizi zem¢ cla na dovozy z urcité zemé, plati toto sniZeni 1 pro importy z ostatnich zemi.
Existuji vSak ptipady, kdy zemé vyjednavaji tzv. preferen¢ni obchodni smlouvy. Preferenéni
systém znamend, Ze cla uvalena na produkci zucastnénych zemi jsou niz$i nez u zemi
nezucastnénych. GATT obecné takové smlouvy zakazuje s vyjimkou situace, kdy maji zemé
nulova cla. Nulové celni sazby mohou mit v pfipadé vytvofeni zony volného obchodu nebo
celni unie.

Dopady integrace:

1. Piipojeni k z6n€ volného obchodu vede k nahrazovani drahé domaci vyroby dovozy
z jinych zucastnénych zemi. Dochdzi k tvorbé obchodu, zemé ziskéava.

2. Pokud vSak ptipojeni k zon€ volného obchodu vede k nahrazeni levnych dovozi

z nezucastnénych zemi drazs$i produkci nékteré ze zucastnénych zemi, dochazi
k odklonu obchodu a zemé¢ ztraci.

Spory o obchodni politiku

V 80.letech se objevily nové argumenty obhajujici vladni intervence do obchodu zamétené na
problém high-tech odvétvi, a tak vznikaly nové teorie strategické obchodni politiky.

V 90.letech silily debaty o vlivu naristu mezinarodniho obchodu na pracovniky

v rozvojovych zemich. S tim souvisi feSeni otazky, zda by mély byt do obchodnich dohod
v¢lenény standardy pro mzdové sazby a pracovni podminky.

Argumenty pro aktivni obchodni politiku

Aktivisticka vladni politika musi byt podloZzena ospravedlnénim intervenci. Podminkou je,
aby dana politika vytesila trzni selhéani.
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Ve vyspélych zemich byly identifikovany 2 druhy trznich selhani:

1) neschopnost firem v high-tech odvétvich zmocnit se piijmi zrozvoje
poznatkil, které se rozsiii i do jinych odvétvi

2) existence monopolniho zisku ve vysoce koncentrovanych oligopolnich
odvétvich

Technologie a externality

Pokud uc¢ini firmy v odvétvi novy poznatek, ktery mohou vyuzit i jind odvétvi, aniz by za to
musela zaplatit, odvétvi pak v disledku produkuje dodatecny vystup, ktery se neodrazi
ve stimulech firem ztohoto odvétvi. V takovém piipadé existuje dobry davod pro
subvencovani dan¢ho odvétvi.

Externality = pifinosy, které pfipadnou jinym firmdm nez tém, kter¢ je vyprodukovaly

V high-tech odvétvich je vytvareni poznatkti hlavnim aspektem podnikdni. Firmy vénuji
velkou ¢ast zdroji do zlepSovani technologii. Patentovad ochrana vSak poskytuje pouze slabou
ochranu proti imitovani népadu.

S timto argumentem ve prospéch protekcionismu souviseji 2 problémy:

» schopnost vladni politiky zaméfit se na spravné odveétvi
» obtizna kvantifikovatelnost pfinosi z vytvoiené inovace

Nedokonala konkurence

Obhajoba vladnich intervenci je zaloZena i na neexistenci dokonale konkurenéniho trhu
v n¢kterych odvétvich. Vldda mlze stanovenim pravidel ovlivnit, komu ptfipadne dodatecny
prinos, zda domaci ¢i zahraniéni firmé, a tak ménit narodni bohatstvi zemé. To fesi Brander-
Spencerova analyza.

S timto argumentem ve prospéch protekcionismu souviseji 2 problémy:

» nedostate¢né informace
> riziko zahrani¢ni odvetné akce

Strategické obchodni politiky jsou ,,0zebracovanim souseda®, nebot’ dochazi ke zvySovani
narodniho bohatstvi na tkor jiné zemé.

Globalizace a pracovni sila

Od 90.let sili ve vyspélych zemich antiglobaliza¢ni hnuti, kterd za hlavni problém povazuji
mzdy a pracovni podminky pracovnikli v exportnich odvétvich rozvojovych zemi. Podle
teorie komparativni vyhody vSak maji z realizace obchodu ptinos vSechny zic¢astnéné strany,
protoze kromé nardstu narodniho bohatstvi dojde také k redistribuci piijmi ve prospech
pracovnikd.
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Pted rokem 1995 byla kritika mezinarodniho obchodu zamétena na jeho dopady na obyvatele
vyspélych zemi, coz souviselo s obavou ze zahrani¢ni konkurence. Hlavni otazkou byl vliv
importi ze zemi s levnou pracovni silou na mzdy malo kvalifikovanych pracovniki ve
vyspélych zemich. Od roku 1995 v souvislosti s masovym rozsifenim antiglobaliza¢nich hnuti
se hlavni kritika zaméfila na dopady mezinarodniho obchodu na rozvojové zemé. Tito
aktivisté tvrdi, ze nizké mzdy v rozvojovych zemich jsou dusledkem volného obchodu. To
souvisi s nepochopenim podstaty komparativni vyhody.

Realna mzda a pracovni podminky

Pfestoze maji pracovnici v rozvojovych zemich nizké mzdy, jsou na tom Iépe, nez by byli bez
globalizace. Vyspélé zemé se obavaji zavedeni standardii na vysi mezd a pracovni podminky
z diivodu, Ze by to mohlo zneuzivano jako protekcionisticky nastroj.

Navrhované feSeni: monitorovani mezd a pracovnich podminek a zpfistupnéni vysledkt
spotiebitelim, ktefi se pak mohou rozhodnout, koho budou svou spotiebou podporovat.

V. NASTROJE OBCHODNI POLITIKY

Druhy nastroji

Nastroje jsou soucasti obchodni politiky zemé, jsou zaméfeny na regulaci mezinarodniho
obchodu.

| Trade Policy Instruments
I

| Trade Contraction ‘ ‘ Trade Expansion ‘
|
I I
]ﬁb‘ | Quantity Prib‘ ’a‘ntity
_ _ I |
Tariff Import quota Import subsidy Voluntary
Export tax Voluntary Export subsidy Import
- Export Expansion
Restraint (VIE)
(VER)
Cla — uvod

Clo = dan uvalena na importované zboZzi

Déleni:
» Specificka (pevna suma za jednotku)
» Ad valorem (%)

Jde o nejjednodussi a nejstarsi nastroj obchodni politiky (pf. Corn Laws — VB, po€.19.stol.;
nova prumyslova odvétvi v NEM, USA — konec 19.stol.).
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Cilem uvaleni cla je zvysit cenu importovaného zboZi, a tak chranit domaci odvétvi. Kromé
toho byla cla vyznamnym zdrojem piijmu do stitniho rozpoctu (napt. USA v letech 1830-
1860: 70-90% X Tunisko 1.1990: 75%). V soucasné dobé se zemé& odklanéji od uzivani cla
ve prospéch jinych nastrojt.

U¢inky uvaleni cla
Z pohledu importéra piedstavuje clo néco jako dopravni naklady: pokud nebude rozdil
v cenach daného zbozi na rGznych trzich alespoit ve vysi cla, nebude mit importér zajem

zbozi dovazet.

U¢inky uvaleni cla

Horne market Wiorld mar ket Foreign mar ket
Pric=, P Frice, P Fric=, &
[ X5

Ly

3] EEEEEEEE

=

Cluantity, & op Cuzntity, & Cuantity, &

Pokud by clo nebylo uvaleno, bude ceny na trovni Py (jak na domécim, tak na zahrani¢nim
trhu). Po uvaleni cla nebudou chtit importéii dovazet, coz povede k pievisu poptavky na
domécim trhu a pfevisu nabidky na zahrani¢nim trhu. To nasledn¢ zvysi domdaci cenu na
uroven Pr a snizi zahraniéni cenu na Groven Pt*=Pr —t.

Objem obchodu se snizi z urovné Qw, kterd by se realizovala za volného obchodu, na Groven
Qr. Za vyssi domaci cenu nakoupi spotiebitelé méné zbozi (piesun z bodu 1 do bodu 2).
Zvyseni doméci ceny je vSak niz$i nez je vySe cla, nebot ¢ast cla se odrazi ve snizeni
zahrani¢ni exportni ceny, a tak neni clo pln¢ uvaleno na domaci spotiebitele.

Clo v malé zemi

V ptipad€ malych zemi je vliv cla na svétovou (=zahrani¢ni exportni) cenu velmi maly. Tyto
zem¢ maji totiz nizky podil na svétovém trhu zbozi, a tak ma snizeni objemu jejich importa
pouze nepatrny vliv na svétovou cenu. V ptipad€ malé zemé zplsobi uvaleni cla zvyseni ceny

dovéazeného zbozi o celou castku cla, tj. z Grovné Pw na Py + t. Domaci vyroba se pak zvysi
(z S' na S?), zatimco spotfeba daného zbozi klesne (z D' na D).

Meéreni urovné protekcionismu

Clo zvySuje cenu dovazeného zbozi, coz zabezpefuje domacim vyrobcim ochranu pted
nizkou cenou zahrani¢ni konkurence. Pii analyze obchodni politiky je dilezité zjistit, jak
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velkou ochranu clo domacim vyrobctim skutecné poskytuje. Uroven protekcionismu lze méfit
pomoci procentniho podilu z ceny, za kterou by se zbozi realizovalo pfi existenci volného
obchodu.

Existuji 2 problémy spojené s méfenim trovné protekcionismu timto zptisobem:

» Metzleruv paradox: pokud je progndza malé zemé chybné zpracovana, mize dojit k
tomu, ze clo povede spiSe ke snizeni zahrani¢ni exportni ceny nez ke zvySeni domaci
ceny

» Clo mize mit rizné G¢inky pfi rdzné urovni vyroby
Naklady a prinosy cla

Clo zvySuje cenu daného zbozi v importujici zemi a sniZzuje jeho cenu v exportujici zemi.
Nasledkem téchto cenovych zmén dochézi k témto efektlim:

» ztraceji:
- spotiebitelé v zemi, do které se zbozi dovazi
- vyrobci v exportujici zemi

» ziskavaji:
- spotiebitelé v exportujici zemi
- vyrobci v importujici zemi, ktefi jsou clem chranéni
- vlada zem¢, ktera clo uvalila

K méfeni ndkladii a piinosii cla se vyuzivd koncept spotiebitelského, resp. vyrobcova
prebytku:

» Prebytek spotiebitele — méfi ¢astku, kterou spotiebitel ziska pfi nakupu na zaklade¢
rozdilu mezi cenou, kterou za zbozi skutecné zaplatil a cenou, kterou byl ochoten
zaplatit. Geometricky jde o plochu pod poptavkovou kiivkou ohrani¢enou zespodu
urovni ceny.

» Prebytek vyrobce — analogicky. Geometricky jde o plochu nad nabidkovou kiivkou
shora ohranicenou Urovni ceny.

V CR byl celni sazebnik tisicistrinkova publikace. Cesky trh tak byl chranén proti
komoditam, které nikdo neprodukuje (napf. sazenice ananast: 10%, tropické ovoce a ofechy
konzervované cukrem: 70%...). Jednotlivé polozky byly definovany neurcité (napt. vyrobky
noSené obvykle v kapse nebo kabelce: 26-40%) nebo naopak naprosto konkrétni (napt. ptaci
zloutky susené, nezpisobilé k lidskému pozivani: 20%).
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Naklady a prinosy pro importujici zemi

Frice, & =
|:| = consumer loss[a+ b+ o+ o)
= produc=r gain [ 2]
cr —_—_—_— fressd = govvernment revenue gain (o + 2]
.-
= e
/ o P \
" [
" [
1 1o o
=1 32 p2 a1 nt.'-t
. . Guantity, &
<

Méreni nakladi a prinosi cla

Clo zvySuje domaci cenu (z Pw na Pr), ale snizuje zahrani¢ni exportni cenu (z Pw na Pr*).
L , . al 2 . N 1 2
Doméci produkce vzroste z irovné S™ na S°, spotieba vSak klesne z D" na D”.

Dopady cla:
» Domaici vyrobce (plocha ,,a*): vyssi cena znamend, ze maji vyrobci vyssi prebytek
vyrobce. Pfed uvalenim cla odpovidal pfebytek vyrobce plose nad nabidkovou kiivkou
pod urovni Py. Diky clu cena vzrostla, coz vedlo ke zvétSeni této plochy.

» Domaci spottebitel: vyssi cena snizi jeho ptebytek o plochu ,,a+b+c+d*

» Domaci vlada (plocha ,,ct+e*): ziska pfijem z uvaleni cla, ktery je roven t*Qr,
kdet.............. clo,t=Pt - Pt*
[0 objem importu, Qr= D*-§?

Cisty efekt na narodni bohatstvi vyplyva z &istych nakladi cla:

Cisty efekt cla = spotfebitelova ztrata — p¥inos pro vyrobce — vladni piijem
b+d-e = atb+ctd - a - cte

Trojuhelniky ,,b* a ,,d* pfedstavuji ztratu efektivnosti, ktera je zpiisobena tim, Ze clo narusuje
podnéty pro spotiebu a vyrobu. Obdélnik ,,e* pfedstavuje ptinos ze zlepSeni sménnych relaci,
ke kterému doslo diky snizeni zahrani¢nich exportnich cen. V ptipad¢ malé zemé k takovému
zlepSeni nedojde, a tak dojde ke snizeni jejiho narodniho bohatstvi.

Dovozni kvoty — uvod

Dovozni kvota = ptimé omezeni mnozstvi zbozi, které¢ mize byt do zemé dovezeno
béhem urcitého obdobi

Omezeni importu byva praktikovano prosttednictvim vydavani licenci vybranym firmam.
Dovozni kvéta zvySuje domaci cenu zbozi, nebot” kvili omezeni importl dojde k pievisu
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poptavky nad nabidkou. Domadci ceny se zvysi o stejnou ¢astku jako clo, které by snizilo
importy na stejnou Uroven.

Duivody pro uvaleni kvoty:

» ochrana domécich vyrobcti pfed zahrani¢ni konkurenci
» pokles importti (kdyz chce zemé tesit deficit PB)

Vyspélé zemé uzivaji kvoty predevSim u zemédélské produkce X rozvojové zemé u
primyslové produkce (aby stimulovaly rozvoj vlastniho primyslu).

Ucinky kvoty
Price, $ton Supplw
| = con=dmer los=s
[+ + o+ o]
Price in 1.5, Market 456 [ ] = producer g=in (2]
){ frre = quotarents (=]
Warld Price 220

H Dermand

514 B3Z 245 926 Siumntity of sugar,
million tons

Import quota:
213 million tons

Priklad: cukr

Garance ceny cukru americkou vlddou vedla k rGstu americké ceny cukru nad svétovou
uroven. Na rozdil od EU vsak americka nabidka nepievysSuje poptavku, a tak je USA schopno
drzet domdci cenu na stanovené urovni. Pravo prodavat cukr maji v USA zahrani¢ni vlady,
které je deleguji svym narodnim firmam. Pfijem, ktery vznikne z existence kvoty, je pohlcen
zahrani¢nimi firmami.

Kvéta na dovoz cukru predstavuje typicky piipad protekcionismu, kdy velké piinosy
pfipadnou malé skupiné vyrobcl, zatimco naklady jsou rozlozeny mezi velké mnozstvi
spotiebiteld, a tak je jejich vyse na hlavu zanedbatelnd a neexistuje impuls ke zméné obchodni
politiky USA.

Srovnani clo x dovozni kvota

Kvéta neptredstavuje pro vladdu zdroj ptfijmu. Pokud je k omezeni importu pouzita dovozni
kvota misto cla, ziskaji ¢astku, kterd by pii uvaleni cla ptipadla vlade, drzitelé importnich
licenci.

Pfi porovnani nakladl a ptfinost dovozni kvoty je rozhodujici, kdo ziska rentu vyplyvajici
z rozdilu mezi svétovou a vysokou doméci cenou. Pokud mé pravo prodavat na domacim trhu
vlada exportujici zemé, dojde k odlivu této renty do zahrani¢i. Nasledkem toho jsou pak
naklady dovozni kvoty vyssi nez v ptipadé cla.
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Firmy pfi prosazovani protekcionismu Casto preferuji kvoty. Davody:

1. kvota predstavuje jisty ochranarsky efekt v podobé stropu importt (i pfi zméné trzni
situace)

2. firmy mohou dosdhnout monopolniho postaveni na domécim trhu — diky kvdté mohou
zvysit cenu své produkce (domaci spotiebitelé se nemohou pfeorientovat na zahraniéni
zbozi (X u cla by mohli — pouze by museli zaplatit clo)

Vyvozni subvence — uvod

Vyvozni subvence = vladni finanéni pomoc firmé ¢i jednotlivei, ktefi
vyvazeji své zbozi do zahranici

Subvence se podobné jako cla dé€li na:

» Specificka (pevna Castka za jednotku objemu)
» Ad valorem (% podil z exportni hodnoty zbozi)

Vyvozci budou zbozi vyvazet az do rovné, kdy domadci cena pievySuje zahrani¢ni pravé o
vysi subvence. Uginky uvaleni subvence jsou pravé opaéné nez u cla: Cena v exportujici zemi
vzroste z Py na Ps, ale protoze dojde soucasné k poklesu ceny v importujici zemi z urovné Py
na Pg*, je cenovy vzestup v exportujici zemi mensi nez subvence.

Utinky:
» Spotiebitelé v exportujici zemi ztraci (o plochu ,,a+b®)
» Vyrobci v exportujici zemi ziskavaji (o plochu ,,a+b+c®)
» Vlada v exportujici zemi ztraci (o plochu ,b+ct+d+e+ft+g™) — ztrata vlady vyplyva

z placeni subvenci, je tedy rovna: objem exportu*castka subvence

Efekt subvence na narodni bohatstvi:

Cisty efekt subvenci = spotiebitelova ztrata — piinos pro vyrobce + vladni ztrata
b+d+et+f+g = atb - atbtc + btctdtetftg

Vyvozni subvence navic zhorsSuji sménné relace, nebot’ se snizuji zahrani¢ni exportni ceny (z
Pw na Pg*). To vede k dodatecné ztraté ,,e+f+g“, ktera je rovna (Pw-Ps*). Z toho divodu
jednoznacéné néklady subvenci pievySuji piinosy.

Pro¢ chtéji zemé subvencovat exporty, kdyz tim poskytuji zahrani¢nim spotiebitelim importy
za nizké ceny? Diivody:

1. redistribuce piijmu v exportujici zemi:
» kdyz jedind zemé subvencuje: subvencovani vyrobci ziskavaji, proto za
subvence lobuji
» kdyz subvencuji vSechny zemé¢: klesa svétova cena. Zem¢ ale nemiiZze piestat
subvencovat, kdyz ostatni zemé pokracuji, protoZe by pak na své€tovém trhu nic
neprodala
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2. udrzeni vysokych cen — zejména u zeméd¢lské produkce
3. rist podilu na svétovém trhu a nésledné zvySeni ceny (tzv. strategicka obchodni
politika)

Ucinky vyvozni subvence

Frice, &

s
Subsidy 12 w

[ = producer gain

[+ b+ ]

= consumser loss (2 + &)
s = cost of

gowernment sub=sidy
[B+eoc+d+e+Ftagl

By

W/f:ﬁW//}?’/ 7

a Quan‘t-'r-t W, G

Priklad: zemédélstvi EU

Zemédélska politika EU (CAP = Common Agriculture Policy) vznikla za ucelem zabezpecit
evropskym zeméd€lcim vysoké ceny. V ptipad¢ poklesu ceny pod stanovenou uroven EU
odkupovala zeméd¢lské piebytky a zaroven byl evropsky zemédé€lsky trh chranén pted
velkym pfilivem konkurence clem, které vyrovnavalo rozdil mezi evropskou a svétovou
cenou.

Od 70.1let byly subvencované ceny tak vysoké, Ze zatimco za volného obchodu by byla EU
dovazela vétsinu zemédélské produkce, takto produkovala vic nez spotiebitelé chtéli, a tak
musela EU odkupovat obrovské objemy zemé&délské produkce.

Subvencované ceny v EU jsou vy$S$i nejen nez svétové, ale i1 neZ ceny, které by se na
evropském zeméd¢lském trhu ustavily bez import. Subvencované evropské ceny tlaci doli
svétové ceny, ¢imz rostou pozadavky na vyssi subvence, aby se pokryl zvétSujici se rozdil
mezi svétovou a evropskou cenou. Celkové tak naklady pro evropské spotiebitele a danové
platce prevysuji ptinosy pro vyrobce.

Zemédélstvi EU

Frice, P

.
Support prica \ /
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imports
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Dobrovolna exportni omezeni — uvod

Jde o variantu dovozni kvoty, kterou na sebe vSak uvaluje sama exportujici zemé. VéEtSinou
byvaji uvalena na zadost importujici zemé. Z ekonomického pohledu jde o dovozni kvoétu, kde
je pravo udélovat licence ptfevedeno na zahrani¢ni vladu. Pro importujici zemi je to vSak
nakladné, dokonce nakladnéjsi nez clo, které by importy omezilo o stejnou uroven. Pfi¢inou
je fakt, ze ptijem, ktery by vlada ziskala pti uvaleni cla, pfipadne v tomto ptipad¢ zahrani¢nim
firmam.

Stejné jako cla a kvoty vyzaduji i dobrovolnd exportni omezeni definovani kategorii vyrobki,
kterych se omezeni tyka. Vyvozci pak vyuZzivaji mezer, aby dand omezeni obesli: napt. USA:

vvvvvv

Z1p.
Priklad: japonska auta

V 60. a 70.letech byl americky trh s automobily automaticky chranén pred zahrani¢ni
konkurenci odlisnymi preferencemi spotiebitelti. V USA byla preferovana velka auta s velkou
spotiebou. Koncem 70.let v§ak doslo k prudkému naristu ceny ropy, a tak se zacal projevovat
zajem také o mensi auta. Japon§ti vyrobci aut zaplnili mezeru pii uspokojovani poptavky této
casti americkych spotiebitelii. To vSak vyvolalo v USA silné politické tlaky na ochranu
amerického automobilového primyslu. USA proto nasledné poZadalo Japonsko o dobrovolné
omezeni exportu.

Dusledky tohoto dobrovolného exportniho omezeni byly slozité z téchto divodu:
» neslo o dokonalé substituty
» automobilovy prumysl neni dokonale konkuren¢ni odvétvi

» japonsti vyrobci reagovali zvySenim kvality a prodejem i vétSich aut

Pozadavky na sloZeni vyrobku

Pozadavky na slozeni vyrobku = ptedpis pozadujici, aby nékteré specifické casti finadlniho
produktu byly vyrobeny domécimi firmami (minimalni podil domacich komponent)

Tyto pozadavky mohou byt stanoveny dvéma zptisoby:
1. ve fyzickych jednotkach
2. v hodnotovém vyjadieni

Pro vyrobce onéch specifickych ¢asti predstavuje tento néstroj obchodni politiky stejnou
ochranu jako dovozni kvéta. Pro firmu, kterd musi tyto ¢asti kupovat doma je efekt odlisny:
pozadavky na slozeni vyrobku neptedstavuji piimé omezeni importu. Dovoz téchto casti
muze dokonce vzrist, ale pouze za ptedpokladu, ze firmy koupi také vice ¢asti od domacich
vyrobct. Skute¢nd cena téchto Casti je pak primérem ceny dovezenych a doma vyrobenych
dilt.

Pozadavky na sloZeni vyrobku nevytvaii piijem pro vladu, ani rentu vznikajici z existence

kvoty. Rozdil mezi cenou importd a domadcich casti je zprimérovan do ceny findlniho
produktu a pfenesen na spotiebitele.
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Celosvétova vyroba znesnadnila stanovovani ,,narodnosti* zbozi.
Napt. v Jizni Dakoté musi byt zbozi oznaceno 3 vlajkami:
» zemé sidla vlastnika firmy

» zem¢ vyroby
» zem¢ puvodu dilt, které jsou soucasti vyrobku

Jiné nastroje
Mezi dals$i néstroje, které jsou uzivany vlddou k ovliviiovani zahrani¢niho obchodu patfi:
1. vyvozni Gvérové subvence — jde o obdobu vyvozni subvence. Ma formu pljcky od
specializovanych bank

napf. v USA: Export-Import Bank, v CR: Ceska exportni banka

2. nérodni obstaravani vladnich ndkupti — nakupy od domécich firem, 1 kdyz je jejich
cena vyssi, napt. evropsky telekomunikacni trh

3. byrokratické bariéry — zdravotni, bezpecnostni nebo celni pozadavky. Nyni Casto
vyuzivany
napt. francouzské natizeni, aby vSechna japonska videa byla proclena v malé celnici

v okresnim mésté Poitiers

Uc¢inky nastrojt obchodni politiky

] ) [POBROVOLNA
VYVOZNI DOYOZN I EXPORTNI
CLO SUBVENCE [KVOTA |OMEZENI
rebytek vyrobce 1 1 1 i
I:))f'ebytek spotiebitele|| l ! l
i -
yre z (vzestup (pfijmy pro|—
[prijem statu T Visdnich  irfitele  ((pfjmy pro cizince)
vydaji) licence)
? ?
celkové narodnil(v piipadé (v ptipadé
bohatstvi malé zemé ! malé zem¢ !
okles) okles)

Vsechny ¢tyfi druhy nastroji pfedstavuji pfijem pro vyrobce a poskozeni pro spotiebitele.
Dopad na narodni bohatstvi je nejednoznacny.
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VI. DalSi souvislosti obchodni politiky
VI.A) Rozvojové zemé

Obchodni politika rozvojovych zemi — uvod

Hlavni ekonomicky rozdil mezi zemémi spociva v rovni jejich pfijmu na hlavu. Na
pomyslné Spici jsou zemé zapadni Evropy, USA, Japonsko atd., jejichz piijmy na hlavu
v mnoha pfipadech ptevysuji 20 000 $. Naproti tomu zije vétSina obyvatel svéta (cca 4/5)
v chudych zemich. Ptijmové rozdily vSak existuji také mezi rozvojovymi zemémi (vysoké
pfijmy: Singapur X nizké: Bangladés). Hlavni zaméteni ekonomické politiky rozvojovych
zemi je pak snaha zmensSit pfijmové rozdily mezi rozvojovymi a vyspélymi zemémi.

Neékterym ptivodné chudym zemim se zdafil po valce rychly ekonomicky vzestup. V mnoha
rozvojovych zemich vSak do 70.let dominovala strategie nahrazovani importi, ktera je
zalozena na piedstavé, Ze kliCovym faktorem ekonomického ristu zemé je silny vyrobni
sektor, a proto je nutnd jeho ochrana pfed zahrani¢ni konkurenci.

Mnoho rozvojovych zemi ma navic velké rozdily v ptijmech jednotlivych regionti ¢i odvétvi
= problém ekonomického dualismu.

Strategie nahrazovani importi

Po WW2 do 70.let se fada rozvojovych zemi snazila urychlit sviij rozvoj omezenim importd,
aby ochranily domaci vyrobce. Tato popularni strategie byla teoreticky zalozena na
argumentech nedospélého odvétvi. Podle nich mé rozvojova zemé potencialni komparativni
vyhodu ve vyrobé, ale rozvijejici se pramyslova odvétvi nemohou ucinné konkurovat
zavedenym vyrobciim z rozvinutych zemi. VIady proto musi poskytnout rozvijejicim se
odvétvim docCasnou pomoc, dokud nezesili natolik, aby byla schopna celit zahrani¢ni
konkurenci.

Ve vétSin€ rozvojovych zemi byla vrdmci strategie nahrazovani importli uvalena cla a
dovozni kvoty. Zemé se nesnazily podporovat vlastni exporty, nebot” byli jejich predstavitelé
skepti¢ti ohledné¢ moznosti exportovat do rozvinutych zemi (podle nich byla svétova
ekonomika zablokovana proti vstupu novych zemi).

Napt. Brazilie: ,,zakon podobnych*: dovoz podobného zbozi, které je doma produkovano
znamena pro importéra znemoznéni piistupu k daiovym vyhodam, vladnim zakazkam atd.
Indie: vSechny importy vyzaduji licence

Cim mensi ma zemé ekonomickou silu, tim vétsi podil tvo¥i exporty a importy na jejim HDP.

Problémy argumenti pro ochranu nedospélych odvétvi:

1) neni vzdy rozumné zaméfit se na odvétvi, kde se o¢ekava komparativni vyhoda
v budoucnosti, nebot’ se mize situace zménit a objevi se néco nového

2) ochrana odvétvi je ucelnd pouze vpiipadé, ze vede ke zvySeni
konkurenceschopnosti odvétvi
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3) argument, ze vybudovat odvétvi je ndkladné z hlediska financi i Casu, neni
dostate¢ny pro vladni intervence, pokud nedochazi k trznim selhdnim. Pokud se
u odvétvi daji ocekavat vysoké zisky, chopili by se toho soukromi investofi.

Argumenty ve prospéch ochrany nedospélych odvétvi:

» nedokonal4 konkurence na kapitalovych trzich
» problém privlastnovani si novych poznatki firem, které za to nejsou kompenzovany

Diisledky nahrazovani importi

V nékterych ptipadech vedl rozvoj domaci vyroby prostiednictvim nahrazovani import ke
stagnaci pfijmu na hlavu (napf. v Indii, Argentin€). V jinych zemich (naptf. Mexiko) sice
doslo k ekonomickému rtstu, ptfijmovy rozdil mezi nimi a vyspélymi zemémi se vSak
nevyrovnal. Mezi mozné pti€iny patfi:

» platnost argumentu nedospélych odvétvi neni univerzalni

» obchodni politika nemohla vyfesit vnitini problémy rozvojovych zemi, tj. nedostatek
kvalifikované pracovni sily, manazerskych schopnosti...

» domaci trhy rozvojovych zemi nejsou dostateéné velké, aby umoznovaly efektivni
rozsah vyroby

» zabranéni vstupu potiebnych subdodavek, novych technologii a zlepSeni

Dusledkem této strategie bylo zvétSeni piijmové nerovnosti a narlist nezameéstnanosti.
V 80.letech se proto rozvojové zemé od strategie nahrazovani import odklonily.

Problémy ekonomického dualismu
Nerovnomérny vyvoj vramci zemé vede k tomu, ze existuji odvétvi na rizné urovni =
ekonomicky dualismus (napf. tradi¢ni odvétvi s nizkymi mzdami: zeméedélstvi x kapitalove-
intenzivni odvétvi: IT).
Ptiznaky dualismu:
1) hodnota vystupu na pracovnika je u moderniho odvétvi nékolikandsobné vyssi
nez ve zbytku ekonomiky. S tim souvisi rozdil ve mzdach.
2) vyssi hodnota vystupu je u modernich odvétvi zpisobena vétsi kapitdlovou
intenzitou vyroby

3) trvaly problém s nezaméstnanosti (v mnoha rozvojovych zemich)

Dualismus muaze byt zplisoben trznim selhdnim, slouzi jako argument k obhajobé
protekcionismu.

Strategie orientace na exporty
Jde o industrializaci prostfednictvim zaméfeni se na exporty do vyspélych zemi. V zemich
vychodni Asie doslo diky tomu k ,,zazraku®, nebot’ dosahly vyrazného ekonomického ristu (i

10%). Nazory na priciny ,,zazraku® se lisi:

» volny obchod, neangazovana vladni politika
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» uspéch sofistikovanych vladnich intervenci
» ani volny obchod, ani primyslova politika nemély vliv

Faktory ristu v zemich V.AS.

Asijsti tygii (= Hongkong, Taiwan, Jizni Korea, Singapur) dosahovali v 60.- 90.letech ro¢ni
rust 8-9% (x USA, zapadni Evropa: 2-3%).

Faktory ristu:

1) velmi oteviené¢ ekonomiky, téméf volny obchod (existuje pozitivni korelace mezi
ristem exportu a ekonomickym ristem)

2) mozny vliv sofistikovanych primyslovych politik (nizko tro€ené uvéry, podpora védy
a vyzkumu). Tento vliv byva zpochybnovan kvili t¢émto problémim:

» zem¢ meély ruzné politiky od direktivni (Singapur) po laissez-faire (Hong
Kong), ptitom rist byl u vSech

» zem¢ mély riznou strukturu primyslu: velké firmy (Jizni Korea) X malé
rodinné firmy (Taiwan)

» maly vliv politik na odvétvi (podle WB)

» dochazelo i kselhani pramyslovych politik v dob¢ ,,zazraku“ (napf. Jizni
Korea)

3) vysokd mira uspor
4) diiraz na vefejné vzdélani

Mezera bohati — chudi

Chudoba je hlavnim problémem rozvojovych zemi. Ve srovndni s vyspélymi zemémi maji
rozvojové zem& nedostatek kapitdlu a kvalifikované pracovni sily, coz pfispiva k nizké
ekonomické urovni téchto zemi a neumoziuje jim realizovat uspory z rozsahu. K tomu se
pridava politicka nestabilita, Spatna ochrana vlastnickych prav atd., coZ snizuje ekonomickou
efektivnost a odrazuje zahrani¢ni investory.

Zem¢ svéta mohou byt rozdéleny do 4 skupin podle vyse piijmu na hlavu:

1) nizké ptijmy na hlavu (Indie, Pékistan, subsaharska Afrika) —410 $ na hlavu

2) nizsi primér (Cina, malé zemé Latinské Ameriky a Karibiku, zbytek Afriky, byvaly
Sovétsky blok) — 1200 $ na hlavu

3) vyssi primér (velké zemé Latinské Ameriky, Saudskd Arabie, Malajsie, Turecko,
JAR, Polsko, Mad’arsko, CR, SR) — 4900 $ na hlavu

4) vysoké ptijmy na hlavu (vyspélé zeme + Izrael, Kuvajt, Singapur) — 25 730 $ na hlavu

Primérmé HNP na hlavu je v nejbohatSich zemich 63x vys$$i nez je primér nejchudsich
rozvojovych zemi. I skupina ,,vys$siho priiméru“ dosahuje jen 1/5 HNP vyspélych zemi.

Vyvoj mezery

Rozdily v zivotni urovni mezi primyslovymi zemémi v povaleéném obdobi téméf zmizely.
Podle teorie je cesta ke konvergenci pfijmu jednoducha: pokud existuje volny obchod (i volny

33



pohyb kapitalu, poznatkd...), neni diivod, pro¢ by pietrvavaly ptijmové rozdily mezi zemeémi.
Maximalni mira ristu pro vyspélé zemé €ini cca 2%, chudsi zemé mohou rist rychleji, a tak
dohnat vyspélé. Avsak i zemé, které dosahuji ro¢niho ristu 3% zdvojnédsobi svij realny
pfijem az za generaci.

Ve skuteCnosti vSak nedoSlo ke konvergenci piijmid na hlavu v celosvétovém méfitku.
Pretrvavaji rozdily v dlouhodobych mirach rstu mezi riznymi regiony. Zem¢ Afriky a
Latinské Ameriky s nizkymi pfijmy na hlavu maji tempo riistu pod Grovni vyspélych zemi.
Naproti tomu zem¢ vychodni Asie rostou rychleji nez vyspélé (pro né teorie konvergence
plati). Rozdilnd tempa rlGstu rozvojovych zemi jsou dana ekonomickymi a politickymi
podminkami a strukturalnimi znaky.

Strukturalni znaky rozvojovych zemi

Na rozdil od 60.let se rozvojové zemé nyni odliSuji v pfistupech k obchodni politice,
makroekonomickeé politice atd. Spole¢né znaky rozvojovych zemi zahrnuji:

4) tradice pfimé vladni kontroly hospodaistvi (vysoky podil vladnich nakupti na hrubém
narodnim produktu, obchodni restrikce, statni vlastnictvi...):
nyni se rozvojové zemé v roli vlady lisi, nebot’ doslo k rizné rozsdhlym omezenim vlivu
vlady.

5) zkuSenosti s vysokou mirou inflace:
v mnoha rozvojovych zemich nebyly vlady schopny platit své velké vydaje pomoci
datiovych piijml, a tak to feSily emisi penéz. Vysoka Uroven seigniorage vedla
k hyperinflaci.

6) V zemich, kde byly liberalizovany domaci financni trhy se projevila slabost finan¢nich
instituci:
Casto pijcovaly penize na Spatné a velmi riskantni projekty, roli hraly osobni znamosti.
Bankovni dohled nebyl efektivni.

7) Meénové kurzy byly fixovany, nebot’ se vlady obdvaly velké volatility v systému floatingu:
vétSina rozvojovych zemi se zejména snazila kontrolovat kapitalové toky omezovanim
zahrani¢nich ménovych transakci.

8) Vysoky podil ptirodnich zdrojti nebo zemédé€lské produkce v exportech

9) Vysoky stupent korupce (existuje silny vztah mezi rocnim HDP na hlavu a inverznim
indexem korupce (1:nejvétsi — 10: zadna korupce).

Pijcky a dluhy rozvoejovych zemi

Rozvojové zemé se v ramci financovani domadcich investic pirevazné spoléhaji na kapitalové

toky ze zahrani¢i. Rozvojové zemé& s nizkymi piijmy vytvareji tak nizké Gspory, ze si musi

pujcovat v zahrani¢i, aby mohly vyuzit vSechny ziskové investi¢ni prilezitosti. Z této

transakce ziskavaji ob¢ strany: rozvojovd zem¢ piekond omezeni narodnich uspor a véfitel
dosahne vyssi produktivity uspor nez v doméci zemi.
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Po WW?2 cerpaly rozvojové zemé uspory bohatSich zemi a vytvortily si tak zna¢ny dluh (v
roce 1996: 2,1 bilioni §$). Objevil se problém nesplaceni dluhu, tj. selhani dluznika ve
splaceni podle smluvniho harmonogramu (bez souhlasu vétitele). V takovém piipadé se
ptinos pro véfitele nerealizuje.

Pijcky rozvojovym zemim jsou rizikovej$i nez mezi vyspelymi zemémi z téchto divodi:

» socialni a politicka nestabilita
» slabost finan¢nich instituci rozvojovych zemi

Krize v LAT.AM.

Latinskd Amerika mé obrovské pfirodni bohatstvi, pfesto zistdva na urovni chudoby. V 50.,
60.letech doslo vlivem celosvétové prosperity k ekonomickému ristu. Zemé piesouvaly
vyrobni faktory z neefektivnich zemédélskych aktivit do primyslové vyroby. Ropné Soky
pocatkem 70.let, zpomaleni produktivity primyslovych zemi a konec Bretton-Woodského
systému fixnich kurzl vedl k niz§imu ekonomickému vykonu. VIady pak zacaly zvySovat své
vydaje na zajisténi socidlni rovnosti, coz musely financovat ze zahrani¢nich puajcek a
navySenim seigniorage emisi pen¢z. To vedlo k rozto€eni infla¢ni spiraly a prudkému narastu
vn¢jsiho dluhu.

70.1éta:

Argentina, Chile a Uruguay zavedly novou strategii ke zmirnéni inflace zaloZenou na
ménovém kurzu = tzv. tablita. Tablita je druh rezimu crawling peg (=zaméfen bud’ na
kontrolu inflace, nebo prevenci redlného zhodnoceni). Naproti tomu ma v ramci tablity dojit
ke snizeni inflace poklesem miry znehodnoceni mény viici dolaru, ¢ehoz se dosdhne snizenim
miry rdstu cen mezinarodné obchodovaného zbozi. Tato strategie vSak nefungovala a vedla ke
masivnimu realnému zhodnoceni mény a deficitim bézného uctu. Dusledky fixovani
meénového kurzu a velkého vlddniho deficitu se projevily ve vycerpani zahrani¢nich rezerv
zemi a ve spekulativnim utoku na jejich mény.

80.1éta:
Pocatkem 80.let se svétova ekonomika nachazela v recesi, coz prohloubilo problém dluhu
rozvojovych zemi. Dal$imi faktory byly:
» vyrazné zhodnoceni dolaru: zemé Latinské Ameriky mély dolarové dluhy, a tak doslo
k zvyseni realné hodnoty jejich dluhi
» snizeni cen primarni produkce: to vedlo ke zhorSeni sménnych relaci zemi

vvvvvv

90.1éta:

Do zemi se zacaly vracet soukromé investice, predevS§im z USA. Dlvody:

nizké urokové sazby v USA

snahy zemi stabilizovat inflaci

snizeni role vlady v ekonomice

snizeni danovych unika

zmenS$eni obchodnich bariér

deregulace trhti pracovni sily a produkce
zvyseni efektivity finan¢nich trhii

YVVVVYVYYY
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Vyvoj V.AS.

Do roku 1997 byly zemé vychodni Asie vzorovymi rozvojovymi zemémi. Ekonomicky
»zazrak® mél rizné priciny. Obecné silné stranky téchto zemi:

» vysoka uroven uspor a investic (pied rokem 1990 financovaly investice z domacich
uspor X pozd€ji zdjem zahrani¢nich investorti, coz vedlo k velkym deficitim
bézného uctu)

» rychlé zlepSeni kvalifikace domaci pracovni sily

» velka otevienost svétu

Slabé stranky vychodoasijskych zemi:

» produktivita — extenzivni rust vystupu (tj. vyvolan prudkym narGstem vstuptl), jen
nizky vzestup produktivity

» Dbankovni regulace — nizka regulace bankovniho sektoru, nadmérné pijcovani, Spatna
kvalita mnoha investi¢nich zdmért

» pravni ramec — chybg¢jici legislativa pro pfipady bankrotl, vypotradani vétitelt atd.

Rychly ekonomicky riist byl roku 1997 prudce vystiidan finanéni krizi. Ta vznikla 2.7.1997
po devalvaci thajského bahtu, ktera vyvolala masivni spekulace a hluboky pad nejen
v Thajsku, ale i v sousednich zemich, nebot’ ty byly investory hodnoceny stejn¢ jako samotné
Thajsko. VSechny postizené zemé (kromé Malajsie) pozadaly MMF o pomoc. Po prudkém
propadu v roce 1998 doslo roku 1999 k ekonomickému ristu, nebot znehodnocené mény
podporily zvyseni exportil.

Zavéry z krizi
Ze studia krizi vznikla pouceni:

1. Vybér spravného rezimu ménového kurzu:
pro rozvojové zemé je riskantni fixovat ménovy kurz, kromé piipadl, ze zem¢ nema
prostfedky a ma dluhy. Kdyz ptesto dojde k devalvaci, stane se velka ¢ast firem a financniho
sektoru insolventni. Rozvojové zemé presly po uspésné stabilizaci inflace do rezimu
flexibilntho ménového kurzu. Pokud to neudé€laly, doSlo v jejich pfipadé k redlnému
zhodnoceni a k deficitim bézného uctu, které mohly zptsobit spekulativni Gitoky na ménu.

2. Dulezita role bankovniho sektoru:
neslo Cist€é o ménovou krizi, ale také o bankovni a finan¢ni krizi. VIady celily konfliktu mezi
omezovanim nabidky penéz (aby podpofily ménu) a potifebou emitovat dalsi penize (aby
udrzely chod bank). Kolaps mnoha bank vyvolal naruseni ekonomiky.

3. Spravnd ndaslednost reformnich nastrojit vedoucich k liberalizaci:
to vychazi z teorie — ,,princip 2.nejlepsiho®: kdyz trpi ekonomika nékolika poruchami, vede
odstranéni jen nekterych (ne vSech) ke zhorsSeni, nikoliv zlepSeni. Napt. obchodni liberalizaci
by méla predchéazet liberalizace kapitalového trhu, nebot’ to umozni volatilitu ménového
kurzu a zabrani pfesunu vyrobnich faktori zodvétvi neobchodovaného do odvétvi
obchodovaného zbozi.
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4. Nebezpedi Sireni krizi: ,,domino-efekt“:
= ohrozeni zdravé ekonomiky krizovymi udalostmi jinde ve svété.

Reforma svétovych financi

Po krizich 90.let se objevil pozadavek na obnovu svétové financni struktury. Asijska krize
prokazala, Ze problémy vznikly diky vazb& zemi na svétovy kapitalovy trh. U téchto zemi se
vSak neobjevily signaly ohrozeni spekulativnimi utoky (napf. velké deficity rozpoctu,
nadmérnd monetarni expanze, vysoka mira inflace). Sila a rychlost, kterou se mohou poruchy

pres mezinarodni kapitdlové trhy Sifit, je velka. Preventivni prostfedky jsou v takovém
ptipad¢ nedostatecné.

» Irilema* ménového rezimu

Stabilita méncového
lurzu

CAPTTATL CTUTEEREENCY
CONTREOLS BOARD

Autonomie
monetérni politikey

| FLOATING Wolny pohyb
kapitalu

VI.B) Nedokonala konkurence

Uspory z rozsahu a nedokonala konkurence v mezinarodnim obchodé
Jak uspory z rozsahu, tak nedokonal4 konkurence maji vliv na mezinarodni obchod.
1. uspory z rozsahu:
Model komparativni vyhody byl zaloZen na ptfedpokladu konstantnich vynost z rozsahu. Ve
skuteCnosti ma ale fada odvétvi rostouci vynosy z rozsahu (dosahuje tedy s rtistem rozsahu
produkce uspor).
Uspory z rozsahu se déli:
B) externi (jednotkové naklady zalezi na velikosti odvétvi)

C) interni (jednotkové naklady zavisi na velikosti firmy)

Druh uspor z rozsahu ma vliv na strukturu odvétvi: externi = DOKO, interni = velké firmy
maji nakladovou vyhodu =NEDOKO.

2. nedokonala konkurence:
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Nedokonale konkuren¢ni firmy mohou ovlivnit cenu své produkce (= price setter). NEDOKO
je charakteristicka pro odvétvi s nékolika velkymi firmami, jejichz produkce je diferencovéna.

Monopolisticka konkurence a obchod

V odvétvich, kde jsou realizovany uspory z rozsahu, je mnozstvi 1 $kéala vyrabéného zbozi
omezena velikosti trhu. Diky mezinarodnimu obchodu a vytvofeni integrovaného
mezinarodniho trhu jsou staty schopny tato omezeni piekonat. Kazdd zem¢ se muze
specializovat na vyrobu uzsi $kaly vyrobkii nez pii absenci mezinarodniho obchodu. Skalu
dostupného zbozi mize rozsitit obchodem. Obchod nabizi prilezitost pro vzajemny piinos, i
kdyZz se zem¢ neliS$i vybavenim VF ani technologii. Model monopolistické konkurence

napomaha pochopeni piinosu obchodu pro sladéni rozsahu a skéaly produkce.

Prinosy integrovaného obchodu

Vétsi trh vede v modelu monopolistické konkurence k snizeni primérné ceny a také
dostupnosti Sirsi $kaly zbozi. Integrace trhi prostiednictvim mezindrodniho obchodu ma
stejny efekt jako zvétSeni trhu uvnitf jednotlivych zemi. Mnozstvi firem a cena jsou
v monopolistickém odvétvi ovlivnény velikosti trhu — na vétSich trzich byva vic firem 1 vétsi
objem prodeju ptipadajicich na 1 firmu. Diky tomu mize byt cena produkce nizsi a zarovei je
Skéla produkce vétsi nez na malém trhu.

Vytvorenim integrovaného trhu dojde k nartistu poctu firem, zvétSeni vystupu kazdé firmy a
sniZeni ceny. Spotiebitelé tak maji v&tSi moznost volby. Aby firmy dosahly Uspor z rozsahu,
musi se soustfedit na vyrobu v jedné zemi a prodavat vystupy zakaznikiim na vsech trzich.

Uspory z rozsahu a komparativni vyhoda

Model monopolistické konkurence ptredpokladd, Ze vyrobni ndklady jsou v obou zemich
stejné a Ze s realizaci obchodu nejsou spojeny zadné naklady. V dusledku uspor z rozsahu
neni Zadna zemé schopna vyrabét celou Skalu vyrobkti sama. Ackoli mohou nékteré vyrobky
vyrabét obé zemé, bude se kazda specializovat na néco jiného.

Obchod je mozné d¢lit na:
1. meziodvétvovy (vyrobky za potraviny) — tento obchod odrdzi komparativni
vyhody
2. vnitroodvétvovy (vyrobky za vyrobky) — neodrazi komparativni vyhody

Vyznam meziodvétvového nebo vnitroodvétvového obchodu zavisi na tom, jak podobné si
zem¢ jsou: ¢im shodnéj$i maji pomér kapital/prace, tim mén¢ vyznamny bude mezi nimi
meziodvétvovy obchod, zatimco vnitroodvétvovy obchod zalozeny na tsporach zrozsahu
bude dominantni. Pokud budou jejich narodni poméry odlisné, bude veskery obchod zalozen
na komparativnich vyhodach.

Dumping
Modely monopolistické konkurence pomahaji pochopit, jak rostouci vynosy ovliviuji
mezinadrodni obchod. Ackoli uznavaji, Ze nedokonald konkurence je dusledkem uspor

z rozsahu, nezaméfuji se na mozné nasledky nedokonalé konkurence na mezinarodni obchod.
V realném svété je jejim hlavnim disledkem uctovéni rlznych cen za zbozi, které je
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exportovano a které je prodavano doma. Nejbéznéjsi forma cenové diskriminace
v mezinarodnim obchodé& je dumping. Slouzi k maximalizaci zisku firem.

Dumping = cenova praktika, kdy firma uctuje nizsi ceny exportovanému zbozi nez doma
prodadvanému zbozi

Dumping je povazovan za nekalou obchodni praktiku, a proto podléha specialnim pravidlim a
je sankcionovan.

Dumping mohou firmy realizovat, pokud ma odvétvi nedokonale konkuren¢ni strukturu
(firma je price maker) a trhy jsou segmentovany (nelze jednoduse nakupovat zbozi urcené pro
export).

Dumping
Cost, C and
Price, P
PDCUW»— - —_—— 3
1 mc
I2 1/
Pror Dror =MRror
|
1
1 I Dpons
I MRooy |
Qoom Quioworor Quantities produced
H_);Y_j and demanded, Q

Domestic sales Exports
- J

'S
Total output

Antidumping jako protekcionismus

V tadé zemi je dumping povazovan za nekalou konkurenéni taktiku. Firmy poskozené
dumpingem zahrani¢nich firem Z4daji o pomoc vladni instituce (v  USA: Commerce
Department), které po prokazani opravnénosti stiznosti uvali antidumpingové clo (= na urovni
rozdilu mezi soucasnou a spravedlivou cenou dovozit).

Ekonomové nejsou piili§ nadSeni z chdpani dumpingu coby zakdzané obchodni praktiky.
Cenova diskriminace je normalni obchodni strategie. V praxi je skute¢né cenové predatorstvi
vzacné (mnohem vzéacné€j$i nez antimonopolni opatfeni), protoze zavisi na nepravdépodobné
schopnosti jednotlivych vyrobcli ovlddnout svétovy trh. V kazdém piipad¢ spotiebitelé
ziskavaji z nizsich cen produkce (stejné tak firmy kupujici vyrobni statky).

Ve skutecnosti plati pravidlo spravedlivé ceny, které je zalozeno na odhadu zahrani¢nich
vyrobnich nakladii (nebot’ je t¢Z§i dokazat, Ze zahrani¢ni firmy G¢tuji domacim zdkaznikiim

vys$$i ceny nez zahrani¢nim).

USA (2001): antidumpingové ¢i odvetné clo na 256 polozek ze 40 zemi.
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VI.C) Pohyb VF

Mezinarodni pohyb VF- uvod

Principy mezindrodniho pohybu VF se neliSi od zékladnich principti tykajicich se
mezinarodniho obchodu se zbozim. Pte sto v politickém kontextu existuje né¢kolik hlavnich
rozdill. Zemé, ktera je hojné vybavena VF prace, mize importovat kapitdlové ndro¢né zbozi
nebo si v zahrani¢i kapitdl pajcit. Totéz plati naopak. Mezinarodni pohyb VF vede
k vyznamngj$im politickym problémim neZ mezinarodni obchod, a proto jsou VF pfedmétem
vétsich restrikei nez zbozi.

Mezinarodni pohyb VF prace

V realném svété jsou Castd omezeni pohybu pracovnich sil, kterd vedou k tomu, ze mobilita
pracovnich sil je mén¢ vyznamna nez mobilita kapitalu.

vvvvv

doma poklesne domadci pracovni sila. Disledkem tohoto pfesunu je vzestup domdci redlné
mzdy a pokles redlné mzdy v zahrani¢i. Pokud neexistuji pfekazky pohybu pracovnich sil,
bude pfesun pracovnich sil pokra¢ovat, dokud se mezni produkty prace (MPL) v obou zemich
nevyrovnaji.

Redistribuce sveétové pracovni sily:
» vede ke konvergenci realnych mzdovych sazeb
» prispiva k rustu svétového produktu

» nékoho poskozuje

Disledky mezinarodniho pohybu pracovnich sil

MPL Marginal product MPL*
of labor

: d MPL
1 |
MPL* I :
1 |
0 Home L2 L1 Foreign 0"
employment employment
- Migratian of labor —
. from Home to Foreign o

Total world labor force

Mzdova konvergence

V soucasné dob¢ dochazi k velkému pohybu osob mezi zemémi, pfesto byla imigrace hlavnim
zdrojem populacniho ristu jiz koncem 19. a za¢. 20. stoleti. Divodem byla globalizace
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spojena s integrovanim celého svéta Zeleznicemi, telegrafem atd. Kromé toho téméf
neexistovaly pravni prekazky migrace. V souvislosti s masovou migraci doSlo k realné
mzdové konvergenci. V zemich, odkud lidé odchazeli, rostly do WW1 redlné mzdy mnohem
rychleji nez v zemich, kam imigranti mifili (tam byly vysoké mzdy zpocatku).

2. Mezinarodni pohyb kapitalu

Mezinarodni pohyb kapitdlu je hlavnim znakem mezinarodniho ekonomického prostiedi.
Véfitelé investuji 3 zplsoby:

» pujcky zahrani¢nim firmam
» nakup akcii zahrani¢nich firem
» Dbudovani pobocek v zahranici

Od pohybu pracovnich sil se lisi:

» pracovni sily se fyzicky pfesouvaji X u kapitalu jde o finan¢ni transakce
» pohyb kapitalu predstavuje mezicasovy obchod = vzdani se soucasné spotieby ve
prospéch spotieby v budoucnosti

Lze zkonstruovat mezi¢asovou hranici vyrobnich moznosti (na oséach je soucasna a budouci
vyroba spotiebnich statkil). Jednotlivé zemé se 1isi v jejim tvaru.

Stejné jako jednotlivec mohou i zemé spotiebovavat vic nez ¢ini jejich pfijem. V budoucnu
vSak musi pidjcku splatit i stroky, a tak vbudoucnu mohou spotfebovat méné nez
vyprodukuji. Cim vic dnes zemé investuje, tim vic bude v budoucnu spotiebovavat. Cena
budouci spotieby vyjadiend v soucasné spotiebé je urokova mira. Relativni cena budouci
spotieby = 1/(1+i;).

Mezi¢asova komparativni vyhoda:

Zemé, ktera ma komparativni vyhodu u budouci produkce spotitebnich statkd, by pfi
neexistenci mezindrodniho paj¢ovani méla nizkou relativni cenu budouci spotieby, tj.
vysokou realnou trokovou miru. Ta odpovida vysoké rentabilité¢ investic.

Zem¢ ma komparativni vyhodu u budouci produkce spotiebnich statkil, pokud ma vysokou
redlnou Urokovou miru. Ta znamend vysokou rentabilitu investic, a proto je vyhodné
pfesunout zdroje z vyroby soucasnych spotiebnich statki do vyroby kapitdlovych statkt
(které zvysi budouci vyrobni kapacitu ekonomiky).

FDI a nadnarodni firmy

FDI je forma mezindrodniho toku kapitalu. X Pajc¢ky na rozdil od FDI ptedstavuji jediny
pozadavek véftitele = zpétnou thradu dluhu.

FDI = kapitalové toky, kterymi firma ¢i zemé vytvaii nebo rozsifuje pobocky v jiné zemi

FDI zahrnuje nejen transfer zdrojl (K), ale také ziskani kontroly. Matetska firma poskytuje
zahrani¢ni pobocce kapital, pfiCemz ocCekava névrat investice. Hlavnim tucelem FDI je

41



umoznit vytvoreni nadnarodni firmy, coz znamena rozsifeni kontroly matetské firmy. Vlady
zemi ocekavaji, Ze investoii vybuduji nova pracovni mista, pfinesou novou technologii, které
se pak rozsifi i mezi domaci vyrobce. FDI jsou trvalejSiho charakteru nez spekulativni toky
investic. Hlavni formy FDI jsou flze a akvizice.

V USA je firma nadnérodni tehdy, kdyz vic nez 10% akcii drzi zahrani¢ni firmy.

Teorie nadnarodnich firem
Moderni teorie nadndrodnich firem se zabyva 2 otazkami.

1. proc se vyrabi zbozi ve 2 a vice zemich = umisténi
2. proc€ je vyrabéna produkce jednou firmou v riznych lokalitdch = internalizace

ad 1)
umisténi vyroby zavisi Casto na zdrojich, ddle pak na piepravnich nékladech a jinych
prekdzkach obchodu

ad 2)

mezi pobockami v riznych zemich existuji vyznamné vazby: vystup jedné je vstupem jiné.
Mezi pobockami se také presouva technologie, ackoli by mohla byt prodana. Nékdy vsak
technologie zahrnuje znalosti a zkusenosti lidi a navic kupujici nemize poznatky spravné
ocenit, nebot’ kdyby védél vse, co prodavajici, pak by kupovat nemusel.

Vertikalni integrace:

Pokud ma jedna firma monopolni postaveni, ma snahu ovliviiovat cenu. Krom¢ toho hrozi
nebezpeci vyplyvajici z fluktuace cen a problém koordinace pfi nejisté nabidce ¢i poptavce.
Tyto problémy lze odstranit (nebo alespon eliminovat) tim, ze se spoji (vertikalné integruji)
firmy nachézejici se tésné za sebou v produkénim fetézci.

Praxe nadnarodnich firem

Nadnarodni firmy hraji ve svétovém obchod¢ a investicich dualezitou roli. Takové firmy
mohou byt doméci nebo vlastnény zahrani¢nimi subjekty. Jedina velkd zemé, ve které je mala
zahrani¢ni ucast, je Japonsko, protoze tam existuji kulturni a byrokratické prekazky.

Distribuce ptfijmi vSak vétSinou probihd uvnitf zem¢, ne mezi zemémi. Nadnarodni firmy

piresto nejsou az tak dilezitym faktorem svétové ekonomiky, jak by jejich medidlni znamost
napovidala.
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