Sportovni klub
Case study
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Typologie sportovnich klubu

Dle velikosti (poctu ¢lenu)
— Univerzalni organizace (Sokol, Orel,..)
— Velké — nad 300 clenu
— Stfedni — 100-300 ¢lenu
— Malé - pod 100 ¢lenu
Dle sportu
— Kolektivni x Individualni
— Atraktivnost sportu pro potencialni zajemce, divaky,sponzory,...
— Nakladnosti provozovani sportu
Dle sportovnich vysledku
— Ugastnici nejvyssich soutézi (kolektivni sporty), vysledcich jednotlivc
— Ugastnici stfednich soutézi
— Amatérské kluby
Dle zazemi
— Vlastnici nemovitost
— Bez vlastniho zazemi




Strategie klubu

» Zavisi na
— Charakteristice klubu (velikost, vysledky, eo.
sila, ...)
— Cilech klubu (klub jako firma x zajmove
sdruzeni)
» Zisk
* Vysledky
* Radost z pohybu
— Dostupnosti alternativnich financnich zdroju




Strategie maléeho sportovniho klubu
Case study

 Charakteristika

— Individualni sport — kolektivni trénink
— 30 Clenu

— Cile: ,pro radost”, umoznit soutezit tem, kteri
o to maji zajem

— Rocéni obrat do 100 tis.
— Bez zazemi

» Zalozeni klubu — vyznam stanov




Cile a jejich realizace

1. Pristup k verejnym zdrojum
. Budovani vztahu se zastupiteli,

. Budovani vztahu vyznamnymi sportovnimi organizacemi v
obci

Formulare, terminy, metodika hodnoceni, vyznam komise
sportu (Skolstvi), urednik-osobni kontakt, spojenci
2. ,Maly” sponzor

«  Sponzor — zprostfedkovany kontakt (telefonni seznam), princip
protisluzby,

« alternativneé Clenové (rodice)
3. Clenske prispevky v ,unosné vysi*
\ySe pfispévku je odvozovana od predpokladané vyse
alternativnich pfijmu
Minimalizace nakladu
« Reklama - letaky(moznosti distribuce), web




4.

Cile a jejich realizace

Vhodny pronajem
Zajisteni podnajmu — vCasné jednani, doporuceni,
budovani dlouhodobého vztahu
Pravni forma a cena pronajmu
Prijeti ,viny*
Byt videt, nicmene bez Casove narocné participace na
deni ve svazu
- Ugast na zavodech,
«  Ugast na dé&ni v obci (den sportu)

Stabilni Clenska zakladna
Tymovy duch,
klubové predmety (i pro sponzory),
pravidelna soustredéni,
spoluucast klubu na nakladech na souteze




Cinnost

Dznatni NAKLADY
fil avni hos podafska celkam

A " i 3 3
A Spotfebovand nakupy celkem 5 6§63 5 663
AL Sludby celkem 50 115 50 115
AL Osobnl naklady celkem i 0
AV, Dané a poplatky calkem 0 0
ALV Ostatn| nakiady celkem 210 23G9
ALV Odpisy, prodany majetak, tvorba rezery a opraviych polodek celkem i §)
AN Poskytnuté plispdviey calkem 0 0
AN | Daf z pfijmi celkaem 240 240

NAKLADY CELKEM (Al + AL = AL + ANV, = AV, + AV « AV, + AVIL) 56 257 56 257

Oznaen VYNOSY Cinnost

i . il avni hospodaiska coatkem

= i | 2 3
B. | TrEby za viasini vykony a za zbodl calkam 0 o
B. Il Zmény stavu vnitroorganizadnich zasob celtkem o 0
B. L Aktivace celkem 0 o
B. IV, Ostatn| wnosy calkem 12 19
B. V. Triby z prodeje majetku, 20étovan rezery a opravnych poloZek calkem 0 o
B.vI Ffijaté plispéviky calkam 52 014 52 014
BVIL Provozni dotace calkem & 000 & 000

VYNOSY CELKEM (B.L+B:IL+B. . +B. M. +B. V. +B. V1. + B, VIl.) 58 026 58 025

C. Vysledek hospodafent plied zdandnim  (VYNOSY CELK. - NAKLADY CELK.) 1 7649 1 750




Diskuze

Vite jak vypada situace v klubu...

» Jaka vidite ,selhani systemu"?

* Co s tim z pohledu ekonoma®?

* Co s tim z pohledu obce (urednika)?




