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HINFUHRUNG ZUR TERMINOLOGIE

ProTEKTION IM A
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Interesse eines Staates oder einer Zollunion kann es sein, die eigene Wirtschaft durch Zolle
zu schiitzen. In diesem Fall spricht man von tarifirer Protektion. Daraus ergeben sich ta-
rifare Handelshemmnisse, d. h. eine durch Zlle bedingte Behinderung des internationalen
Handels.

Es gibt aber auch eine groBe Anzahl nicht-tarifirer ProtektionsmaBnahmen, also von ande-
ren MaBnahmen als die Erhebung von Zsllen zum Schutz der inlindischen Wirtschaft. Das
GATT hat diese MaBnahmen auf rund 800 beziffert.

Extreme ProtektionsmaBnahmen sind Export- und Importverbote. Abgeschwichte Varian-
ten sind Kontingente, die mengen- und wertmaBige Hochstgrenzen von Importen festlegen.
Importhindernd konnen sich auch vorgesehriebene Normen auswirken oder die dauernde
Anderung von Einfuhrformalititen sowie Selbstbeschrinkungsabkommen, bei denen sich
die Beteiligten ,freiwillig", d. h. unter politischem Druck zu einer Begrenzung ihrer
Exporte verpflichten. Auch im Exportbereich gibt es nicht-tarifire Protektion. Dazu zéhlen
Exportsubventionen oder staatliche Exportgarantien wie z. B. in der Bundesrepublik
Deutschland die Hermesbiirgschaften, die den Exporteur vor Zahlungsausfillen schiitzen,
sowie das Dumping. Dumping liegt im internationalen Handel dann vor, wenn der Anbieter
fiir seine Produkte im Inland hohere Preise verlangt als im Ausland. Dagegen konnen die
betroffenen Lander unter Umstinden Anti-Dumping-Zolle erheben, d. h. Ausgleichszolle,
die den Preisvorteil abschopfen.
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AuBenwirtschaftlich titige Unternehmen sehen sich neben den iiblichen Risiken unterneh-
merischer Titigkeiten im Export- und Importbereich zusatzlichen Risiken ausgesetzt.

Da gibt es zunichst einmal allgemeine Risiken wie z. B. unterschiedliche Sprache und
Mentalitit, Rechtsprobleme etc., Linderrisiken wie z. B. politische Risiken (Krieg und
politische Instabili beispielsweise), wirtschaftspolitische Risiken (z. B. Inflation” und
Transportprobleme) sowie dkonomische Risiken. Dazu zihlen solche Risiken wie z. B.
das Absarzrisiko (Marktrisiko), das darin besteht, dass die fiir den Export produzierten
Waren aus diversen Griinden nicht ins Ausland verkauft werden kénnen (neue Konkurrenz,
veraltete Qualitdtsstandards, %:wm:sw der Wechselkurse® etc.). Es zihlt auch dazu das
Abnahmerisiko, das darin besteht, dass der auslindische Kaufer die bestellte und
moglicherweise bereits ausgelieferte Ware nicht abnimmt, z. B.- weil er Mingelriigen
geltend macht, Liguidationsprobleme hat oder in Konkurs gegangen ist. Weiters gehdren
dazu Transportrisiken. Sie bestehen darin, dass die Ware an den falschen Ort geliefert wird,
dass von der vorhergesehenen Reiseroute abgewichen werden muss oder dass die Ware mit
zeitlicher Verzogerung ankommt oder auf dem Transport beschidigt wird oder verloren
geht. Risiken im Zahlungsverkehr kommen hinzu. Dazu zahlt erst einmal das allgemeine
Kreditrisiko (Delkredererisiko), worunter man den Ausfall oder den verspiteten Eingang
einer Zahlung versteht. und das Zahlungsrisiko, das darin besteht, dass der Importeur die
Ware abnimmt, aber nicht oder nur unvollstindig oder verspitet zahlt. Dies kann auf
Zahlungsunwilligkeit beruhen (der Kiufer begleicht die Rechnung bis zu sechs Monaten
lang nicht, obwohl er zahlen kénnte) oder aus Zahlungsunfihigkeit (der Kiufer kann
effektiv die Rechnung nicht bezahlen). Aus dauerhafter Zahlungsunfahigkeit des Kunden
ergibt sich das Bonitdtsrisiko z. B. aufgrund schlechter wirtschaftlicher Lage, Vergleich
oder Konkurs des Kiufers. Wichtig ist auch noch das Weihrungsrisiko®, insbesondere das
Wechselkursrisiko™. Dies besteht darin, dass sich Forderungen und Verbindlichkeiten auf
auslindische Wihrung' durch Wechselkursinderungen® ungiinstig verdndern konnen:
Forderungen kénnen durch Aufwertung” der Inlandswihrung vor sung der Forderung
umgerechnet in Inlandswihrung weniger wert werden.

* vel. Winschattsdeutsch Geld- «
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Die Frage, wer bei AuBenhandelsgeschiiften die Kosten des meist sehr langen Transportwegs

und das Transportrisiko iibernimmt, spielt besonders im Uberseegeschift eine entscheidende

Rolle. Fiir den internationalen Handelsverkehr sind von der Internationalen Handelskammer

in Paris die , International Commercial Terms* (Incoterms) — jetzt vorliegend in der Revision

von 1990 — erarbeitet worden, die Regelungen wesentlicher Kéufer- und Verkauferpflichten
fiir die wichtigsten im internationalen Handel gebriuchlichen Liefervertrige enthalten. Sie
enthalten 13 Klauseln. Die gebrauchlichsten Lieferbedingungen sind:

EXW = ex works = ab Werk. Der Verkiufer hilt die Ware zum vereinbarten Liefertermin am
ver-einbarten Ort (Werk, Lager) bereit. Die Kosten und das Risiko trgt der Kaufer von dem
Zeitpunkt ab, an dem die Ware abzunehmen ist.

FCA = free carrier = frei Frachtfiihrer. Der Verkaufer muss bei der Bahn einen Waggon bestellen
und ihn auf seine Kosten beladen. Sobald der ‘Waggon von der Bahn iibernommen worden
ist, tréigt der Kiufer alle Kosten und das Risiko.

DAF = delivered at frontier = frei Grenze. Der Grenziibergangsort wird genau bestimmt, z. B. frei
Brenner. Der Verkiiufer triigt alle Kosten und das Transportrisiko bis zur Grenze.

FAS = free alongside ship = frei Lingsseite Seeschiff. Der Verkaufer muss die Ware langsseits
des Schiffes, d. h. bis an die Verladeeinrichtung des Schiffes im Verschiffungshafen auf se-
ine Kosten und auf seine Gefahr anliefern. Das Verladerisiko triigt der Kiufer, der gleichze-
itig den notwendigen Schiffsraum sicherstellen muss.

FOB = free on board = frei an Bord. Der Verkaufer trégt alle Kosten und Gefahren bis zu dem
Zeitpunkt, an dem die Ware im Verschiffungshafen die Reling des Seeschiffes iiberschritten
hat. Der Kdufer hat den erforderlichen Schiffsraum zu beschaffen und den Verkaufer recht-
zeitig davon zu unterrichten.

CFR = cost and freight = Kosten und Fracht. Verladegebithren und Frachtkosten bis zum Bestim-
mungshafen gehen zu Lasten des Verkiiufers. Das Transportrisiko geht iiber, sobald die Ware
die Reling iiberschritten hat. Den Schiffsraum hat der Verkéufer zu besorgen.

CIF = cost, insurance, freight = Kosten, Versicherung und Fracht bis Bestimmungshafen. AuBer den
CFR-Kosten ist noch die Pramie fiir die Seeversicherung enthalten. Der Verkdiufer sorgt fiir den
Schiffsraum. Das Risiko geht mit dem Ubergang der Ware iiber die Reling auf den Kiufer iiber.
s gy | W

Die FOB- und CIF-Klauseln gehoren zu den gelaufigsten Ver-
einbarungen im Uberseehandel. CIF-Angebote werden von
auslindischen Kiufem bevorzugt, w von verschiedenen
Exportlindern cingegangenen Angebote (Preisbasis Bestim-
1 mungshafen) besser miteinander verglichen werden konnen
Bei CIF-Angeboten finden Reedercien des Exportlandes cher
Beriicksichtigung bei der Auswahl des erforderlichen Schiffs-

raums.
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RECHTLICHE RAHMENBEDINGUNGEN DES AUBENHANDELS:

ZOLLE

Bei Zollen handelt es sich um Abgaben, die bei der Grenziiberschreitung einer Ware erho-

ben werden. Die Grenze ist in der Regel identisch mit den Grenzen eines Staates oder de-

nen einer Zollunion, d. h. einer Integrationsform verschiedener Staaten. die durch Freihan-

del (Warenverkehr zwischen den Partnern z. B. ohne die Erhebung von Zéllen) zwischen

den Partnern oder gemeinsame Zolltarife nach auBen gekennzeichnet sind.

Nach der deutschen Abgabeordnung sind Zslle Steuern. also Leistungen ohne Gegenleis-

tung, und dienen explizit der Erzielung von Einnahmen (§3 AO).

Zblle haben grunds h zwei Zwecke:

Q die Erzielung von Einnahmen fiir den Staatshaushalt (F kalzolle)

Q den Schutz der inlindischen Wirtschaft vor billiger auslandischer Importkonkurrenz
(Schutzzélle).

Zblle gibt es nicht nur beim Import (Importzoll), sondem auch im Exportbereich, und zwar so-

wohl als Fiskalzolle, insbesondere in Entwicklungslandern, als auch als Schutzzslle, um den

Export von bestimmten Giitern zu erschweren und die Giiterversorgung im Inland sicherzustellen.

(sune |

Um welche Zollarten handelt es sich jeweils? Bitte ergiinzen Sie!

1. Die EG erhebt AuBenzélle, die in aller Regel mit zunehmen-
dem Verarbeitungsgrad der importierten Giiter zunehmen,
wihrend in der Gemeinschaft nicht produzierte Rohstoffe gar
nicht oder nur gering von Zllen belastet werden. =

2. Fiir viele Entwicklungslinder gilt, dass Zolleinnahmen die
Hauptkomponenten der Staatseinnahmen bilden, insbesondere
dann, wenn die Wirtschafts- und Verwaltungsstruktur eine ver-
gleichbar problemlose Besteuerung der Binnenwirtschaft nicht
ermdglicht. So machten nach Angaben des TWF die Zolleinnah-
men in Obervolta zwischen 1981 und 1983 46% der Staats
nahmen aus, im Sudan 43% und im Libanon 40%:; in sehr vielen
Staaten liegt auch heute der Anteil zwischen 25 und 35%.

3. Die EG erhebt in Abhangigkeit von der Jahreszeit Saisonzélle
fir Obst und Gemiise. -

4. Das EG-Recht sieht potentiell die Méglichkeit vor, im Agrarbe- h

reich Ausfuhrabgaben zu erheben, wenn die Weltmarktpreise

iiber den vereinbarten EG-Preisen liegen. da dann die EG-Pro-
dukte auf den Weltmarkt abflieBen konnten und die Binnenver-
sorgung unter Umstéinden gefihrdet sein kénnte.
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ANZAHLUNG

RECHTLICHE RAHMENBEDINGUNGEN DES AUBENHANDELS:
| . Unter Anzahlung versteht man die Vorauszahlung eines Teils der Kaufsumme durch den

Kiufe Liefe der Ware. i ind i -
ZAHLUNGSBEDINGUNGEN Lt o PR, A

Grunde einen Kredit.

"

Mit Hilfe geeigneter Zahlungsbedingungen, d. h. Vereinbarungen iiber den Zahlungsort. den
Zahlungszeitpunkt und die Zahlungsform, versuchen die Vertragspartner im AuBenhandels-
geschift einerseits, mit der Vertragsabwicklung entstehende Risiken abzuwilzen bzw. zu mi-
nimieren, andererseits die Finanzierungskosten so niedrig wie moglich zu halten. Die folgen-
| den Zahlungsbedingungen sind nach dem Kriterium des abnehmenden Risikos fiir den
Verkiufer und damit gleichzeitig nach dem zunehmendem Risiko fiir den Kaufer aufgelistet.
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Offenes Zahlungsziel
Dokumente gegen Akzept
Anzahlung Kasse gegen Dokumente
Zahlung aus elnem Dokumentenakkreditiv

Poziian international Fair-Polana
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ZAHLUNGSZIEL 3

Ein Zahlungsziel ist die Bezeichnung fiir einen in der Zukunft liegenden Zeitpunkt, zu dem nz
eine Geldschuld bezahlt werden soll. Gewihrt der Verkiufer ein Zahlungsziel, so gewahrt MO
er dem Kiufer im Grunde einen Kredit. M
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Bitte vervollstéindigen Sie das unten stehende Schema der Risikoabstufung bei den

DOKUMENTENINKASSO: DOKUMENTE GEGEN AKZEPT (DOCUMENTS AGAINST ACCEPTANCE (D/A))
e oo - Zahlungsbedingungen im AuBenhandel fiir Verkiufer und Kéufer!

Unter Dokumenten versteht man die Warenbegleitpapiere, die den Versand, die Aufbewahrung
von Giitern, deren Versicherung, die vertragsgemiBe Lieferung, Einzelvereinbarungen oder
amtlich vorgeschriebene Sondervereinbarungen belegen. Ihre Ubergabe hat fiir den Empfinger
die gleiche Wirkung wie die Ubergabe der Waren selbst. Bei dieser Zahlungsbedingung werden
die Dokumente bei Zahlung durch Akzept iibergeben. Ein Akzept ist die Annahme eines gezo-
genen Wechsels durch den Bezogenen (Schuldner). Dieser verpflichtet sich durch die Annahme
zur Zahlung bei Flligkeit des Wechsels (Ein Wechsel ist ein Zahlungsversprechen des Aus-
stellers, eine bestimmte Summe zu einem bestimmten Zeitpunkt an einen anderen zu zahlen.).
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DOKUMENTENINKASSO: KAsSE GEGEN DOKUMENTE (DOCUMENTS AGAINST PAYMENT (D/P)

Bei dieser Zahlungsbedingung ist der Kéufer oder seine Bank verpflichtet, bei Prisentation
der Dokumente Zahlung zu leisten. Er hat durch den Erhalt der Dokumente die Sicherheit,
dass die Ware wirklich versandt wurde.

Messe Zarich,

Messe
Frankfurt
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Das Akkreditiv ist ein abstraktes Zahlungsversprechen eines Kreditinstituts, bis zu einem be-
stimmten Betrag und unter Vorliegen bestimmter Voraussetzungen an dem im Akkreditiv E
genannten Begiinstigten fiir Rechnung eines Dritten Zahlung zu leisten. Beim Dokumenten-
akkreditiv erfolgt die Zahlung nur gegen Vorlage bestimmter Papiere, die das Recht an der
Ware verkorpern wie z. B. Frachtpapiere, Versicherungsscheine oder Konnossemente®.
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