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• Zo širšieho hľadiska samofinancovanie 

definujeme ako akúkoľvek diverzifikáciu zdrojov 
organizácie, tzn. ako zdroj financovania.  

 

• Z užšieho hľadiska môžeme  samofinancovanie  
chápať  ako  podnikateľskú  či  inú  hospodársku  
činnosť organizácie,  ktorá  generuje  vlastné  
príjmy,  tzn.  samofinancovanie  ako  metóda 
získavania  interných  zdrojov.  



 

 

Samofinancovanie NO 
 

• “zárobková činnosť”, “hospodárska činnosť”, “podnikanie 
neziskových organizácií”, “neziskové podnikanie”, “príjmy z 
vlastnej činnosti”, “komunitné hospodárenie” a pod. 

 

• trhovo orientované činnosti neziskových  organizácií   
so  zámerom získať voľné prostriedky na podporu 
vykonávania aktivít v súlade s poslaním.  

 

• vstup  na  podnikateľský  trh  s ponukou, resp.  so 
zámerom  vymeniť službu alebo produkt  za trhovú cenu 



 

 

Samofinancujúce aktivity: 

 

• Členské poplatky  

• Predaj služieb  

• Predaj výrobkov  

• Využitie  hmotného  majetku   

• Využitie  nehmotného  majetku   

• Zhodnocovanie  investícií 



 

 

• Uvedené aktivity prinášajú finančný príjem alebo aj 
prípadný zisk, stále však platí princíp  neziskovosti  
(non-distribution  constraint). 

 

• V prípade, že ide o podnikanie  (sústavná činnosť 
vykonávaná samostatne vo vlastnom mene a na 
vlastnú zodpovednosť za účelom dosiahnutia zisku), 
hovoríme o ďalšej forme samofinancovania - 
komerčná činnosť.  



 

 

Negatívne vymedzenie samofinancovania: 

 

• Samofinancovanie  nie  je  zamerané  na  
komercionalizáciu  MVO.  

 

• Samofinancovanie  nie  je  „zázračný  liek“  na  riešenie  
všetkých  finančných problémov v neziskovom sektore.  

 

• Samofinancovanie  by  nemalo  nahradiť,  ale  iba  
doplniť  ostatné  zdroje.  



 

 

Výhody samofinancovania neziskovej organizácie :  
 

• Vyšší  príjem.  

• Diverzifikácia príjmov.  

• Väčšia  flexibilita.  

• Zlepšenie strategického plánovania.  

• Zlepšenie finančnej disciplíny.  

• Pozitívny  dojem  na darcov.  

• Posilnenie  správnej  rady  využitím  podnikateľských zručností.  

• Zviditeľnenie  neziskovej  organizácie.  

• Zvýšenie sebadôvery organizácie.  

• Podpora  poslania.  



 

 

Hlavné  oblasti,  ktoré    môžu  byť  pre  MVO 
problematické pri implementácii samofinancovania:  

 

• Problémy  s identitou.  

• Organizačné  problémy  (výzvy).  

• Kapitálové  a  finančné  problémy  (výzvy).  

• Problémy (výzvy) spojené s externým prostredím.  
 



 

 

Riziká samofinancovania:  

 

• riziko odchýlenia organizačných zdrojov,  

• riziko zamerania sa na podnikanie a nie na poslanie,  

• riziko reinvestície ziskových zdrojov na podnikanie,  

• riziko straty alebo zadlženia,  

• riziko straty alebo poškodenia dobrého mena,  

• riziko zmeny motivácie a nárokov na zamestnancov.  



 

 

Daňová asignácia 

 

• K nepriamej  podpore  neziskových organizácií sa  
radí  aj  asignácia  určeného percentuálneho podielu 
zo zaplatenej dane z príjmu, nakoľko štát sa vlastne 
vzdáva aj časti dane, ktorú by získal z príjmov 
fyzických osôb (FO) a právnických osôb (PO).  



 

 

Rok Počet prijímateľov 

Počet FO, ktoré 

poukázali 2%  

(1% do r. 2003) 

Počet PO, ktoré 

poukázali 2% 

Suma poukázaná od 

FO  

(tis. €) 

Suma poukázaná od 

PO  

(tis. €) 

Celková suma 

podielov zaplatenej 

dane (tis. €) 

2002 4 042 341 776 - 3 382 - 3 382 

2003 3 398 286 164 - 3 222 - 3 222 

2004 3 829 402 057 8 364 9 159 19 792 28 951 

2005 5 746 418 241 14 063 10 371 20 525 30 896 

2006 7 100 446 973 17 740 11 713 25 629 37 342 

2007 7 662 408 277 21 632 12 819 29 306 42 125 

2008 7 759 449 909 26 691 15 036 34 144 49 180 

2009 9 098 503 253 30 078 17 684 37 496 55 180 

2010 9 585 467 983 26 172 15 553 28 592 44 145 

2011 10 049 475 843 25 427 16 526 25 444 41 970 



 

 

Najdôležitejšie zmeny týkajúce sa daňovej asignácie v SR :   

 

• postupné znižovanie poukazovania podielu zaplatenej dane z 2 % na 0,5 %, 
a to do roku 2019;  

• prijímateľ,  ktorého  podiel  zaplatenej  dane  je  v  kalendárnom  roku  
vyšší  ako 33 000 €, je do 30 dní od ich prijatia povinný zriadiť osobitný 
účet, na ktorom musí viesť prijatie a čerpanie podielu zaplatenej dane;  

• možnosť použiť podiel zaplatenej dane na reklamu, a to len na vymedzené 
účely v zákone č. 504/2009 Z. z. a na účely, ktoré sú predmetom činnosti 
prijímateľa;  

• možnosť  použiť  podiel  zaplatenej  dane  na  kúpu  hnuteľných  a  
nehnuteľných vecí,  ak  sa  budú  používať  na  účely  predmetu  činnosti  
(tento  účel  im  notár osvedčuje pri registrácii).   
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