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Vézena pani profesorko Kuchynkova,

prostudoval jsem si veskeré prace Vam zaslané a musim fici, ze kone¢né potadi mne

samotného piekvapilo. Po tstnich presentacich jsem jiz m¢l potadi prvnich tiech v hlavé, nic
méné muselo dojit ke zméné potradi. Jsem rad a t€8i mne velky z4jem vasich studentli. Spousta
z nich tomu vénovala spoustu Casu, a kdyz jsem slysel a po sléze, cetl i kritiku i tato byla pro
mne a moji firmu pfinosem. VE&fim, ze se mé a mému kolektivu povede odstranit kritizované
nedostatky.

Poradi:

1. Alzbeta Mazurkovic¢ova 391 113, Barbora Kucerova 390 694, Marie Mladkova 391 272,
Michal Horak 391 109

tento tym mne velmi mile prekvapil svoji pisemnou praci. Cela prace na mne pUsobi
velmi komplexnim dojmem, nenechali se unést pouze hodnocenim a porovndavanim,
ale velmi kvalitné popsali realny stav. Jednotlivé body navazuji na sebe a jsou
nabizeny rlizné muznosti feseni, pfi zhodnoceni pro a proti. Cile marketingového
planu, byly spinény perfektné i navyseni primérné ceny bylo dobre rozebrano, coz
opodstatnilo vysledné naklady. Tyto opét musim podklady, které opodstatrovali
naklady, tyto byly akceptovatelné vici stanovenym ciliim. Rovnéz ocenuji sestaveni
celoro€éniho planu akci, ktery byl stanoven na dokonce dva roky. Jediné co mohu
vytknout je doporucené propagovani pres slevové portaly, toto je pro nas podnik
naprosto nefunkéni metoda.

2. Hana Bachova 393 516, Monika Crhakova 390 493, Dominika Sedlackova 391 277,
Katefina Lukasova 391 281

tym na druhém postu mél také velmi spéSné ucelenou praci, zbytecné se nezabyval
detaily, jez je mohli svést od cile. Méli velmi dobrou ustni presentaci a pusobili
profesionalné a jako tym. Cile si stanovili pfijatelné a v souladu se zadanim. Vse
opét kvalitné zpracovano podlozeno dikazy. RozpoCty rozebrany a kalkulace redlné.
Jako jedini chtéli pouzit ,,slevoservry* pouze na prodej kupdénu do solaria, zde byla
pouze piili§ nizké kalkulace vysledné ceny. Po odecteni provize zprostfedkovateli by
to jiz bylo téméf nerentabilni, coz ale samoziejme nemohl nikdo z tymu védét. Urcite

funkénim napadem jsou ,Ladies night“. Zde bych vytknul jediné a to v bodé



,»Spoluprace s jinymi podniky* je to velmi slabé rozpracovano, nato jaké mozZnosti

tento bod skryva.
3. Tereza Hamékova, Miriama Hudecova, Aneta Kovarickova, Vojtéch Volf

- tento tym, musim fici, ob&toval této praci dle mého nejvice svého ¢asu (soud¢ podle
komunikace se sle¢nou Kovatickovou). Oceiiuji, Ze tym mél snahu komunikovat a
tim vystihnout strategii pfimo na miru klientovi. Toto je do budoucna jist¢ dobra
strategie. BohuZel v§ak musim fici, Ze n€kterd navrhovana opatieni se mnou byla
diskutovana. Oznacil jsem je za neefektivni a nakladna a piesto byla navrzena. I pies
absolutné nejpropracovanéjsi seminarni praci ze vSech, musim fici, ze vzhledem k
velmi nizko stanovenym ciliim — navyseni pouze o deset procent a velmi vysoké

nakladovosti jsem tuto praci posoudil jak méné efektivni nez ptedchozi.

4. Kristyna Slavickova 369 634, Natalia Janotkova 391 129, Matgj Svec 390 540

5. Katefina Zirkova, Aneta Stverakova, Lucie Hylova, Jakub VVondra

6. Barbora BABIKOVA, MACHALA Daniel, PETRZALEK Jan, TABORSKY Petr
7. Kusa Tamara, Packova Ivana, Ticha Zuzana

8. Cokavec Roman, Novak David, Slovackova Michaela, T¢hanova Tereza

9. Sabina Zochova 390 873, Adriana BeratSové 405 461, Dana Stafikova 390 850,
Alena Popelkova 370 120

10. Tomas JELINEK, Petra PULLMANOVA, Ondiej VYMAZAL

Zavér bych chtél Vam i Vasim kolegynim, které mi vénovali tolik ¢asu, podékovat. Pokud
bude moznost dalsi spoluprace s vasi universitou, uvitam ji.

Jsem s pozdravem

Ludvik Sukenik

jednatel spole¢nosti RINESMOND s.r.0.



