Jak se ucinne na
vyjednavani
pripravovat
Co bychom si meli

pred kazdym
jednanim promyslet?




Kontrolni seznam pro
pripravu na vyjednavani

+ Jake bude téma jednani
+ Kdo bude nas hlavni partner/protivnik

+ Kolik lidi bude na jednani za nas a kdo to
bude?

¢ Kdo jsou nasi konkurenti pri tomto tematu?
+ Misto jednani

+ Jaky bude zasedaci poradek

¢ Termin jednani



Kontrolni seznam pro
pripravu na vyjednavani

A4V | - Délka jednani

\ 1 Al + Jak se oblékneme

* Podklady pro jednani

@ « * Klicovy problem

+ Co je vlastnim, ,,hlubSim" problémem

B v pripadé neochoty pfistoupit na dohodu?
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Kontrolni seznam pro
pripravu na vyjednavani

Hraci prostor pro jednani

Cile jednani (seznam priorit)

Motivy partnera pro jednani
Pravdepodobne argumenty protistrany
Nase vlastni motivy

Nase argumenty



Kontrolni seznam pro
pripravu na vyjednavani

@V | + Metoda jednani

£ + Jaké bude klima pfi vyjednavani?
¢ Zasady pro jednani
‘€« * Pravidla naseho chovani
@IAE ! + Ocekavany vysledek jednani
B . Akceni program pro jednani




