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Moznosti financovani podniku

Vybér z prednasky

1 Martina Sponerova



Rizeni pracovniho kapitalu

— Hotovostni cyklus na éasové ose

Material NedokonCena  Hotové vyrobky Pohledavky
vyroba
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Nakup Vyroba Skladovani _ Prodej
Skladovani Expedice Rizeni pohledavek
Zavazek Nutno financovat
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« Je patrné, ze hotovostni cyklus trva 70 dni, po tuto dobu je hotovost vazana ve vyrobé.
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Optimalni objem pracovniho kapitalu

« Z&kladnim faktorem ovliviiujicim celkovou vysi CPK by mél byt tedy optimalizovany objem
zasob materialu, rozpracované vyroby a hotovych vyrobka véetné obchodniho deficitu.
* Na zakladé téchto udaju je mozné stanovit délku obratového cyklu

* (penize - zdsoby - zbozi — penize):

Obratovy cyklus penéz (OC) = DOZAS + DOP - DOZ

« DOZAS doba obratu zasob

- DOP doba obratu pohledavek

« DOZ doba obratu zavazku
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Optimalni objem pracovniho kapitalu

. Cim del$i obratovy cyklus, tim vétsi je potfeba penéz na hrazeni vydaju po tuto dobu,
snahou je tedy zkratit obratovy cyklus.
*  Prumérné prostredky musi pokryt primérné denni vydaje.
Potrebné prostredky = OC «+ DN

* Pokud neni mozné odhadnout prumérné denni vydaje:
celkové ro€ni vydaje/360.

« Celkoveé roCni vydaje = Vykonova spotreba + osobni naklady + ostatni provozni naklady
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Skonto — sleva z prodejni ceny

Podnikatel nakupuje mésicne material za 1000 tis. KC a dodavateli splaci standardné za tfi mesice.
Dodavatel nabizi odbérateli slevu z prodejni ceny ve vySi 2%, kdyz zaplati do jednoho mésice.

Odbératel muze k drivéjSimu zaplaceni vyuzit kontokorentni uvér s urokovou sazbou 9,5% p.a.

Rozhodovani odbératele o vyuziti sconta (ekvivalentni ro€ni urokova sazba):

ERUS(%) = 55 * 560 + 100 = 2 x 560 + 100 = 12.24% p. a.
100—SS DS—-LS 100—2 90 -—30
- ERUS ekvivalentni roéni Urokova sazba
e SS sazba skonta v %
« DS pUvodni doba splatnosti
e LS nova doba splatnosti pfi vyuziti skonta
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Obchodni uver

« Obchodni uveér je uveér, ktery ,Cerpa“ odbératel od dodavatele tim, Zze mu za dodavky zbozi

a sluzeb plati az po uplynuti sjednané |huty.

« Hranice obchodniho uUvéru = maximalni cdastka vSech faktur, v daném okamziku

neuhrazenych, které je dodavatel ochoten tolerovat u daného zakaznika. Pro rozhodovani je

mozné vyuzit vzorec efektu z poskytnutého uvéru.

(1-p)
CGS

Cisty pfijem = p*xM—-(1-p)*CGS

pravdépodobnost, ze zakaznik zaplati (v %)
pravdépodobnost, ze zakaznik nezaplati (V%)

(cost of goods sold) naklady prodaného zbozi nebo vyrobni naklady
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(margin) obchodni marze (trzby — CGS)
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Rozhodovani dodavatele o poskytnuti
obchodniho uveéru

» Poskytnuty obchodni uvér bude pro dodavatele efektivni, pokud vyraz na praveé strané rovnice bude
kladné &islo. Cisty pfijem >0
p*M—-(1-p)*CGS >0
M = R-CGS
* Po upravach dostavame podminku kladného efektu z poskytnutého uvéru
1-p<M/R
« Kladného Cistého pfijmu z obchodu s pfisluSnym odbératelem Ize dosahnout tehdy, bude-li

v v s

* Podil M/R je oznaCovan jako pfispévek z trzeb.
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