Business Analytics
and Decision Making
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Struktura predmetu
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Tyden 1 16.02.2022 Air France, Chytré auto
Tyden 2 23.02.2022| Chytré auto - zavéry. Podpora rodin? hypotéka a neb co umi excel , ivod k BMW case
Tyden 3 02.03.2022
Tyden 4 09.03.2022
BMW CRM - case

Tyden 5 16.03.2022
Tyden 6 23.03.2022
Tyden 7 30.03.2022 .

prezentace vysledki
Tyden 8 06.04.2022
Tyden 9 13.04.2022 klimaticka data
Tyden 10 20.04.2022
Tyden 11 27.04.2022 Financni a HR reporty - case
Tyden 12 04.05.2022
Tyden 13 11.05.2022 prezentace vysledku




Hodnoceni

predmetu

e Zavérecna zkouska: 50 %
(pisemna)
e Aktivni ucast na hodinach:

10 % (podle vaseho
zapojeni)

e 2x Case study: 20 % + 20 %




Dotazy ? Prani?



Ocekavam aktivni
ucast a zapojeni do
diskuze.
Preferuji americky styl
uceni



Profesni zkuSenost

* Tajemnik UVT

* Business consultant

e Operacni reditel RECETOX

* roc¢ni obrat 500+ mil K¢
* 12 let nepfetrzitého rlstu

* mentor a konzultant

Vzdélani

* London Business School — Developing Strategy for
Value Creation

* WU Executive Academy + Carlson School of
Management — MBA, controlling (top 10 Evropa)

* MU — Aplikovana matematika




Predmetova anketa

Celkem zod- | Primérné hodnoceni Priimérné hodnoceni
povézeno predmétd na fakulté vyuéujiciho v predmétu
1. Predmét pro mne ma vzdélavaci 3 2.1 1.0
hodnotu, rozviji mne.
3. Vyklad vyucujicitho) byl vzdy 3 1.9 1.3
srozumitelny a prehledny.
4. Vyucujici prichazel(a) do vyuky vzdy 3 1.6 1.7
dobre pfipraven(a).
5. Vyucujici jasné sdélil(a), jaké znalosti a 3 1.7 1.3

dovednosti budou hodnoceny.
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Excel examples/Air_France.xls




