Uvodni pfednaska POIN

Bilingualni verze — ¢ast materiall tykajicich se MS Dynamics 365 Business Central je v
angliétiné

Ing.Jaromir Skorkovsky,CSc.
Katedra podnikového hospodarstvi
ESF MU Brno



Koordinaty prednasejiciho- vyucujiciho —
prezentovano uz na prvni prenasce

Ing.Jaromir Skorkovsky, CSc.
* KPH — katedra podnikového hospodarstvi
* Jaromir.skorkovsky@econ.muni.cz

* +420731113517

* Studijni materialy: budou pravidelné modifikovany a pfipraveny pro vyuku.
Aktualni materialy jsou vZzdy nahranay ve studijnich materialech, v interaktivni
osnove k datu prednasky (cviceni) a také v souborech v MS TEAMS pro Vasi skupinu
BPH_PIS1_2024. Toto bude platit | pro navazujici kurz BPH_PIS2.

» Dochazka : ReZim vyuky 2/2. Uéast je povinna jak na prednaskach tak ve cvicenich.
Letni semestr BHP_PIS1 1 ma 2 hod prednasek tydne a 2 hod cviCeni. Zimni semestr
premétu BPH_PIS2 ma rezim vyuky 0/4 coZz znamena tydné 4 hodiny cviceni.

* Pozivana verze ERP : Microsoft Dynamics Business Central v anglické verzi vCetné
studijnich materialu. Jde o vice jak 1200 snimkt PWP prezentaci pro oba kurzy.

* Duvod predstaveni pfednasejiciho a cviCiciho: béhem obou semestri bude
prednaset a cvicit ve dvou predmeétech BPH_PIS1 a BPH_PIS2 coZ predstavuje
celkem 102 hodin.

* Druhou skupinu kurz BPH-PIS2 ve stfedu v 8:00 vyucuje Ing.Martina Gajdova

Tento snimek a nékolik dalSich se objevil uz dvodni pfenasce cviceni.
viz : Online.econ.muni.cz


mailto:Jaromir.skorkovsky@econ.muni.cz
mailto:Jaromir.skorkovsky@econ.muni.cz

Prinicipy vyuky BPH_PIS1 a PIS2 — typ
2/2

. P v sV vers s P t ani
Standard (2/2) Teoretické poznatky - pfednaska
systému
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Seminar 1 + prezentace student( Seminar 2 + prezentace student




Praxe vyucujiciho — davody uvedeni -> zkusenosti z

praxe jsou ziskavany diky mimo castecny uvazek na ESF (nyni
0,6)

1994 — 2023: Odborny asistent, KPH-ESF, Masarykova univerzita, Brno

2016 - 2023 : Smluvni skolitel Navertica South Africa

2004 — 2016: Smluvni manazer tréninkového ERP centra Navertica South Africa
2002 — 2004 : Obchodni reditel, Allium s.r.o., Brno

2001 - 2002: Obchodni reditel, Columbus IT Partner a. s., Praha

1993 - 2001: Konzultant ERP, FUTURE Engineering a.s, Brno — prejmenovano na
Navertica a.s.

1990 - 1993: Stredoskolsky profesor Computer science (A-level London Examination
Board), Department of Education Valletta, Paolino Vassallo Upper Lyceum a
Fellenberg Training Center, Malta



Vybrane Projekty — mimo univerzitu

* Vedouci projektu vzdéelavani Business Central pro firmu Navertica South Africa

e Analytik firmy Navertica (implementace ERP MS Dynamics NAV)

* Vybrané projekty:

Itec Johannesburg — fizeni servisu a sluzeb

Peters Papers Johannesburg — velkoobchod s papirem

William King West Bromwich — déleni oceli pro automobilovy primysl

Adast Systems Adamov — vyroba benzinovych, naftovych a plynovych stojand

Miking Kolin - déleni oceli pro automobilovy primysl

Lokalizace produktu pro pokrocilé planovani vyroby na bazi APS (PlannerOne)

Lokalizace produktu PrintVis (MIS) pro polygrafickou vyrobu

Implementace MS Dynamics 365 Business Central na ESF

Training of Business Central consultants at Navertica South Africa with the help of MS TEAMS



Get Set

For a dynamic future




MS ERP Business Solutions (NAV 2018 and MS Dynamics
365 Business Central) — trzni pozice tohoto pokrocileho
ERP reseni

For small and midsized businesses

Who have outgrown their existing accounting or ERP software,

Dynamics 365 Business Central is a comprehensive business management solution

That easily and seamlessly connects systems and processes.
Unlike traditional ERP solutions,

Dynamics 365 Business Central

is deeply integrated with Office 365 and includes built-in intelligence, so it's easy
to use and helps you make better business decisions.



Jednoduché a srozumitelné reSeni umoznujici ridit procesy podniku

Automatically pull
systems and processes
together to manage
financials, sales,
service, and
operations

Connect with 3™ party
applications like
payroll, banking, CRM,
or industry-specific
systems
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Microsoft DynamiCS 365 Business Central — very high level tour of the capabilities of

Business Central
Core Capabilities

Financial
Management

Account
Receivables Payables

Bank reconciliation

Fixed asset management

Month/year end closing

Sales & Service , o ,
Management Quote generation Contact management Sales invoicing Payment processing
Project Capacity plannin Budgets and estimates Job and process costin Resource management
Management pacity b 8 8 P 8 &
Supply Chain i

PPYY Inventory and Purchasing Shipment and distribution Returns and cancellations Procurement and
Management control vendor management
Operations . . . : :

P Forecasting Production planning Manufacturing capacity Warehouse
Management management
Reportin

P 'g Customer insights Self-serve reports Interactive dashboards Built-in intelligence
& Analytics

PN
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Transistor density in chips and computer
performance

Density , | performance

As computer machines get more powerful, the software running on these
computers will also keep growing. It does not matter what kind of software
or what development model is applied to that software. The software will
continually expand to match the capacity of the container it is in.

. Time
MRP  Closing Sales & Operation  JIT ERP
loop MRP  Management




SW pro rizeni spoleCnosti a jeho vyvoj v Case
Development of software for company management

Operation Planning

MRP — Material Requirmenet Planning : It calculates what do | neeed to get and when

Closing loop MRP ,, It is MP software extended with capacity planning (resources)

Manufacturing Resource Planning : Closing loop MRP extended with financial management

BC Sales & Operation Planning : Operational planning< —> Financial planning<—> Sales Planning
Just in Time systems and Lean Manufacturing

ERP — Enterprise Resource Planning

APS - Advanced Planning and Scheduling — pldnovéni s kone¢nymi kapacitami zdroju




ERP->nastroj pro rizeni firemnich procesu

The biggest sales order was
for kr12,254

Information technology

—  procesy

Feedback — zpétna vazba



Benefity vyuzivani ERP ve vyuce na ESF

Predmét 1

Pfedmét 3 Predmét 2

Predmét 4

e mm [0 B T e T e

ERP

Data Data

I B T B T B T

Zdroje

Nastroj -Excel

Zdroje

Nastroj - UML

Zdroje

Nastroj - MatLab

Zdroje

Nastroj — neni

Pohled na vSechny
firemni procesy



Current state as of spring 2024 - new approach
(from september 2023)

’“"z M]CrGSOﬂ: DyﬂamlCS 365 D365 BC Multi-tenancy Architecture
“ Business Central :

Corportate Information Systems Operations Research and ERP
BPH_PIS1 & PIS2 MPH_AOPR



urrent status

(BPH_PIS1 &PIS2 & MPH_AOPR

Dynamics 365 Business Central

Hi, Test Teacher!

Activities

CRONUS International Ltd. Finance' Journals.,  Cash Management..  Cost Accounting Fixed Assets Posted Documents Setup & Extensions
Chart of Accounts  Bank Accounts  Customers  Vendors  Purchase Orders  Incoming Documents  Purchase Invoices  EC Sales List VAT Returns  Budgets  More
Headline Actions

+ Sales Credit Memo > Tasks “ash Flow

|- Purchase Credit Memo > Create
+ G/L Journal Entry > Reports 5] VAT Reports

T Payment Jo > Setup 3 Intrastat

> Payn ] Cost Accounting

> Analysis

Customers and Vendors

Cash Accounts Balance

146 -£450,805

» See more »See more

Intelligent Cloud

Payments Document Approvals

Purch. Invoices.. o POs Pending
Next Week Ne» Approval

0

New Incoming Documents

T

»See more

Financials Incoming Documents Product Videos

[ —— R Complete
Document @

Here is an Inspection of a selected
student's work by a supervisor




ERP-TOC-BPR — Approach-
ERP(ObpcIementation

ts)- Information technology  [l] =Object (Tables, forms, menu, scripts, ports,...)

Cross-Functional Process Map
Web Site Changes

10% ERP modification ( no process modifiaction

Lower cost
and

. . Theory of Constraint
faster implemenation

Business Process Reengineering

Questions to be solved : cost of implementation, type of used ERP, supplier of ERP, Project Success Rate



MS Dynamics 365 Business Central (Cloud access only)

CRONUS CZ s.r.o. Finance Deniky Bankovni sprava Nakladové ucetnictvi Dlouhodoby majetek Zauctované doklady Nastaveni & Rozsifeni

Ucetni osnova  Bankovni ¢ty  Zakaznici Dodavatelé  Nakupni objednévky Doslé doklady — Nakupnifaktury  Prehled prodeje vEU  Piehled pfiznani k DPH  Rozpotty — Vicd

Prehled za posledni mésic Akce

-+ Prodejni dobropis > Ulohy Cash flow

- Vo, V/ - / . Vi

N e_J Vets | p ro d e_J n | O b_J ed n av |<a -+ Nékupni dobropis > Vytvofit Zakaznici a dodavatelé
-+ Polozka finan¢niho deniku > Sestavy Sestavy DPH

byl a Za ’| 2 2 5 2 |<r -+ Polozka deniku plateb > Nastaven( Intrastat

> Platby > Historie Nakladové tcetnictvi
> Analyza Sestavy finance
0800
Aktivity
Intelligent Cloud Nakupni doklady po Zustatek hotovosti Novy dosly doklad
splatnosti
]
Maucte se vice Informace o Int... T T —_
Cloud > Zobrazit vice > Zobrazit vice > Zobrazit vice
Platby Schvalovani dokladd Finance Doslé doklady Videa o produktech

MNakupni faktur... MNakupni faktur... MNakupni slevy ... MNakupni objed... Prodejni objed... Mezpracované Schvaleny dosly OCR dokonéeno

dnes pfisti tyden pristi tyden ke schvaleni ke schvaleni platby doklad

> |22 |19 @0 |19 mo

®

Videa o

produktech
>




MS Dynamics 365 Business Central

CRONUS CZs.ro. |

Zékaznici  Dodavatelé  Zbozi

Finance -

Bankovni sprava -~

Bankovni ¢ty Ucetni osnova

4 & < & 4 £ ‘8\0
@g\'&' eqv@ 0(_, R & ;\Qfo & o

© Q‘o‘ ‘}'\\P & v &

N A RN
% o5 0@*" ‘_o‘o

Pfedvaha

Popis 01.12.21..31.12.21

Celkove triby 28 799 895,39

MNaklady celkem
Hruba marze
Hruba marze %
Provozni vydaje
Provozni marZe
Provozni marze %
Jiné vydaje

Zisk pied droky a zdanénim

-16 987 572,30

11812 323,09

41,02

15750 873,40

-3 938 550,31

-13,68

190 703,47

Vykazovani DPH -

Prodej -

01.01.22..31.01.22

17 163 998,40

-81 692,67

17 082 305,73

99,52

37 578,60

1704472713

99,31

4 359,76

Nakup ~~

Banka & Platby -~

221200

231100

Sestavy Power Bl

Zaciname s Power Bl

Nastaveni & Rozsiteni

Bankovni ucet-eUR

Kratkodobé bankovni dvéry

Pokladna -~

b4/8 353,14

-74 977 047,26

"q




Simplified schema of ERP usage — feedback princip

BPH-PIS1 '
BPH-PIS2 { ERT_P +§/
=

\ 4

Partners

A A

Transaction- entries- polozky-data

BT

ERP =

v

Information
(trends)

i 1)

!

Decision

A 4 A

A

12.2.2024

Knowledge of methods applied for process management

=% Key decisions * Key knowledge -

— BPH-PIS1


http://www.sophosoft.com/graphics/football2002/sample2002-Graphs.gif
http://www.amgmedia.com/freephotos/keys.jpg
http://images.google.com/imgres?imgurl=http://www.lifesaving.com/shopsite_sc/store/html/media/keys.jpg&imgrefurl=http://wof.me.uk/bloggarchive/2004_10_01_bloggarchive.htm&h=235&w=320&sz=21&tbnid=AH0VC2YsWcgJ:&tbnh=82&tbnw=112&start=18&prev=/images?q=keys&hl=cs&lr=&sa=N

Card (one record) ->Entries (transactions

Customer card

Customer ledger entry 1

Customer ledger entry 2

Customer ledger entry N

Entry = polozka- datova véta

A 4

Home Request Approval

B Contact T Apply Template

Customer Card | Work Date; 2/17/2027

10000 - The Cannon Group PLC

New Document

Prices & Discounts  Customer Report

@% Merge With.. =1 Send Email

General

No. ‘ 1000 | El

Name ‘The Cannon Group PLC |

IC Partner Code ‘ s |

Balance (LCY) 410,015.07

Balance (LCY) As Vendor 0.00

Balance Due (LCY) 289,462.06

Credit Limit (LCY) | 0.00|

Blocked ‘ o |
Posting Date Customer No. Department Currency Code
4 Document Type Document No. % 4 Customer Name Description Code Project Code 4 Criginal Amount Amount
2/17/2027 Invoice 103148 10000 The Cannen Group PLC Invoice 1028 SALES 2,640.00 2,640.00
2/17/2027 Credit Memo 104018 10000 The Cannon Group PLC Credit Memo 1012 SALES -1,100.00 -1,100.00
2/17/2027 Invaice 103147 10000 The Cannaon Group PLC Invoice 1027 SALES 1,100.00 1,100.00
2/17/2027 Credit Memo 104017 10000 The Cannaon Group PLC Credit Memo 1011 SALES -1,100.00 -1,100.00




Data ->report

Customer Na.

Posting Date Department Currency Code

4 Document Type Document No. T Customer Name Description Code Project Code 4 Original Amount Amount

2/17/2027 Invaice 103148 10000 The Cannen Group PLC Invoice 1028 SALES 2,640.00 2,640.00

2/17/2027 Credit Memao 104018 10000 The Cannon Group PLC Credit Memo 1012 SALES -1,100.00 -1,100.00

2/17/2027 Invaice 103147 10000 The Cannon Group PLC Invaice 1027 SALES 1,100.00 1,100.00

2/17/2027 Credit Memao 104017 10000 The Cannon Group PLC Credit Memo 1011 SALES -1,100.00 -1,100.00
Customer - Top 10 List + Waznaszay, 37 Augut 2022

The Cannon Gronp AC
toha hastock nssance <= - [
[P —
New Concs furite SN
Progrmavs oms runsiings-J
Selangemae 115
Ep—
PR—
UPpa—
Vides and Photogracty ]

. e 10

. MAVERTICA
CACMUS Irmationl L
Rankss according 1o Sais (LCY)
Mo Mams Sales (LCY) Batancs (LEYV)
10000 The Cannen Greus LT e ssTo1230
30000 Jon Hazeec Insuranca G 213548 7324278
o000 KIN e and Baausy 8 mazy Tan
01454545 Naw Concages Fumurs 470841 26533543
i Prograssivs Homa Fumianings EEo A e
20000 Seiangodian L2 74835 34537
sasasas Hers Pharssias 1238575 1438575
“3wamze Cuigratucic Grunden 1373260 BIRD
acon Casrfuiz Sraphics Company 1308250 135
cone Videa ans Phetmgrashy 1250000 000
Toul s21 148 1615 66553
1008 84550 170880703
5150 5470
[ v sizm asmn soo000




Priklady polozek-transakci vytvarenych ERP
systemem- jde o tak zvana surova data

Polozky zboz#i ~

Zobrazit vysledky:
¥ Kde  Cislozboii ~ je D5
=4 Pridat filtr
Zictovaci  Typ Typ dekladu Cislo Cislo Popis  Kod lokace Mnozstvi Fakturované Zastatek  Cislo polozky Cisle davky Sériové Datum Castka prodeje Castka nakladd Céstka nakladd  Otevfend
datum poloiky dokladu zhodi mnoZstwl’ (mnoZstvi) cizlo expirace (skutecna) (skutecna) (neinv.)
30.,12.2020 Makup T00034 D5 MODRY 2 2 17.02.2020 0,00 1 600,00 0,00
301220200 Makup T0D0B34 D5 MODRY 8 8 8 : 'IBE; 0202 02.,02.2020 0,00 6 400,00 0,00
08.01.2019  Prodej TOD0E3 D5 MODRY -1 -1 0 1235 D53 20.01.2020 0,00 -800,00 0,00 O
08.01.2019  Prodej T000E3 D3 MODRY -3 -3 0 1234 D51 30.01.2020 0,00 -2 400,00 0,00 O
Polozky zédkaznika -
Zobrazit vysledky:
* Kde Cislo zékaznika = je 20000
= Pfidat filtr
Zictovaci Typ dokladu  Cislo Zalo... Typ plathy Cislo Z.. Popis Kod Pivodni Castka Datum Otevieno Castha (LM) Zistatek  Zhstatek (LM)
datum dokladu predem/zél.. zdkaznika P meény Castka splatnosti
13.07.2020 Faktura 103135 | 20000 Objednavka 1129 24 000,00 24 000,00 27.07.2020 24 000,00 24 000,00 24 000,00
13.07.2020 Faktura 103132 | 20000 Objednavka 1123 15 400,00 15400,00 27.07.2020 15 400,00 15 400,00 15 400,00
13.07.2020 Faktura 103128 | 20000 Objednavka 1122 502500 502500 27.07.2020 5025,00 5025,00 5025,00
13.07.2020 Faktura 103124 | 20000 Objednavka 1116 37 500,00 37 500,00 27.07.2020 37 500,00 37 500,00 37 500,00
13.07.2020 Faktura 103123 | 20000 Objednavka 1113 75 000,00 75000,00 27.07.2020 75 000,00 75 000,00 75 000,00
03.07.2020 Faktura 103117 | 20000 Objednavka 1103 33 812,50 3381250 17.07.2020 33 812,50 33 812,50 33 812,50
30.06.2020 Dobropis 104017 | 20000 Dobropis 1006 -250,00 -250,00 30.06.2020 | -250,00 0,00 0,00




ERP

The main objective of Enterprise Resource Planning, or ERP, is to
integrate all departments and functions across a company into a
single system by using a common database, the value of which is to
be able to have only one correct set of data.

” pum.[mnq DISTRIBUTION
iﬁ\ | " ERP _

Sales

Representative data ba se

Warehouse
Manager






One Solution e One Database e All Business Central

Inventory and Production

Sales
Representatives




ERP - objektove reseni a relacni databaze (BC)

* Tabulky — ukladani dat

e Okna (formulare) — vizualizace dat

* Reporty — zpracovana data z vytvarenych transakci

* Programy (skripty, kody) — jak data zpracovavat -algoritmy
* Menu - ridi uzivatelské pristupy

* Datové porty — vazba na externi prostredi

12.2.2024



Snimek nutny k porozumeni dalsich snimku

* ERP — vytvari se doklady a ty se nasledneé uctuji (vytvari se transakce-polozky=data)

* ERP — po uctovani dokladll -> transakce (polozky, angl. ) — surova data

* Polozky hlavni knihy jak napr. 112|321 a 343|321
* Polozky zakaznik( a dodavatelu (faktury, platby, dobropisy, vratky, upominky)
* Polozky zbozi (nakup, prodej, vydej, prijem, spotreba, vyroba a transfer)

» Kazda polozka predstavuje datovou vétu, ktera se sklada z datovych poli
rizného typu (Cisla, texty apod.)

12.2.2024



Karta zakaznika- jeden z pohledu na data (jeden

zaznam

10000 - BYT-KOMPLET s.r.o.

Obecné

Cislo:

Mazew:
Registrovany nazev:
Adresa:

Adresa 2:

psC:

Meésto:

Kad zemé/oblasti:
Telefonni disle:

C. primarniho kontaktu:
Kontakt:

Komunikace
Fakturace
Platby
Dodavka

Zahraniéni obchod

|E"r"|'-KOMPLET 510,

|‘u‘rch|ického 5

|59? 01

|Kyjmr w
& ]

| ©
| ]

|Par1 lonas Brandel

Karta zakaznika

Vyhleddvaci nazev:

Saldo (LM):

Maximalni dvér (LM):
Saldo (LM) jako dodavatel:
Splatné saldao (LM):
Zalohy (LM):

Kéd prodejce:

Centrumn cdpovédnosti:
Kéd zény servisu:
Uzavfeno:

Zménéno dne:

.

‘EYT-KOMPLET S.R.0. |
£318,507,35

| o]

6319 597,25

-1210,00
px ]
‘ELANSKO v|
M ]
| v]

\25. 8.2017 |

byt-komplet.sro@cronuscorp.net v

NARCDNI

1M(2D)
MODRY

DOMACT v
DOMACI | 1,5 DOM. v
Castecné | EXW | DHL v
v

Historie prodeje zaka... ~
Cislo zakaznika: 10000
Nabidky: ]
Hromadneé chjed... 0
Objednavky: 4
Faktury: 0
Objednavky vratek: ]
Dobropisy: ]
Zadctov. dodavky: 7
Zadétov. faktury: ]
Zaictov. prijemk.. 1
Zaictov. dobropi... 1
Statistika zakaznika ~
Cislo zakaznika: 10000
Saldo (LM}: 6319 597....

Prodej
Mevyfizené ohje... 1612,50
[Dodano, nefakt. ... 1973750
Mevyfizené faktu... 0,00

Servis
Mevyfizené servi... 250,00
Dodano - servis, ... 0,00
Ok

12.2.2024




Polozky zakaznika(transakce

12.2.2024

\’

POlOiky zakaznika - Zictovaci datum - |Y.><.| v
Filtr: 10000
Zictov.. . Typ dokladu Cislo Zilo.. Typ platby Cislo . Zprava pro pfijemce Popis Kad " Plivodni
datum dokladu predem/zal... zakaz.. mény Castka
8.1.2017 Faktura 103016 ] 10000 Objednavka 107001 310614,38
15.1. 2017 Dobropis 104001 | 10000 Dobropis 104001 -10996,25
15.1. 2017 Platba 2596 1 10000 Platba 2017 -953 835,14
15.1. 2017 Platba 2596 1 10000 Platba 2017 -1807 670,28
15.1. 2017 Platba 2596 1 10000 Platba 2017 -2 543 560,38
18.1. 2017 Faktura 103029 1 10000 Objedndvka 6003 154 125,00
23.1.20M7 Faktura 103001 O 10000 Faktura 103001 303 050,00
Navigace

Falktura

— Zauctovany doklad




Relace mezi tabulkami — priklad (relacni databaze

1972-W - Panel SAPPOROQ, cerny

3 oa

12.2.2024

Sklad

Obecné
Cislo: 1972-Wi Vyhledavaci popis: PANEL SAPPORD, CERNY | _ Tabulka
Uplny popis: | | Lasohy: 1 (OknO)
Popis: |Panel SAPPOROQ, cemy | MnoZna nék.cbjedndvee: 0
) Mnoz na vyr.zakdzce: 0
Zakladni mérna jednotka: |KS v| v
MnoZ.na fadcich komponent: 0 ]
y
PD"D:’Eky zho#i - Typ filtrovani (F3) |ZL'|EtD*.facfdatum - | 2> | v _
Filtr: 1972-W
Zictovaci  Typ Typ Cislo Cislozbo#l  Popis Kéd lokace MnoZstel IFakturmrané Zistatek  C v
datum polozky dokladu dokladu mnoZstyi (mnoZstwi) POlOZky
31.12.2016  Pifjem POCATEK  1972-W MODRY | 4 4 4 (transakce na Skladé)
31,12, 2016  Pijem POCATEK  1972-W CERVENY 5 5 5
31.12.2016  Pfijem POCATEK  1972-W ZELENY 2 2 2
—
11=4+5+2
. . v )
MODRY - Modry sklad
Obecné A
Ked: MODRY Mésto Skladova
— lokace
Adresa 2: Oblast:
psC: Pouzit jako Na cesté:
Komunikace +420 000 456 789 v

>




)

datovy model

(

Relace mezi tabulkam

12.2.2024



)

datovy model

(

Relace mezi tabulkam

12.2.2024



Jedna tabulka a jeji relace |

12.2.2024



Jedna tabulka (prodejna radek) a jeji relace |l

| e T Tt ORI Bl dth Sl ket M b FAE LT B eyt i § | A

Sakes Ling

Dacaman. Type
Szl wstamer Ma,
Dacument Ha.
Lima Ha.

Typa
bin

Loclbkan Cada

Pt Img Geaup
Shigmen, D3z

Diezcrlplan

Dezzrlglhan 2

Unk ol Marsare

Oy ERP MS Dynamics NAV 2018

N

Item Information
Ty ho. Code  Shipment Destription Code Quantity  Quantity + Item Card d|
yllem 15805 "1 MOSCOW Swivel Char, red ZELENY 5 k - Availaality ®

= Substitutions {13
-Sales Prices (o)
< S «Sales Line Ds... (1)

12.2.2024



MS Dynamics business solutions and
related ,sexy sides”

*  Windows compatible (menu, command, mutual relations to MS Office,..) — navazané na MS Office 365

* Security (ID, passwords, roles, protocols) — vysoka bezpecnost

* Menu and basic modules — modularita

* Shorthand keys and HELP — vyuzivani klavesovych zkratek a velmi rozsahla napovéda — zrychleni vyuzivani ERP
* Multilanguage — vicejazy€nost — feSeni vhodné pro firmy majici pobocky v riznych zemich

* Navigate and calculation (flow) fields, finding the reason why any document was created — funkce nazyvana Navigace ( z transakce se
dostanete na vSechny doklady a zaznamy, které k vybrané transakci patfi)

*  Workflow — nastaveni korektni sekvence operaci ve vsech procesech, schvalovaci fizeni, atd.

* Vypocitavana pole -> rychlé vypocty a diky tomu on-line pohled na validni aktualni data

* Reports — kvalitni reportovaci systém

* Entries, dimensions — polozky (transakce) a vyuZivani dimenzi (vazba na Business Intelligence - >Bl)
* Vazba na Azure - cloudova reseni

* Propojeni s Power Bl (Business Intelligence) ->viz dalsi snimky

* Poutziti roli (koncept Role Tailored Client-> RTC ) ->viz dalsi snimek

* Cortana intelligence — uméla inteligence

12.2.2024



RTC koncept (Role Tailored Client

Profily -

D
profilu

ADMINIST...
CLEN TYMU
DISPECER

DODAVKY ..
DODAVKY ..
GEMERAL...
HLAVNI U...
MANAZER...
MANAZER...
NAKUPCT

OBCHOD...
OBSLUHA ...

s

PRACOVNI...
PRACOVMI...

REDITEL - ...
SLUZBY R...
SPRAVCEIT

SPRAVCE P...
SPRAVCE Z...
SPRAVCE Z...

TECHMIK ...
UCETNI
UCETNI SL...
UCTARNA
VEDOUCI ...
VEDOUCI ...
VEDOUCI ...
VYROBNI ...
ZPRACOV...
ZPRACOV...

Popis

Administrace ufivateld, ufivatelsk...
Clen tymu

Dispecer - servis zakaznika
Dodavky a pfijmy - Zakazka-na-z...
Dodavky a pfijmy - systém spravc...
Generalni feditel

Hlavni Géetni

Manazer prodeje

Manazer prodeje a vztahi

Makupél

Obchodni feditel

Obsluha stroje - dplna vwroba
Pracovnik pokladny

Pracovnik skladu - systém spravc...
Reditel - mala spoleénost
Implementator sluzeb RapidStart
Spravece T

Spravce pohledavek

Spravce zavazki

Spravee zdrojd

Technik vystupni kontroly - servis...
Uetni

Manazer outsoursovaného Géetni...
Ugetni

Vedouci dilny - dplnd vyroba
Vedouci dilny - zaklad vyroby
Vedouci projektu

Vyrobni planovaé

Zpracovatel prodejnich chjednavek

Zpracovatel prodejnich chjednav...

Rozsah

System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System

s

MNazev rozéifeni ID centra
roli

9024
9028
9016

9013
11750

9020
9021

Vyc...
cent...

0dRO0OO0OOOOoOOoOOooOooOoobooboOoboooooooog

Disa...
Pers...

0doodooOooOooobOOooooDoobogobooboooooooog

Use

Rec...

O0OdOoooo0oooobooOooooooooooooooooon

UPRAVY - MA NASTAVENI

Centrum roli
Spoleénost

Pracovni datum

OBLAST & JAZYK
Oblast

Jazyk

Casové pasmo

Upozornéni

Hlavni icetni

MNavertica DEMO a.s.

10.12.2019

Czech (Czech Republic)
Czech (Czech Republic)
(UTC+01:00) Amsterdam. Berlin, Bern, Ro...

Zménit, pokud se zobrazl oznamen.

Vase posledni pfihlaSen( bylo na 06.12.19 10:14.




Business funkce — Business Intelligence

 Ziskate rychle prehledy o vykonu svych obchodnich aktivit
prostrednictvim rozpoctu, planu uctl a zobrazeni analyz

Power Bl
Desktop

. Gt Data

E.;. Hecent Soures

Garttang Harled wash Povwer Bl Desidop

= L i —

Bunlghng ruports BBy WHIW CONCEEAS Uplcadang your rppoits

+ Show this page on startup

Wi Al valg

FORLIMS

Wit B Poswer B Forum 1o ask gueshons
off el with obher wHers in the Powes
B ety

POWER BI BLOG

[Exep up 1o cale wih he Etest nevws,
el and upditien Bom e Powsr B
Riam.

TUTCORIALS

Analyzing Sales Data
Faoebcok Araktic
Irperting day S o Wb pase



Business funkce — Business Intelligence

* Analyzujte skutecné castky versus
rozpocCtované castky

40m
Smat Bosineis
e
300
et
) I I I
(1
Amarts  Camews  Mortsd PEeo veio wiT
Goverrment

* Pripravuje financni vykaznictvi s plany

8 Discourn Manith Produc fore tax
° ° VA4 (o] V 4 [} High April Aumaril $27.459.9
@ t High Aprl  farretera $7.27,
a Kategoriemi uctu nlavnil knihy —
High April Pases  $10.647 9
NORTH ROPE High April Veho $6. 148,
Al (& High August Asnarill 536,194,
h@ # High August  Carrebera 554,128, o
High August Pases 535395 43
. High August vTT 17
@ st High Decembeer Amarilla 55945
S High Decomber  Careters  ($39421.9)
= High December Mantana 33275
AFRICA High Decernber v $38.390.
High December ) ST 1458
Total T02.

Poznamka autora : obrazovka je generovana nejnovéjsi verzi MS Dynamics Business Central



ERP a ziskane znalosti odpovidajici pozici junior
konzultanta - polozka 3 na dalsim snimku

N

 Computer Science — minimalné zaklady
* Teorie algoritmu — Fakulta informatiky
e Zaklady programovani
e Databaze

_

—

Rizeni financi (pohledavky, zavazky, rozpoéty, fizeni nakladd, cash flow)
* Rizeni prodeje a ndkupu

e Pokrocila logistika

£~ 7 ’ ’ Y s — ESF

* Rizeni a planovani vyroby (PIS1 a PIS2)
* Rizeni servisu

* Rizeni projektd

* CRM /




Konzultant/ Konzultantka Microsoft Dynamics NAV-
pozadavky ze strany SW firem

« SS/VS vzdélani technického sméru

* Praxe konzultanta / obchodnika

* Dobra az konzultacni znalost Microsoft Dynamics NAV, AX, CRM
e Schopnost individualniho pristupu v komunikaci se zakazniky

e ZkusSenosti s jednanim s vrcholnym managementem

* Cestovani v ramci CR, SK a v zahraniéi (znalost jazyk(i nutna)

* Reprezentativni vystupovani

* Samostatnost, sebekontrola

« Casova flexibilita



Programator/ Programatorka Microsoft Dynamics
NAV — pozadavky zaméstnavatelu

VS vzdélani nejlépe se zaméfenim na informatiku
* Al (alespon Cist technickou dokumentaci)

» Zaklady objektového programovani

« Zakladni znalost databazovych systému

« Z3akladni znalost podnikovych procesu

* Znalost Microsoft Dynamics NAV nebo Business Central vyhodou
* Znalost technologie MS SQL vyhodou

* Iniciativni a dynamicky pristup k reSenym ukoliim
* Kreativita, komunikativnost, samostatnost

* Schopnost tymové prace

* Ochota ucit se novym vecem



Zamereni prednasek z oboru rizeni operaci
(BPH-PI1S1-2 hodiny tydne )

*  OMe-intro - Uvod to Rizeni operaci

* Real project-South African client (wholesale) — Realny projekt v Jizni Africe — velkoobchod s papirem a soucdstkami pro tiskafskou branzi

* Theory of constraints — Teorie omezeni (TOC) - jeden z diagnostickych nastroja — viz dalsi snimky

Critical chain and project management — Rizeni projektd s pomoci metody kritického Fetézce (srovndni s agilni metodou SCRUM)

+ Quality management I. (Pareto+ Ishikawa) — Rizeni kvality-diagnosticka nastroj FBD a jeho vazba na TOC a nastroj pro vyhodnoceni priority (vah)

+ Quality management Il. (Six Sigma, Kaizen, Poka Yoke) — Rizeni kvality — koncepty Il

*  Business metrics (use of matrices — Boston, Gartner MQ) — Vybrané metody metrik organizovanych v maticich a pouZivané ve vyhodnocovani kvality podnikovych procest
* Balanced Score Card - planovani rozvoje spole¢nosti s pomoci metody vyvdzenych méritek

* DBR, CONWIP — Drum-Buffer-Rope — metody fizeni vyroby s pomoci taktu izkého mista a metody udrzeni pritoku za pomoci udrZeni konstantni nedokoncéené vyroby
* Decision making (Kepner-Tregoe methodology,..) — Nastroj pro diagnostiku a analyzu procest

+  P&Q analysis (mix of products) — Re$eni maximalizace priitoku pro produktovy mix (2 a 4 produkty)

* Business Intelligence — introduction and concept - Business Intelligence a vyuZiti dimenzi

e Little's law - LittlGv zakon o relacich mezi pritokem, nedokonéené vyrobé a ¢asem

* Yield management — introduction to concept — Rizeni vynos( ve vybranych typech spole¢nosti

* Linear programming — concept and use - Optimalizace procesu

* Decision trees — Rozhodovaci stromy - zakladni koncept



Studijni materialy- okruny BPH_PIS1 (ERP)- orientacni
prehled

Tyden MNazev

1 Uvod do ovlddani systému

2 Prodejni objednavky

3 MNakupni objednavky

4 Transfery zboZi-zaklad

5 Slevy (cena, radkova sleva, fakturacni sleva) a finanéni deniky
7] Vyrovnavani-pevné vyrovnani a FIFO a sesit poZadavki
7 CRM

8 MRP- Sedit poZadavkl

9 CRM a paretova analyzy

10 Ugetni schémata

11 Dimenze a jejich vyuiivani a zaklady vyroby

12 Rozpodty

13 Komplexni priklad

400 snimkd PWP prezentaci



Studijni materialy BPH_PIS2 (4 hodiny tydne=0/4

Cislo tydne (Tyden) -Pondéli

1
1

WNNNNNR P

VR BR R WWW

© VWO NNNOOOO VU W;

B e e
S|E |3 |E

Datum vyuky

13.09.2021
13.09.2021

13.09.2021
13.09.2021
20.09.2021
20.09.2021
20.09.2021
20.09.2021
20.09.2021
27.09.2021

27.09.2021
27.09.2021
27.09.2021
04.10.2021
04.10.2021
04.10.2021
11.10.2021

11.10.2021
11.10.2021
18.10.2021
18.10.2021
18.10.2021
18.10.2021
25.10.2021
25.10.2021
25.10.2021
01.11.2021
01.11.2021
08.11.2021
08.11.2021
15.11.2021
15.11.2021
15.11.2021
22.11.2021
22.11.2021
06.12.2021
29.11.2021
06.12.2021
06.12.2021
13.12.2021

Datum vyuky
(Tyden) -Stfeda
15.09.2021
15.09.2021

15.09.2021
15.09.2021
22.09.2021
22.09.2021
22.09.2021
22.09.2021
22.09.2021
29.09.2021

29.09.2021
29.09.2021
29.09.2021
06.10.2021
06.10.2021
06.10.2021
13.10.2021

13.10.2021
13.10.2021
20.10.2021
20.10.2021
20.10.2021
20.10.2021
27.10.2021
04.01.1900
27.10.2021
03.11.2021
03.11.2021
10.11.2021
10.11.2021
17.11.2021
17.11.2021
17.11.2021
24.11.2021
24.11.2021
08.12.2021
01.12.2021
08.12.2021
08.12.2021
15.12.2021

Pfifazend
latka

Cislo prikladu Nazev

01
01

02
03
05
05_01
06
06_01
04
07

08_02
08_01
08_03
09
10
11
12_03

12_01
12_02
13
14
15
16
17
18
19
20
21
22
22
23
24
25
26
29
27
28
29
30
31

Ovladani a prinicipy MS Dynamics NAV-opakovani
Plan vyuky- co nas ¢ekd a nemine - vyvoj ERP a technologie

Prodej- rozsifeni-opakovani (Caste¢ny prodej, vraceni, mazani, archiv)
Nékup-rozsiteni-opakovani (¢aste¢ny nakup, vraceni, mazani, archiv)
KFizové reference, texty a substituce (ndhrady)

Kfizové reference a texty doplriujici PWP

Hromadné objednavky (Blanket Orders)

Hromadné objednavky doplnéni o sesit pozadavkd

Skladové jednotky (Stock Keeping units)

Pfimé dodavky (Drop Shipment)

Davky a sériova ¢isla (Lot Numbers)- zahajovaci soubory (PWP i WORD)

Expirace - pfiklad s sesitem vyrovnani (word)
Expirace - priklad dopInéni

Neskladované zboZi (Non stock items- Catalog items)
Pfifazeni vedlejsich nakladi

Kombinované dodavky (Combined Shipment)
Upominky a posuny dat (Remainders)

Upominky a penédle PWP+ dva WORD pfiklady (5 stranek + 10 stranek)
Upominky a pendle PWP -jednoduchy pfiklad

Vratky (objednavky prodejnich vratek )

Dobropisy (Credit memos)

Oc&ekavané naklady (Expected costs)

Detailni polozky (Detailed Ledger Entries)

Montéazni objednévky (Assembly orders)

Rezervace

ATP-CTP

Pokrocilé fizeni skladt

Rizeni rozpotli postavené na Géetnich schématech
Rizeni vyroby |

Rizeni a planovani vyroby Il

Cash Flow ptiklad

Specialni objednavky

Sesit vyrovnani

Prodejni analyzy - potieba vytvorit WORD (pfiklad)
Rizeni projektd - vytvoreno v éervenci 2021- potteba vytvofit Priklad
Vyrovnani s bankou- bude se vytvaret pro podzim 2021
Periodické deniky - Bude se vytvaret pro podzim 2021
Ukazka Business Central

Grafy a jejich nastaveni - plan - jak PWP, tak i WORD
Ukdzka Business Central

800 snimkt PWP prezentaci

181

Stranky
priklad

Datum Upravy

23.09.2021
23.09.2021
23.09.2021
23.09.2021
24.09.2021
30.09.2021

30.09.2021
30.09.2021
30.09.2021
06.10.2021
11.10.2021
07.10.2021
26.08.2021

26.08.2021
26.08.2021
31.08.2021
01.09.2021
31.08.2021
01.09.2021
02.09.2021
09.09.2021
12.09.2021
18.09.2021
06.10.2020
24.10.2020
24.10.2020
18.09.2021
05.10.2021
30.11.2020
30.11.2020
22.07.2021

Datum vyuky
20.09.2021
20.09.2021

20.09.2021
20.09.2021
27.09.2021
27.09.2021
27.09.2021
27.09.2021
27.09.2021
04.10.2021

04.10.2021
04.10.2021
04.10.2021
11.10.2021
11.10.2021
11.10.2021
18.10.2021

18.10.2021
18.10.2021

UloZeno v
is.muni

771

PWP stranky

0
20

48
23
14
6
24
6
59
27

43
0
0

18

42

12

11

34
14
29
27
15

0/4 Bez bloku prednasek

Vysvétleni pojmu :

2/2
Teorie Seminar

0/4
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Vyhody a nevyhody ruznych reseni typu ERP

Varianty redeni IS Vyhody Nevvhody
Rozvo) exastujiciho Maximalni vyu&ti existuyicich Nenmsi odpovidat viem budoucim
fefeni zdroji a investic pozadaviaim
Z kyatkodobého hlediska lacinéj& Celkové naklady mohou byt vyisi
a rychless Vyslednym produktem miise byt
Uspokojeni okam&tych potieb mené kovalitnd system
Vyvo) noveho MnzZe presné odpovidat potfebam Celkové drazsi fefen
systénm na num podniku Casove nirodns feieni
Rizeny vyvoj Fiziko negarantovaného koneéneho
produldu a jeho daliiho vyvoje
Nakup hotoveho Z dlouhodobeho hlediska meéné Nemmsi presné spliovat viechny
softwaroveho systéom | finanéné narocny potfeby uzivatele
Eychlejéi zavedeni Zavislost na dodavatel
Zaméena fonkénost a dali vyvo

Zdray: BASL, Josef a Roman BLAZICEE. Podnikové mformadni systemy: podnik v imformadni spolednosti, 2012,

str. 33
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ERP-benefity vyuzivani

Oblast

Benefit

Operaéni oblast

1. SniFeni naldadn
. Zkrdceni vyrobnich cykdd

[

. ZlepEeni produltivity
. Zlepsend kovality
. ZlepZeni sluzeb zakarnilaim

L e a

Ridici oblast

1. Zlepieni fizeni zdrojh
. ZlepSeni rozhodovanid a planovan
3. Zlepieni vykonnosti

[

Oblast

| Benefit

Strategickz oblast

1. Podpora rist podnilon

(=]

. Podpora navazovand vetahi s jinjm podniloy

3. Podpora podnikovyich inovaci

4. Budovani vedouciho postaveni v oblasti ndldadn
3. Moinost diferenciace produkm

6. Ulehéend rozéifeni do svéta

7. nmoinéni eleltronického obehodn

8. wmodnéni nebo zachovand konturenceschopnosti

Oblast IT infrastruldury

1. Pripravenost podnilm na altnalni a budouei zmény
2. SniFeni nakladn v oblasti IT
3. Zlepieni IT infrastruldury v oblasts stability a pruEnosts

12.2.2024



ERP-benefity vyuzivani |l

Oblast Benefit
Organizaimi oblast 1. Zlepieni v oblasti koordinace, sladéni mezittvarovych procesi

2. Zjednoduieni néeni organizace a zaméstnanci
3. Véti prostor pro zapojend zaméstnanch

4. Budovani spolefné vize

3. Zaméfeni na dilefité price

6. Zvyieni mordlicy a spokojenosti zaméstnanch

Zdroj (benefity | a ll) : SHANG, Shari a Peter B. SEDDON. Assessing and managing the benefits of enterprise systems: the business
manager's perspective, 2002, str. 296-299 , pieklad DP Lenka Hladka
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