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Fundraisingovy argument —
odpovida na otazky:

* PROC vase organizace existuje,

¢ COjsou jeji cile, Ceho chcete dosahnout,

* JAK téchto cilu hodlate dosahnout,

* KOMU bude Cinnost vasi organizace slouzit,

* PROC by mél nékdo ke spinéni téchto cild prispét.

2  Pro projekty, které se tykaji vefejné spravy a maji zajisténé financovani
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P rOVE d,te fu n d ra i S i n g Ovy a U d it (mimo projety ver. spravy):

= Soucasne zdroje, jejich rozlozeni:
= vefejné (dotace a granty)

= vlastni zdroje z prodeje sluzeb,
= dary (firemni/individualni)

+
= bud:
» (QOdhadnéte budouci potreby organizace/projektu v horizontu 1 — 3 let (alespon na rok)

= Stanoveni cilu na rok - SMART cile pro fundraising (napt. do prosince 2021 zrealizovat CRFD sbirku na 200 tis

na novou investici xy)

= Zvolte FNDR metody pro dosaZeni téchto cill (u dotaci a grantt uvedte konkrétni urady, nadace a jejich
programy, u darct vymyslete, jak s nimi budovat a udrzovat vztahy).

= nebo:

= Navrhnéte upravy pro praci s darci (individualnimi a/nebo firemnimi), nap¥. darcovskou kampan, Ci

Crowdfundingovou kampan



