Motivacni typ

Charakteristika

Vyjednavaci styl

OBJEVOVATELE « radi pfijimaji vyzvy, * davaji prednost
ptekondvaji prekazky principidlnimu stylu ¢i
 raciondlni a kreativni lidé kompetitivnimu stylu
 individualisté — majiradi |* vyZaduji v€cnost
svobodu » zdlraziuji schopnosti
* jsou zaméfeni na véc
USMERNOVATELE e cht&ji mit vlivnajiné lidi |+ upfednostiiuji
» vytvareji hierarchické kompetitivni styl
struktury vztahti vyjednavani
e dovedou presvéd¢it jiné — | *  vyZzaduji respekt
dobte prodavaji k uspéchiim a
myslenky profesiondlnimu
e  jsou sout&zivi postaveni
* respektuji virtualni prvky
ve vyjednavani
SLADOVATELE « zaméfeni primarné na « upfednostiuji
vztahy kooperativni styl
* nemaji hierarchické vyjednavani
vnimani vztahi — spise * odmitaji principidlni
tvofi sité vyjednavani
* jsou citlivi a empaticti * pfebiraji vztahovou
iniciativu
ZPRESNOVATELE o peclivi » preferuji principidlni styl
* racionalni * ocenuji jasnou strukturu
* respektuji hierarchii a vyjednavani
nadfizenost * upfednostiiuji vécné
argumenty
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