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Svétova cena (a firemni cenova politika)(1)

* Existuje v obchodé surovinami a komoditami — burzy a
svetoveé aukce

* Na trhu vyrobku zpracovatelského primyslu problémy se
stanovenim souviseji s(e):

— Samotnym produktem (ruzny obsah sluzeb)

— Konkurenéni situaci na riznych trzich

— Smeénnymi kurzy a charakterem mén

— Podminkami podnikani

— Statnimi zasahy do cenové tvorby (regulace vseho druhu)
— Danovou zatézi (DPH, spotrebni dané zejm.)

— Politickou a obchodné politickou situaci (zejména bariéry
obchodu)

— atp.
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(Svétova cena) a firemni cenova politika(2)

* Cenova politika soucasti podnikatelské
strategie firmy

— Tvorba zisku
— Financni toky
— Navratnost investic
e Ovlivauje ji
— Stupen internacionalizace firmy

— Zahranicné ekonomické vazby firmy
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Vychodiska cenoveé tvorby

* Interni faktory, zejména komercni zamery:
— Cilové podily na trzich
— Vyse vlastnich ndkladu (vyroby a obéhu)

— Charakter marketingového mixu (zejm. cenovy positioning na
cilovych trzich)

* Externi faktory (informace z mktg vyzkumu)
— Povaha a dynamika trhu
— Vyvoj poptavky, vcetneé budouciho potencialu
— Cenova pruznost poptavky
— Vnimani hodnoty zakaznikem

— Sila konkurence a konkurencni tlaky
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Cenova tvorba a cenoveé faktory

Marketingovy mix
— Kvalita, technicka a technologicka uroven nabidky

— Stupen diferenciace nabidky na jednotlivych zahranicnich
trzich

— Pocet cilovych segmentu
— Cenové strategie na trzich (mira a faktory diferenciace cen)
Vstupy pro cenovou kalkulaci
— Vlastni naklady (fixni a variabilni, naklady obéhu v zahranici)
— Cenoveé stropy na cilovych trzich
— Ceny konkurence
Uroven komeréni prace firmy a povést firmy jako dodavatele

Ceny jsou vysledkem obchodnich jednani a obvykle se
prizpUsobuji obéma strandm tak, aby kontrakt byl win-win
varianta
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Cena v KS

* Podstatna nalezitost (podle OZ ujednani o cené)
— Fixni nebo pohybliva, cenové dolozky
— Mérna jednotka
— Ména — volné sménitelna, clearingova (dano obchodné
politickymi podminkami zemég)
* Souvislosti s ostatnimi nalezitostmi KS
— Dodaci parita

— Platebni podminka (druh a jeji vliv)
e Cenoveé upravy — cenikovy, mnozstevni, vérnostni, odlozeny,
velkoobchodni rabat
e Skonto —sleva v pripadé drivéjsiho splaceni kupni ceny
— Doba splatnosti — predem, pfi dodavce a po dodani (riizné druhy
uveéru)
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Kalkulace ceny

* Je slozitéjsi nez vdomacim prostredi
— Obsahuje vice polozek

— Naklady obchodni realizace jsou vyssi nez v
tuzemsku

— Ruzna situace podle podminek kontraktu, druhu
zbozi, vzdalenosti, distribucni cesty, charakteru
obchodniho partnera

— Naklady primé (viz dale)
— Naklady neprimé
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Primeé naklady
Vyrobni naklady, resp. nakupni cena

Naklady baleni, signovani, znaceni

Dopravné (tuzemské, zahranicni kontinentalni, namorni, naklady
nakladky a vykladky, naklady na dopravu v zemi urceni atd.)

Skladné béhem prepravy (pristavni sklady, celni sklady,
konsignacni sklady)

Cla, poplatky za fizeni, dané
Pojistné (rizika prepravni, Uvérova, odpovédnosti)

Naklady na vyhotoveni a obstarani dokumentace (faktury,
dopravni doklady, osvédceni o puvodu zbozi, dokumenty k
celnimu fizeni, dovozni, tranzitni, platebni, konzularni faktury
apod.)

Odmeény zprostredkovatelim (provize, komise), speditérim,
kontrolnim spole¢nostem, celnim agentim

Naklady na financovani transakce, bankovni poplatky
Garancni pausaly apod.
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Neprimé naklady

* Nelze jednoznacné priradit k urcité operaci,
mohou se meénit podle situace na trzich zajmu
(je treba vytvaret rezervy)

— Vyzkum trhu a jeho zpracovani
— Naklady na komercni komunikaci
— Zahranicni sit

— Provoz exportniho useku

— Cinnost externich poradc(i
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Kalkulace

e Je dulezita zejména jako predbézna, t;j.
priprava na variantni jednani s partnerem
* Neni primo cenotvorna, vzhledem k ruznosti

trhU a situacim na nich, slouzi k
vhitrofiremnimu srovnavani a rozhodovani

* Po ukonceni operace — kalkulace vysledna.
Srovnani s predbéznou ma kontrolni funkci a
je zpétnou vazbou z trhu.
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