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Základy podnikání ve farmaceutickém
průmyslu
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Obsah kurzu

̶ Podnikání jako životní cesta

̶ Motivace a předpoklady

̶ Realita a očekávání

̶ Jak začít podnikat

̶ Chci vlastní lékárnu – případová studie



Zápatí prezentace3

Jak to máte vy?
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Proč podnikat?

Peníze

Přivýdělek

Obživa Bohatství

Investice 
přebytečných peněz

Řešení 
problému

Vlastního

Cizího

Společenského

Celosvětového 
/ globálního

Využití 
volného času

Moc

SamostatnostNezávislost

Uplatnění 
znalostí

Zábava

Seberealizace

Osobní 
priority

Odkaz pro 
budoucnost

Zachování rodinného 
podniku

Rodina

Motivace 
k podnikání
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Aktivita

̶ Co považujete za největší výhody / nevýhody podnikání?

̶ Proč byste vy sami uvažovali o podnikání?

̶ Co je pro vás v práci a v životě důležité?

̶ Co jste ochotni obětovat pro rozjezd podnikání?

̶ Co vás baví a z čeho máte naopak obavy a strach?

→ Sli.do Wordcloud
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Předpoklady k podnikání

̶ dělat něco 
̶ co zákazníci chtějí

̶ lépe než ostatní

̶ jinak než ostatní

̶ na lepším místě

̶ s větším nasazením

̶ k čemu mám podmínky

̶ co mě baví a naplňuje

̶ …

peníze

časzákazníci
nápad

právo

lidé

dodavatelé

strategie
systematičnost

cílevědomost

Konkurenční 
výhoda

zázemí

konkurenti

vize

stát

trpělivost

štěstí

motivace

houževnatost

duchapřítomnost

aktivita

kreativita

komunikativnost

otevřenost

komunita

ZdrojeOkolí

Osobnostní charakteristiky
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IKIGAI
co 

milujete

čím vyděláte 
peníze

dobrá 
práce

příležitost 
k růstu

vášeň poslání

příspěvek 
společnosti

v čem jste 
dobří

co svět 
potřebuje

profese mise

IKIGAI

práce 
snů

hledání 
cesty

boj

hledání 
vyššího 

cíle
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Realita a očekávání

̶ riziko je nedílná součást podnikání

̶ vymýšlení už vymyšleného je drahé a zdržuje

̶ řadu věcí lze ovlivnit, ale řadu taky ne

̶ jít za svým snem a vytrvat nestačí

̶ jeden úspěch dlouho nevydrží

̶ kontakty dělají úspěchy

̶ práce v začínajícím podniku je tvrdá

̶ většina lidí své závazky plní
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Největší omyly

̶ Začnu podnikat = začnu vydělávat

̶ Budu dělat to, co mě baví

̶ Stačí jet podle plánu

̶ Budu podnikatel/ka a na práci si najmu lidi

̶ Když půjdu za svým snem, musím uspět

̶ Nejdůležitější pro rozjezd podnikání jsou peníze

̶ Zbohatnu na jednom nápadu

̶ Nejlíp to udělám sám/sama

̶ Budu sám/sama sobě šéfem

̶ Společník je kamarád

„Společníků v podnikání by měl být 
lichý počet a tři jsou moc!“
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Zaměstnanec má

Zaměstnanec nebo podnikatel?

Podnikatel je

̶ jistotu a zázemí

̶ definovanou práci

̶ stanovený plat

̶ stanovenou pracovní dobu

̶ …

̶ holka pro všechno a něco navíc

̶ sám sobě pánem (au…)

̶ sám za sebe odpovědný

̶ ochotný pracovat 24/7 za nejistý 

plat

̶ …
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Jak začít podnikat

Chci 

podnikat

Mám inovativní 

nápad

Jsem odborník

Nemám nápad 

nebo mám jen 

rámcovou 

představu

Hledám cestu

Na volné noze

Převzetí podniku

Kopie konceptu

Franchising
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Případová studie

̶ „Chci vlastní lékárnu, co teď?“

→ práce s online myšlenkovou mapou (Miro board)

https://miro.com/app/board/o9J_ls3XEmI=/?invite_link_id=959616345241
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Shrnutí

̶ podnikání není životní cesta pro každého

̶ každý podnikatelský záměr se musí něčím odlišovat

̶ na podnikání jsou potřeba lidé, peníze, vize a odhodlání

̶ stát stanovuje podmínky a je třeba je znát

̶ některá odvětví (což se týká i farmacie) jsou výrazně regulovaná
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Děkuji za pozornost!


