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Pracovni list: Podnikani a tvorba zisku

Uloha: Prettete si text prikladu a ve dvojici — trojici odpovézte na otazky pod textem (v piipadé potieby je
pod textem slovnik).

Velkoobchodnik z Brna nakoupil kamion pomeranéi ze Spanélska, 30 tun, v cené 10 K&/ 1 kg. Od
dodavatele ve Spanélsku obdrzel rabat 10 % .

Za dopravu do skladu v Brné¢ mu dopravce vyuactoval castku 1500,- K¢.

Skladovou pfirdzku ( slozeni, uskladnéni, manipulace ) stanovil podle vlastniho kalkula¢niho vzorce na 2
%.

Velkoobchodnik vyskladnil pomerance v objemu 24 tun maloobchodnikiim v cené 15 K¢&/1 kg a 6 tun v cené
20 K&/ kg.

Prodejci doporucil marzi vzhledem ke konkurenci ve vysi 20 %.

Otazka 1. Co vSechno tvoti naklady velkoobchodnika?

Naklad 1:

Naklad 2:

Naklad 3:

Naklad 4:

Otazka 2. Kolik ¢ini ndklady velkoobchodnika ?

Otazka 3. Co vSechno tvofi ndklady prodejce?

Naklad 1:

Néklad 2:

Néklad 3:

Néklad 4:
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Otazka 4. Kolik tvoii naklady prodejce?

Otazka 5. Kolik ¢ini vynosy velkoobchodnika ?

Otazka 6. Kolik ¢ini vynosy prodejce ?

Otazka 7. V ¢em spociva podstata tvorby zisku u obchodnika s pomeranci?

Slovnik

Velkoobchodnik - Prvovyrobce resp. dodavatel zbozi, tovaru ¢i produktt, vytvari zékladni cenu produktu

Rabat — sleva dodavatele na zbozi na zaklad¢ obchodnich vztahii, zavisi na mnozstvi odebraného zbozi,
tradici obchodnich vztahti, na konkuren¢nich podminkéch

Marze — ptirazka obchodnika k cen¢ dodaného zbozi, které kryje jeho rezijni néklady, urcuje se obvykle v
% k navrZené zakladni prodejni cené

Skladova prirazka... kalkulace obchodnika, kterou ptipocte k cené zbozi za mérnou jednotku za
manipulaci tj. vlastni ndklady ve skladovém hospodaistvi, obvykle se urcuje v % z ceny dodaného zbozi

Kalkulaéni vzorec...podklad, ndvod, metodika, ktera uruje podnikateli stanoveni prodejni ceny tak, aby
zahrnoval jeho naklady

Konkurence ... dodavatel nebo prodejce obdobného zbozi
Vynosy .... penézni Castka, které podnik ziskal ze své obchodni ¢innosti za urcité obdobi

MOC ( maloobchodni cena ) — kone¢na cena prodejny pro koncového zékaznika ( Tesco, Brnénka apod.)
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Moje otazky k prikladu

Vhodné sebehodnoceni svého jednani po aktivité:

Mam piehled o svych piijmech a vydajich?

Nemdam a nefesim to. Nemam, ale mél/a bych. | Snazim se. Vzdy.

Stanovuji si kratkodobé a dlouhodobé finan¢ni cile?

Netesim to. Ne, ale mél/a bych. Snazim se. Vzdy.

Resim financni a jiné mé zavazky vcéas?

Nefesim to. Ne, ale mél/a bych. Snazim se. Vzdy.
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