Ekonomicka specifika fungovani

A Kl

profesiondlnich soutézi a klubu



Specifika ligy profesionalnich klubut

V oblasti:

fungovani klubu
ve financnich tocich
ucetnictvi
ve vzajemné spolupraci a podpore podpory:
— pracovni trh hracua,
— déleni prijmu,
— vzajemna podpora klubl v ramci daného ekonomického ramce,
— empiricka evidence soutézni vyrovnanosti ligy,
— empirickd evidence efektl vzajemné podplrnych strategii,

— déleni uzitk(l z nové prichozich talentd mezi kluby vzajemnou dohodou
(Coaseho teorém) jen pro americké ligy .
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Model finanénich tokii profesiondlniho sportovniho klubu
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Ucetnictvi

Rozhodujici podil v aktivech tvori tzv. Nehmotna aktiva neboli
hraci

do aktiv zapsani v trzni hodnote pri porizeni

musi byt odepsani za tu dobu trvani kontraktu



Ucetnictvi
v MLB se rozlisuji v klubovém ucetnictvi naklady
v kratkém obdobi

* na fixni:

— Platy hracd

— Bonusy slibené hraéim

— Déleni pfijm0 v ramci ligy

— Cisté uroky a dalsi vydaje

— Odpisy a amortizace
 variabilni naklady:

— Marketing, publicita, prodej vstupenek

— Scouting — rozvoj hracd
— Hlavni Provoz (kingdom operations).

° smiéem'/ naklad : ostatni a administrativa (General and Administrative)



