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Ziskanie spitnej vizby

Analyza vyskumnych dét a pisanie spravy o zisteniach nikdy nepredstavuji oddelené
Cinnosti - napriek tomu, Ze to tak moze posobit, ked pracujeme pred monitorom po-
¢itaca kréatko po polnoci. Vyskum v praxi vyzaduje, aby sme nadviazali viaceré socidlne
vztahy. Patria medzi ne vztahy medzi Studentom a 8kolitefom; §tudentom a inymi $tu-
dentmi; Studentom a ¢lenmi §irSej akademickej komunity a $tudentom a vyskumnymi
subjektmi v ,,teréne”.

Ako sme videli v predchadzajdcej kapitole, takéto vztahy nemusime povazovat iba
za potencidlne alebo skutoéné zdroje ,problémov“. Namiesto toho ich mdZeme
a mali by sme ich povaZovat za dolezité zdroje, aby sme zistili, nakol’ko dobre uplat-
fujeme svoje vyskumné zrucnosti. Efektivna spitnd vdzba je zdkladny prostriedok
efektivneho vyskumu. Ako to vyjadrili dvaja psycholdgovia:

Dospeli sa ucia najlepSie v situacidch, v ktorych mézu precviCovat a prijimat spitnt vizbu, v kon-
trolovanom, bezpecnom prostredi. Preto dobra zasada, o ktord by sme sa mali snaZit, je: Ziadny po-
stup, techniku, zruénost atd., ktoré st ddleZité pre va§u pricu, by ste nemali precvidovaf prvykrat
az tam (Phillipsova a Pugh, 1994, s. 52).

V tejto krétkej kapitole budem hovorit o dvoch spdsoboch ziskania spitnej vizby
o svojom vyskume

* na zéklade pisania pracovnych verzii textu,
* na zaklade tstnych prezentacii.

PISANIE

Odovzdavanie textov na dohodnutd tému Skolitelovi v pravidelnych intervaloch
predstavuje na univerzitach Standardnd metddu, ako sa postupne dopracovat k z4-
verecnej, hodnotenej préci o vyskume. Kon§truktivna spétné viizba od kolitela vas
moZe povzbudit, aby ste sa $plhali do novych vysin. Naopak, ak je spétna viizba mi-
niméalna alebo dokonca destruktivna, cely va§ pocin méze byt ohrozeny.

Preto, ak je vas skolitel velmi kriticky voéi textu, ktory ste mu odovzdali, mali by
ste od neho pozadovat, aby vim povedal, ako zlep§it svoju pracu, a predloZil praktic-
ké névrhy, a nie hmlisté vieobecné tvrdenia. Napriklad, ak vdm povie, aby ste mysleli
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»kritickejSie“ alebo boli ,,presnejsi®, je malo pravdepodobné, Ze vam tjm pomoZe. Na-
opak, konkrétne odportcania tykajiice sa novej témy alebo iného spdsobu venovania
sa jednej z vaSich uZ existujdcich tém by vam mali poshiZif ako uZito&ny impulz.

Ale vé3 8kolitel nie je jedind osoba, ktord vaim méze poskytntif uZitodnd spatni viz-
bu o vadej praci. Vasi kolegovia-Studenti, predovietkym ti, ktori pracuji v podobnych
oblastiach, by mali byt nadSeni, Ze vdm moéZzu poskytnit spétnt viizbu. Oni sa spétne
dozvedia o stvisiacej praci a budd mat prileZitost otestovat si na vés svoje napady.

Niekedy budete musiet prebrat iniciativu a sami vytvorit takito podpornid skupi-
nu Studentov. Niekedy, tak ako to robim ja s vlastnymi doktorandmi, zorganizuje v4s
Skolitel' workshopy pre Studentov pracujtcich na podobnych témach alebo s podob-
nymi metédami, aby prezentovali svoje data a diskutovali o nich. V kazdom pripade
ziskate prileZitost otestovat si svoje poéiatoéné kroky v bezpeénom prostredi.

Pisany text alebo prihovor k vasim rovesnikom predstavuje izasné cvicenie, ako
dostat svoju préacu na spravnu droveil. Pozor na velké pokusenie dosiahnut pri prvej
vaznej vyskumnej praci exaltovand droven technického jazyka, aby ste urobili dojem
na Skolitela. Zial, tito snaha &asto ide ruka v ruke s fazkopadnym Zargénom, ktory
znejasfiuje spravnu argumentaciu a métie Citatelov.

V ramci diskusie o pisani dizertaénej prace Wolcott midro upozorfiuje na tiroveii
pisania:

Piste pre svojich rovesnikov. Nastavte droveil diskusie na to publikum, ktoré nevie, o éom hovorite.
Pri pisani dizertacnej prace pamaétajte na svojich kolegov, postgraduélnych §tudentov, nie na uéenych
¢lenov komisie. Nasledujiice vyskumy adresujte mnoZstvu tych, o nevedia, a nie tym nepoletnym,
ktori vedia (1990, s. 47).

Mohlo by sa zdat, Ze Wolcottova vyzva ,,pisat pre svojich rovesnikov“ predstavuje vy-
hybanie sa zdvizkom. Pre mnohych vyskumnikov je najtaZsie pisaf tak zrozumitel'ne,
aby im rozumeli a mali z toho aj p6zitok laici. Naozaj, pre niektorych vyskumnikov
je najtazsie pochopit, Ze text by sa vZdy mal prisposobit ¢o najviacsiemu publiku, a to
vyZaduje uvedomif si, ¢o publikum uz méze vediet a o oéakava od vas. Samozrej-
me, to isté plati aj pre tistne prezentacie.

HOVORENIE

Na zaciatku mojej akademickej kariéry ma pozvali, aby som porozpraval o svojom
vyskume na semindri na inej univerzite. Uz som pochopil, Ze musim prispdsobit svo-
je poznamky konkrétnemu publiku, a preto som si pripravil dve odli$né prednasky -
o svojom vyskume. Jedna bola vysoko odbornd, druhd netechnickd. Nanestastie,
v ten dent som nespravne odhadol publikum a priniesol som si so sebou nieéo, o sa
ukazalo ako ,nespravna“ prednédSka. Tvarou v tvar fazkej kategérii odbornikov
a s nedostatonymi skiisenostami improvizovat som bol ndteny prezentovat ,,miky-
mauzovska® verziu svojho vyskumu!
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Stéle sa desim, ked' si spomeniem na tato skdsenost. No napriek tomu, Ze som
v tej situdcii trapne zlyhal, aspoti ¢iastoéne som mal pravdu z hladiska metédy: snazil
som sa pri priprave prednasky mysliet na publikum (pozri Cryerova, 1996, s. 133).
Presne tak, ako svoju beznt konverzaciu prispdsobujeme konkrétnym recipientom
(deti, kolegovia atd.), malo by sa ,,prispdsobenie recipientovi“ stat stcastou aj vasich
ustnych prezentacii. Ako poznamenal Gary Marx:

Pokdste sa mat na pamiéti to, ku komu hovorite, aj to, Ze vy a vase publikum maéte rozdielny pristup
k téme. Prispdsobte svoju prednasku svojmu publiku (1997, s. 107).

Nasledujic Marxa budete uréite chciet poskytniif odlisné druhy prednasok expertom
v danej oblasti, G¢astnikom v4sho vyskumu a v§eobecnému, ale laickému akademické-
mu publiku. Pre kazdé publikum by ste si mali zvolif uréité zameranie (napr. teéria,
metdda, predmet) a primerany slovnik (pozri Strauss a Corbinova, 1990, s. 226-229).

Takéto ,,prispdsobenie sa recipientovi“ vSak nepostacuje. Treba mat skdsenost
prednésatelov, ktori maji malo Casu prejst iba mald dast svojho materialu, alebo pre-
tiahli prednéasku, a vyéerpali si ¢as na otazky. Dobry ¢asovy manazment je vlastnost,
ktorou disponuju efektivni recnici. Ak si myslite, Ze nebudete mat to sebavedomie
improvizovat, aby ste porazili hodiny, potom je rozumné, aby ste si vyskasSali svoju
prednasku vopred s hodinkami poloZenymi vedla seba.

Zvyéajne zistite, Ze kym prejdete svoj materidl, trva to ovela dlhSie, nez ste oCa-
kévali. Preto vlozte do jedného obalu minimum materialu, a pripadne do druhého
obalu ,,prepychovi priesvitku“ s dodatoénym materidlom, ktord pouZijete v neprav-
depodobnom pripade, Ze ju budete potrebovat.

Napokon, prednasku nikdy neéitajte. Viem, ze maf Gplny text je pohodlné. Ako
vak povedal Gary Marx:

Skutoénost, ze mate iba jednu Sancu stat pred Zivym publikom, méZe vyvolat tizkost a napisany text
je zachranna sietf. Ma viak vopred urdent, a dokonca otupujicu kvalitu, ktord popiera premenlivy
a interaktivny charakter Zivych prezentacii (1997, s. 107).

Spomeiite si v8ak na vSetky tie nudné prednasky, na ktoré ste chodili a na ktorych
mal prednasajici hlavu pochovand vo svojom texte. Naozaj chcete toto uvalit na svo-
je publikum? Pozitivnejsie, ,,nikdy sa nedozviete, aké verbdlne frazy leZia pochova-
né vo vasom vedomi, ak budete vzdy lipntf na istote stranky papiera® (1997, s. 107).
Namiesto toho sa pokiiste prezentovat svoje tvrdenia prostrednictvom usporiada-
nych vizualnych pomdcok (slidy, priesvitky). Ak potrebujete poskytnit rozsiahlejsi
materidl (napr. dlhé prepisy alebo tabulky), rozdajte sylaby.

Predovsetkym sa pokdste upitat pozornost publika hned na zadiatku. Existuje
mnoho taktik, ktoré modzete pouzit na zaciatku prednasky:

e ZacCnite s hiddankou, ako v detektivnom romaéne.
e Zacnite so zaujimavym extraktom z dat.
o Zaclnite s osobnou prihodou, ako ste sa zacali zaujimat o svoju tému.
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e Ak nie ste v poradi prvy re¢nik, pokuste sa dat svoj prihovor do sdvisu s tym, Co
hovorili pred vami.
e Povedzte prilichavy vtipny pribeh (no iba v pripade, Ze to vyznie prirodzene!).

Dovolte mi ilustrovat tieto odportiéania na niekol'kych prikladoch.

UMENIE PREZENTACIE VYSKUMU

Uz ste si zrejme domysleli, Ze aj ten najohromujicejsi vyskum méze vyznief fadne,
ak sa patri¢ne neodprezentuje. To nanes$fastie neznamena, Ze slaby vyskum zachra-
nite, ak budete vtipny a efektivny re¢nik, pretoze napokon vas odhalia! Vasim cielom
by vSak mala byt efektivna prezentacia dobrého vyskumu. :

Aby som skonkrétnil kostru mojej argumentécie, vybral som tryvky z mojich hod-
notiacich posudkov na prezentécie doktorandov, konéiacich prvy ro¢nik na mojej ka-
tedre. Prirodzene, na ich ochranu som zmenil tymto §tudentom mena.

Kazdy $tudent mal povolenych pétnast mindt pre svojich spoluziakov na prezen-
taciu o svojom pokroku pocas prvého roka a o svojich planoch pre budicu pricu.
Potom mali k dispozicii desat aZ pétnast mindt na otdzky.

Prave tak, ako mame v beZnom Zivote tendenciu zadat ,,dobrymi“ spravami pred
,zlymi“, dovolte mi teda niekol'ko posudkov o ,,dobrom* postupe. Nasleduji tryvky
z mojich posudkov.

Dobré prezentacie

Pat mala Ziva a zrozumitel'nd prezentaciu, dobre vyuZivala priesvitky. Aj vhodne od-
povedala na otdzky. Bola to prezentacia s dobrym tematickym zameranim, Ziva
a zaujimava. Podklady boli uzito¢né a déta z videozdznamov fascinujtice.

Derek predniesol Zivii a pomerne zrozumitelnd prednasku, pricom dobre vyuZival
prisvitky. Hovoril tak trochu Zartovne, rozdal publiku ,program rokovania® a vy-
svetlil fazkosti tykajice sa jeho projektu.

Tato prezentacia bola vysoko profesiondlna, s dobrym vyuZitim prisvitiek a podkla-
dov. Hazel dobre vyuzila svoj obmedzeny Cas, pricom dokézala vtesnat svoju pred-
nésku do pétndstich mintt, ktoré mala k dispozicii. Jej odpovede na otdzky boli naj-
efektivnejsie a zanechali vo mne dojem, Ze uz ma svoju tému v rukdch.

Téato prezentécia mala dobré zameranie, bola Ziva a zaujimava. Sashine odpovede na
otazky boli dobré. Celkove som mal pocit, Ze to je vynikajica prezentécia, zaloZend
na vysoko profesiondlnom vyskume. Ako sa zdalo, pritomni Studenti zdielali rovna-
ky nézor, pri¢om jedna $tudentka poznamenala, Ze duifa, Ze aj jej praca zodpovie to-
muto §tandardu o jeden alebo dva roky. Gratulédcia patri Sashi a jej Skolitelovi.
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Tato prezentacia mala dobré zameranie, bola Ziva a zaujimava a Ray viac improvizo-
val, neZ Cital. Udrzal si po cely as pozornost publika. Rayove odpovede na otazky bo-
li premyslené a uzitoéné. PredovSetkym dokézal nadviazat dialég so $tudentmi z roz-
neho prostredia a bol podkuty v odpovediach na teoretické aj praktické otazky.
Obzvlast sa mi pacila Rayova snaha vyvodif z analyzy ddt metodologické zavery. Mal
sice problémy s Casom, ale z toho si istotne zoberie ponaudenie. Celkove som mal po-
cit, Ze to bola vynikajica prezentacia, zaloZend na vysoko profesionilnom vyskume.

ZHRNUTIE
V rdmci tychto prezentacii na mia zapdsobili nasledujice kvality:

e Zivost

* neditanie pripraveného textu

* prisposobenie prednasky publiku
° zrozumitelnost

* ufinné vizudlne pomdcky

* humor

e vysvetlenie programu

* nezlahCovanie tazkosti

* dobry ¢asovy manaZment

* dobré odpovede na otdzky

A teraz ,zI€” sprévy!

ZI¢ prezentacie

Johna brzdila nedostatoéna priprava. Jeho improvizovana prezenticia mohla zmiast
publikum uvedenim prili§ného mnoZstva tém a velkého mnoZstva prikladov, ktoré
tplne nevysvetlil. John mal nestastny zvyk otd¢at sa k publiku chrbtom a pozeraf na
(prazdnu) tabulu, z ¢oho som mal dojem, Ze prezentdcia nebola orientovana na po-
sluchdcov. Je to sklamanie vzhladom na §irku literattry, ktort John preéital a vybor-
ne pochopil. Myslim, Ze jedinym rieSenim je tvrdSie pracovat a snazif sa zladif svoje
zaujmy so zdujmami a poznatkami konkrétneho publika.

Bola to zaujimavé prezentacia. Bruce v8ak veci trochu skomplikoval, pretoZe na za-
Ciatku nevysvetlil publiku svoj program, nepouZival priesvitky a mal k dispozicii iba
jednu képiu s niekol'kymi extraktmi z dat. Dostal sa tieZ do problémov s ¢asom, ¢o-
mu mohol predist lep§im planovanim. Na zaklade tejto prezentacie si pri buddcich
prednéskach lepsie premysli svoje ciele a pontikne metédy vo vicsej miere oriento-
vané na prijemcov.

Této prednéska bola pre zmieSané publikum pravdepodobne prili§ tzko zamerana,
napriek tomu, Ze Larry odpovedal na otdzky zrozumitelne. Prednaska sa zlepsila,

[,
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ked sa Larry vzdialil od textu a uviedol priklad (o tvorbe nahravky), ktory oZivil je-
ho abstraktné koncepty. Dérazne odportacéam, aby v budtcnosti, pre takéto publi-
kum, pouZival viac priesvitiek, hovoril o nich a uvadzal takéto napomocné priklady.

ZHRNUTIE
V tejto skupine prezentécii mi robili starosti nasledujice charakteristiky:

¢ nedostatoéna priprava

o prili§ vela materidlu

° nepozeranie sa na publikum

* nedostatoéné prispdsobenie prednasky recipientovi
* nevysvetlenie programu

¢ chybajtice vizudlne pomocky

o slabé planovanie Casu

Vicsina prezentécii spadd medzi tieto dva extrémy. Tito ¢ast ukonéim niekolkymi
»zmieSanymi® prikladmi.

Zmiesané prezentacie

Maurice mal zrozumitel'nd prezentaciu, pricom pouzil podklady aj priesvitky. Pred-
nes bol dobry a primerane prispdsobeny recipientom. Moje jediné odportéanie je,
aby sa pokusil pisat priesvitky na pocitaci a na kazda féliu dal menej materidlu.

Stan si dal ndmahu s pripravou podkladov pre publikum. Bolo v8ak sklamanim, Ze ne-
analyzoval poskytnuté data, pravdepodobne pre nedostatok ¢asu. TieZ by som bol
uprednostnil, keby neéital z papiera. Ak si chcete udrzat pozornost publika, trénujte
umenie rozpravat s pouzitim iba niekolkych pomécok, ako st priesvitky. Napriek tomu
bola Stanova prednéaska dobre organizovand a nacasovand a Stan zaujimavo odpovedal
na otazky, priCom preukézal mild schopnost priznat, ked' si nebol v danej veci isty.

Tak ako predchéadzajica prednéska, aj tato bola velmi profesionédlna. Dean spéjal
dobré priesvitky s ndpomocnymi ilustraciami z video a audionahravok. Mojim jedi-
nym odportcanim pre Deana je, Ze mohlo byt uZitocnejsie, keby publikum trochu
viac viedol a upozornil ho, na ¢o sa ma zamerat prv, ako pontkne data.

Mary odviedla suverénnu, dobre pripravend prednasku, opierajiucu sa o podklady
pre publikum. Dobre odpovedala na otazky. Mojim jedinym odpordcanim je, aby
v budiicnosti viac popracovala na zladeni podkladov s jej prednaskou, aby publikum
nebolo zmétené, na ¢o ma dévat v danej chvili pozor.

Yoko si premyslene pripravila priesvitky, no ich savislost s jej prednaskou nebola na-
tolko zrejma, ako mohla byt. Aj ked je vzdy velmi tazké hovorit inym jazykom, je
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tazké udrzaf pozornost publika, ked sa prednéska Cita. Podla mfia mé zmysel, aby
Yoko trénovala prezentacie tak, Ze bude jednoducho rozpravat o svojich priesvit-
kach. Jednym zo spdsobov by mohlo predstavovat zameranie sa na jasné priklady
textov a obrazov, ktoré prezentovala, vyvodenie analytickych a metodologickych z4-
verov z nich a nepokusSanie sa o &itanie dost abstraktnej prednasky.

Julia odviedla puatavd, ziva prezentaciu, ktora po cely ¢as udrzala pozornost jej pub-
lika. Pacilo sa mi jej vysvetlenie osobnych dévodov v pozadi vyskumu a obdivoval
som jej schopnost hovorit bez pozndmok. Jej priesvitky pomahali. Niekol'ko mensich
odportcani pre prednasky v budicnosti: pamétaj na to, Ze sa nesmie§ odvracat od
publika a pozeraf sa na premietacie platno; pouvaZzuj o vyuZiti inych informaénych
zdrojov, ako aj priesvitiek (uZitoéné by boli byvali sylaby s definiciami), a vyskasaj si
prednasku vopred, aby si sa vyhla ¢asovym problémom.

Toto bola zaujimava prednaska, v ktorej Jane starostlivo vysvetlila laickému publiku
stvisiace otazky. Jej vyklad o tom, ako ,splynul® jej zdujem o tému, bol vel'mi uZi-
tocny, ako aj priesvitky (i ked by si mala v budtcnosti uvedomit, Ze sa daja G¢innej-
Sie pouzif tak, Ze Cast priesvitky zakryje, kym sa k nej dostane). Dostala sa do uréi-
tych problémov s ¢asom a na to by si tiez mala dat v budicnosti pozor. Celkovo to
bol dobry vyklad o fascinujticej téme.

Luigiho prednéska bola dobrym pokusom vysvetlit naroént tému laickému publiku.
Obzvl4st sa mi pacilo vysvetlenie jeho intelektudlneho a osobného pozadia. V bu-
ddcnosti bude musiet venovat viac pozornosti vysvetleniu svojich konceptov a dat
pozor na Casové obmedzenie.

ZHRNUTIE
O tychto prezentaciach sa daju povedat nasledujtice ,,dobré” aj ,,zI€“ spravy:

» Pouzitie vizualnych pomdcok, avsak slabo pripravené,

* dobra organizdcia, avsak Gitanie pripraveného textu,

e uvédzanie prikladov z dat, avsak bez vysvetlenia, o v nich treba hladat,

e pouzivanie podkladov pre publikum, avsak bez ich zladenia s prednéskou,

 vysvetlenie pozadia, avsak bez vysvetlenia svojich konceptov,

* pouZitie priesvitiek, avsak odvracanie sa od publika pri pozerani na ne alebo pri-
1i§ vela materidlu na priesvitkach.

Dobré a zIé prezenticie
Ustnu prezentéciu berte tak vazne, ako pisomnt pracu. K publiku hovorte zrozumi-

telne, logicky, Zivo a uvadzajte priklady, ktoré zaujmd (Marx, 1997, s. 107).

V tabulke 16.1 som zhrnul, o sme sa naudili o vedeni efektivnej tistnej prezentécie
vasho vyskumu.
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Tabulka 16.1 Ako viest prednasku: problémy a riesenia

Problém Riesenie

Stracanie publika Prispdsobenie prednasky recipientom
Prekrocenie vyhradeného &asu Nepripravujte si prili§ vela materialu

Nezdujem publika PouZivajte vizudlne pomocky: necitajte prednasku

ZAVER: PRECO JE SPATNA VAZBA DOLEZITA?
Existujd dva dévody, preco Studenti pi§u prace a organizuji prednasky:

* Aby urobili niektord z internych hodnotiacich skiSok,
* aby ziskali spitnu vizbu o svojej praci.

Nanestastie, v ramci naej univerzitnej kultdry posadnutej hodnotenim maja $tu-
denti tendenciu zabtidat, Ze spitnd vézba od rovesnikov a pokrogilejsich odbornikoy
sliZi normativnym aj in§trumentdlnym cielom.

V normativnom zmysle predstavuje predloZenie materialu na spétnd viizbu uzna-
nie odbornej komunity, o prijatie do ktorej sa vedecké praca sna{. Instrumentalne
takdto spétnd vizba nepochybne poméze vylepsif vasu pracu. Ak méate vyhfadové
akademické ambicie, pomoZe vam to taktiez zlepif si pedagogické zruénosti, alebo
to zaseje semend buddcich ¢asopiseckych ¢lankov!

Preto nikdy o tom neuvaZujte ako o ,,oby&ajnej” prezentécii alebo o ,fadnom® stis-
te, ktoré treba prehltndt, aby ste ziskali titul. Ak nedokaZeme vyuZif svoj viskum tak,
Ze zapojime do dialégu druhych ludi, moZno pracujeme na nespravnom mieste!

ZHRNUTIE

Efektivna spétné vizba je zdkladnym prostriedkom efektivneho vyskumu. V tejto ka-
pitole sme hovorili o dvoch spdsoboch ziskania spitnej viizby o vjskume:

* Na zéklade pisania pracovnych verzii textu,
* na zdklade Gstnych prezentécii.

Pisany text by sa vZdy mal prispdsobit &o najvi¢siemu publiku a to vyZaduje, aby sme
zvazili, ¢o uZ moZe publikum vedief a o mdze od nés ofakavat. Preto vyzadujte
spitnti vizbu od spoluZiakov aj od svojho $kolitera.

Skor nez napiSete zaverednu verziu svojej préce, pokdste sa o prednasku o svojom
vyskume. V rdmci tejto prednésky dbajte na pozornost publika (prispbsobte svoju
prezentaciu recipientom); stanovte si ¢asovy limit a nikdy ho neprekrocte; a pouzi-
vajte vizudlne pomdcky, aby ste svoje publikum nenudili.
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Cvic¢enie 16.1

Vyberte si dva &anky z vasej oblasti vyskumu z dvoch rozli¢nych casopisov alebo
knih. Preditajte si ,pokyny prispievatelom” v €asopise alebo tivodni kapitolu od vy-
davatela v knihe a vypétrajte publikum (alebo publikd), na ktoré sa casopis alebo kni-
ha zamerali.

Potom zvazujte:

1 Akym spdsobom sa kazdy ¢lanok snaZi upitat prisluiné publikum (resp. publika)?
2 Do akej miery sa im to podarilo?

3 Ako by sa dalo zlepsit, aby zaujali ciefové publikum (resp. publikd) vo vacsej miere?
4 Akym spdsobom ich prepisat, aby zaujali iné typy publika?

Cvicenie 16.2

Prijmite vyzvu usporiadat prednasku o svojom vyskume, a uistite sa, Ze sa na nej z0-
&astni niekto, kto bude pripraveny poskytnGt vdm dobru spétni vazbu. Prednasku si
naplanuijte tak, aby ste sa pribliZili publiku (napr. $tudentom, ucitelskému zboru, lai-
kom alebo mie$anému publiku). Po prednake poZiadajte zicastnené osoby, aby
vam poskytli spatnii vizbu o Gspesnosti vaSej prednasky. Potom pouvaZuijte, ako by
ste mohli prednasku vylepsit, aby vo vi¢Sej miere zaujala cielové publikum.






