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Vychozi instrukce k
podnikatelskéemu zameru

e Rozsah textu 13-15 stran!
+ prezentace na 10 minut
e zpracovava tym (5-6 ¢lenu)

e harmonogram:
do patku 19.8. seznam Clenu tymu
do pondéli 22.8. alespon 40% textu
utery 23.8. — konzultace s koug¢i
do stredy 24.8. final

e struktura podle Jihomoravského

inovacniho centra (JIC)




) :] N 50 firem je v nebo proslo inkubacnim
INKUBACNI PROGRAM programem

Vyzva: 350 vytvoFenych pracovnich mist
Zacinajici firmy
s inovativnim ; o
zamérem jsou vysoce 1 mld. KC kumulativni obrat
rizikove. Novy
podnikatel Casto NeilspeSn&is] fi
nedisponuje juspesnejsi firmy

potfebnymi znalostmi,

kontakty a finanénimi @pﬁmSgs
prostredky pro inves

uspésny rozjezd vso=T “Yech

firmy. Pro rozvoj N
ekonomiky jsou ale westcom ﬁ Denial

mladé dynamicke
firmy dulezité.

Zdroj: Prezentace Milose Sochora, duben 2011



Bender Robotics s.r.o.
.” INKUBACNi PROGRAM

i Doktorandi a studenti Fakulty strojni VUT —
(@ Bender Robotics aktualni tym 8 lidi

Produkt: reklamni robot Advee

Reklamni robot Advee
= svétova hi-tech
novinka

v oblasti interaktivni
multimedialni
prezentace!

Advee — ,,Zivy“ robot
s vlastni osobnosti

Zdroj: Prezentace Milose Sochora, duben 2011



Inkubatory JIC

2003

2700m2

Témer 10 000 m2...

Zdroj: Prezentace Milose Sochora, duben 2011



Oboroveé rozdeleni inkubovanych
firem

mICT
M Life Sciences
W Strojirenstvi

M Elektrotechnika

Zdroj: Prezentace Milose Sochora, duben 2011



Struktura podnikatelského ool
zameru dle JIC

e STRUCNE SHRNUTI
e POPIS KLICOVYCH BODU PROJEKTU

Produkt, Zakaznici, Ochrana dusevniho
vlastnictvi, Tym, Cile projektu

e ANALYZY

Trh, Segmenty, Konkurenéni produkty, Sila
konkurentu, Dodavatelé, Odbératelé, Vyrobni
proces a nakladova rozvaha (pokud relevantni),
Vyzkum a vyvoj — faktory obecneho okoli, napr.
pravni normy

>




Struktura podnikatelskeho

zameru dle JIC .

e NAVRHOVA CAST
o Cile, Strategie, Produkty — co budeme vyrabét /
poskytovat, Ceny — za kolik, Distribuce — kde a
Komu, Propagace — jak zaujmete zakaznika,
Procesy — jake procesy, Lide — kolik a jak
Kvalifikovanych

e FINANCE

o Naklady pred spusténim projektu, Naklady béhem
fungovani projektu, Predpoklad trzeb, Projekce
cash-flow, Financni zajisSténi projektu




Forma podnikani

e doporucCena struktura neresi, ovlivauje vSak vysi
nakladu, povinnost vést ucetnictvi, strukturu
finanénich vykazu

e staci veta

e jednotlivec (fyzicka osoba) = OSVC, podnikatel

podnikatelé se mohou sdruzit do sdruzeni bez pravni
subjektivity (kazdy jedna jménem sdruzeni, na vysledcich se podileji
podle dohodnutych podilu, obvykle podle vkladu)

e obchodni spolecCnost

dle obchodniho zakoniku
vznika zapisem do obchodniho rejstriku



Doporuceni

vytvofit skuteéné tymy (rozdilna odbornost)
citacné podepfit své argumenty

, g s w , socialni dopad
vzit v potaz kriteria hodnoceni projektu

kvalita

propracovanosti
/ a argumentace

invenénost
napadu

ekonomicka

] \\\\\\\\\\\\\ mira
udrzitelnost -environmentaln

osti

nejprve rozmyslet vécnou stranku, pak navazat
financemi (v nich zduraznit trzby, ziskovost)

zpracovat ve vice variantach



