Prospektova teorie a efeket
ramovani



Prospektova teorie

Kahneman & Tversky
Psychologicka teorie rozhodovani

Konkuruje teorii uzitku
Odvozena z experimetnalnich dat

Studie situaci systematického odklonu od
teorie uzitku pri rozhodovani

Rozhodovani s mirou nejistoty = vybér mezi
dvéma moznostmi (prospects)



Prospektova teorie

e Kterou alternativu byste preferovali?

— A: 50% sSance vyhrat 1 000 K¢, 50% Sance nevyhrat
nic

— B: Jisty zisk 450 K¢

 Metoda hypotetickych voleb

* Predpoklad, ze subjekty vi, jak by se v dané
situaci zachovaly a ze odpovidaji uprfimné



PSYCHOFYZIKA

Psychologicka hodnota mezi uzitkem penéz a

jejich skutecnym mnozstvim

Jak moc musime zvysit fyzickou intenzitu

stimulu, abychom si tohtozvyseni vsimli?

Ernest Heinrich Weber (1785-1878)

— Prah rozeznatelnosti
— WeberOv zlomek (napfriklad 1/30 pro vahu)
Gustav Fechner (1801-1887): Vztah meazi

prozitkem stimulu a jeho objektivhim
mnozstvim je logaritmicky



Bernoulli

Psychologicka intenzita uzitku

Dar 10 dukatu ma pro nékoho, kdo ma v 100
dukatu stejny uzitek jako dar 20 dukatu pro
nékoho, kdo vlastni 200 dukatu

Psychologicka reakce neprfimo umeéerna vysi

majet

Novy

KU

oristup k riskantnim hram, nejsou

hodnoceny podle ocekavané hodnoty



Bernoulli

Ocekavana hodnota situace: 80% sance vyhrat
100S a 20% Sance vyhrat 10 S je 82°S (0,8 x
100 + 0,2 x 10)

Jak ale dopadne vybér mezi touto riskantni
hrou nebo jistotou 80 S?

idé nemaji radi riziko (hrozba nejhorsiho
vysledku)

Volby nejsou zalozené na penézni hodnoté ale
na psychologické hodnotée vysledku



Averze k riziku

Koncept ekonomické teorie rozhodovani
Zalozen na behavioralni reakci na nejisté
vysledky

Neochota pristoupit na reseni s nejistym
vysledkem vyplat, uprednostnéni jistého
vysledku s nizsi vyplatou

Chovani v situacich s mirou nejistoty: risk-
averse; risk-neutral; risk-seeking chovani



Averze k riziku

* Lze aplikovat i na nemonetarni pobidky:

— A: 50% sance vyhrat tritydenni cestu po Anglii,
Francii a Italii [22]

— B: Jistota tydenni cesty po Anglii [78]



Klesajici mezni uzitek

* Volby nejsou zalozeny na nominalni hodnoté, ale
na psychologické hodnotée vysledku

Majetek 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

v milionech

Uzitek 10 30 48 60 70 78 84 90 96 100

Pocet bod

V4

* Bernoulli vysvéetluje napriklad, pro¢ chudi plati
pojisténi

* Averze k riziku a teorie meznich nakladu jsou
zakladem teorie uzitku

* Averze k riziku vyplyva z toho, ze uzitecnost kazdé
dalsi koruny klesa s rostoucim bohatstvim



Prospektova teorie

Vychazi z teorie uzitku

Stejny matematicky pristup, lidé maximalizuji
vazenou sumu ocekavanych uzitku

Ale PT reflektuje subjektivni vazeni uzitku

Vahy v PT reflektuji subjektivni ocenéni
dopadu udalosti s pravdéepodobnosti p

Pretvareni objektivni pravdépodobnosti na
subjektivni pravdépodobnost



Prospektova teorie

* Dveé faze procesu rozhodovani:
— 1) editing: primarni analyza prospektu, ¢asto
zjednodusuijici pristup.
* Nelinearni vazeni pravdépodobnosti: precenovani
jistoty, preceniovani jevu s nizkou pravdépodobnosti

— 2) evaluace: editované prospekty jsou hodnoceny,
vybran ten s nejvyssim hodnocenim.



Prospektova teorie

Dnes maji Jack a Jill kazdy majetek 5 miliou
Vcera mél Jack 1 milion a Jill méla 9 milionu
Jsou stejné stastni?/Maji stejny uzitek?

Podle Bernoulliho ano.

Ale ve skutecnosti predpokladame, ze je Jack
mnohem Stastnéjsi.



* Lidé nehodnoti prospekty jako konecné stavy
e Koduiji je jako ztraty nebo zisky. Psychologicka
hodnota zisku a ztrat klicova v subjektivhim
vazeni uzitku.

* Referencni bod:

— Anthony ma nyni 1 milion a Betty ma 4 miliony. Je
jim nabidnuto, aby si vybrali:

— Riskantni hru: 50:50 sance, ze budou po hre
vlastnit jeden milion nebo 4 miliony. NEBO

— Jistotu: budou mit 2 miliony

— Budou riskovat?



Averze ke ztrate: Hrozba ztraty ma vetsi
psychologickou vahu nez lakadlo zisku.
Asymetrie negativnich a pozitivnich ocekavani.
Hrozby jsou urgentnéjsi nez prilezitosti.
Ztraty se zdaji byt vétsi nez zisky stejné
velikosti!

Pozornost ke ztratée je evolucni.

Neradi riskujeme ztratu, pokud jsou vSechny
moznosti Spatné, radéji riskujeme.



Situace: Mate moznost v riskantni hre ziskat
nebo ztratit na zakladé hodu minci:

— Orel, prohrajete 100 S
— Hlava, vyhrajete 150 S

Kolik dolaru by musel byt zisk, abyste na hru
pristoupili?

Averze k ztraté se lisi (napr. spekulanti na
financnich trzich )

Priumérny koeficient averze ke ztraté: 1,5-2,5.



e Koeficient averze ke ztrate:

— Jaky musi byt zisk ve hre s rizikem 50:50, ve které
mUzete ztratit 10S, aby pro vas byla atraktivni?

— Co kdyby byla mozna prohra 50057?
— 2000S°?

— Néktera rizika jsou naprosto neakceptovatelna
bez ohledu na zisk.



Princip klesajici citlivosti: Subjektivni rozdil
mezi 900S a 1000S je mnohem mensi néz
mezi 100S a 200S. Projektuje se do klesajici
citlivosti k ziskum i na ztratam.

Referencni bod, averze ke ztrate, klesajici
citlivost jsou zakladem PT

Hodnoceni zisku a ztrat ovliviuje miru averze
k riziku
Tendence averze k riziku v prospektech

vedoucich k zisku, tendence vyhledavat riziko v
prospektech vedoucich ke ztrate



* Navic k tomu, co vlastnite, jste dostali 1000S5.
Mate moznost si vybrat moznosti:

— 50% sance, ziskat 1000S NEBO dostat s jistotou
5008.

* Navic k tomu, co vlastnite, jste dostali 2000S5.
Mate moznost si vybrat moznosti:

— 50% Sance ztratit 1000S NEBO ztratit s jistotou
500S.



Prospektova teorie: hodnotova funkce

uzitek ze zmény bohatstvi
u(a) < |u(b)|
b R
ztraty 4 F a zisky
u(b)

Obr. 1 Hodnotova funkce Kahnemana a Tverského.
Zdroj: Kahneman, Tversky (1979).



Aplikace PT

Individualni rozhodovani

Pri aplikaci na politické jednani klade duraz na
prostredi

/mena v case

Vyhodou PT je zachyceni dynamiky rozhodovacich
situaci, napr. posun od vnimaného zisku ke
ztratam se projevi zménou chovani aktéru

Napr. G H. W. Bush riskoval valku v Zalivu, reakce
na sturkuturu zisku a ztrat



McDermott 2004

Strategie lidru zavisi na tom, jaké téma
uprednostnuiji.

Nekdy prevazi externi faktory a musi adaptovat
svoji preferenci: FDR se dostal k moci s cilem resit
socialni problémy, nicméné v roce 1942 se jeho
usili muselo presunout k zahranicni politice.

Pokud Ize identifikovat hlavni téma (nejdulezitéjsi
rozhodnuti), lze aplikovat PT k analyze strategii
(McDermott a analyza Carterova prezidentstvi).

Je treba politické faktory zahrnout do puvodné
psychologického modelu (situacni a externi
faktory)



Aplikace PT

 Existence referencniho bodu

* Quattrone & Tversky 1988:

— Vybér mezi dvéma kandidaty s riznymi
ekonomickymi programy

— Predikce 2 ekonomu o dopadech programu (SLI)

— Brown: SLI = 65 000S; 43 000S

— Green: SLI = 51 000S; 53 000S

— Predikce SLI ¢tyr dalSich zemi (43 000S; 45 000S)

— Experimentalni manipulace: zvyseny SLI pro
ostatni zemeé (pres 60 000S).

— Green ziska 72% je-li nizsi predikce ostatnich
zemich, jen 50 % v experimentalni podmince 2.



Status quo bias
Hypoteticka volba

Situace 1: Kandidat Frank, slibuje zachovat
miru inflace (42 %) a nezameéstnanosti (15 %)

Kandidat Carl, slibuje snizeni inflace 0 19 % a
zaroven zvyseni nezamestnanosti o 7 %.

Situace?2: inflace je 23 % a nezameéstnanost 22
%. Frank navrhuje zvyseni inflace 0 19 % a
snizeni nezamestnanosti o 7 %.

Frank ziska 65 % v situaci 1 a jen 35 % v situaci
2.



Averze ke ztrateée

Vétsi snaha predejit ztraté volicu nez
posilovani volicské zakladny

Ekonomické hlasovani

Volici znaji stavajiciho vykonavatele uradu,
volba nese mensi riziko, ekonomicka
prosperita kodovana jako zisk, recese jako
ztrata

Objektivita referencniho bodu?



Mezinarodni vztahy

e Staty usiluji o zachovani situace oproti
hrozicim ztratam spise nez o zlepsSovani svych
POzZiC

* Také motivy k zachovani statu quo vychazejici

z domacich politickych tlaku vétSinou souvisi s
loss aversion (Jervis 1991)

* Nincic 1997: Intervence zajistuje popularitu,
pokud je definovana jako obranna



Bias referencniho bodu

Ztrata Uzemi = zachovani referenciho bodu

Zisk Uzemi = renormalizace referenc¢niho bodu
(instant endowment effect)

Oba aktéri pro riskantni strategie
lzrael-Palestina 1967 — 1973
Rusko vs. Ukrajina



Komparativni politologie
PT vysvétluje uspéch nékterych reforem (a lidru)

Racionalni risk aversion = vyhybat se opatrenim,
<tera oslabuji Sanci volebniho uspéchu

Presto k reformam dochazelo a dochazi

Weyland 1996, 1998: Argentina, Peru a Brazile vs.
Chile Chile

Studie ekonomickych reforem a stabilizace v LA,
CEE, Africe pomoci prospektu — vysoka podpora
tam, kde lidé ziji na hranici zivotniho minima. Ve
stabilnich ekonomikach se podobna opatreni

neuchyti.




Evolucni pristup k PT
e McDermott, Fowler, Smirnov 2008:

— Konzistentnost s PT ma evolucni zaklad

— Averze ke ztraté u primatu (preference opic se lisi,
kdyz Celi riskantni situaci)

— Duraz na ekologické faktory. Hladovy ¢lovek ma
jiné moznosti volby, ocekavani, déla jina
rozhodnuti.. Lidé jednaji v ramci vlastniho
kontextu!

— Evoluéni vwvhodu ma ten, kdo se v ¢asech
prosperity vyhyba riziku a v casech nedostatku
riziko vyhledava. Se zméeénou podminek nasleduje
adaptace chovani. Strategie maximalizujici
pravdepodobnost preziti.



Aplikace PT

PT je teorii individualniho rozhodovani v
riskantnich podminkach, nikoliv politologickou
teorii

Neni ani obecnou teorii rozhodovani, vyzaduje
urcCité parametry

V politice vétsinou kolektivni rozhodovani, zde
je treba dalsi empiricky vyzkum
Nereflektuje roli emoci

Jako alternativni vysvétleni politickych jevi ma
potencial, je treba ale testovat tyto hypotézy v
danych kontextech



Ramovani v PT

* Teorie uzitku mj. predpoklada:

Dominance: Je-li jedno reseni lepsi nez jakékoliv jiné
v jedné situaci a alespon tak dobré jako ostatni v
dalsi situaci, bude vybrano toto dominantni reseni.

Invariance: rUznd reprezentace stejného
rozhodovaciho problému by méla vyustit ve stejné
preference. Preference mezi alternativami je
nezavisla na jejich popisu.



* Situace 1:

— Operace: ze 100 lidi, kteri podstoupi operaci, 90
prezije pooperacni obdobi, 68 Zije po roce od operace,
34 stale zije po péti letech od operace.

— Ozarovani: ze 100 lidi, kteri podstoupi ozarovani,
vsichni preziji IéCbu, 77 Zije po roce od |échy, 22 stale
Zije po péti letech od |écCby.

* Situace 2:

— Operace: ze 100 lidi, kteri podstoupi operaci, 10 zemre
béhem pooperacniho obdobi, 32 zemre do roka od
operace, 66 zemre do péti let od operace.

— Ozarovani: ze 100 lidi, kteri podstoupili ozarovani,
nikdo béhem léecby nezemre, 23 lidi zemre do roka od
|éCby, 78 zemre do péti let od |écCby.



Framing effect (efekt ramovani)

NeoduUvodnéné vlivy formulace problému na
nazory a preference

Jsou-li oba prospekty logicky stejné, v obou
pripadech by meéla nasledovat stejna odpoved

Odmitnuti navrhu, ktery generuje 5%
nezamestnanost, preference navrhu generujici
95% zameéstnanost.

Nachylnost k riskantnimu jednani, je-li prospekt
ramovan pomoci ztraty, zatimco ramovani

stejného prospektu pomoci zisku generuje averzi
k riziku.

PT postrada komplexni teorii ramovani



* Sila framing efektu se lisi v zavislosti na tématu

* Vetsi efekty u problému spojenych s zivotem a
smrti:

* Vypukla epidemie neobvyklé asijské nemoci.
Ocekava se, ze zemre 600 lidi. Dva alternativni
programy pro boj s nemoci byly navrzeny:

— Bude-li prijat program A, bude zachranéno 200 lidi.

— Bude-li pfijat program B, existuje 1/3
pravdépodobnost, Ze 600 lidi bude zachranéno a 2/3
pravdepodobnost, ze nikdo nebude zachranén.

— Bude-li prijat program A, zemre 400 lidi.

— Bude-li prijat program B, existuje 1/3
pravdépodobnost, Ze nikdo nezemre a 2/3
pravdepodobnost, ze zemre 600 lidi.



Teorie framingu

Neexistuje
Dlouhodoby dilci vyzkum, sledovani ruznych faktoru
Rozdil v sile efektu mezi tématy (investice vs. zivot

Kognitivni dostupnost situacnich schémat (Jou et al.
1996)

Vyssi kognitivni schopnosti redukuji efekt (Stanovich,
West 1998)

Kognitivni zpracovani (Cas a ospravedlnéni) (Takemura
1994)

Emoce jako mediator framing efektu (Druckman,
McDermott 2001)



Druckman

* Efekt ramovani pomoci ekvivalence

— Rozdilny —logicky ekvivalentni — popis situace
pusobi na zménu

— PUsobi na preferenci miry rizika a na hodnoceni
alternativ

— Souvisi s problémem stavby otazek v dotaznicich
(Bartels 1998, Zaller 1992).



Druckman

e Efekt ramovani pomoci durazu

— Zduraznéni nékterych potencialné relevantnich
aspektu

— Ovlivnuje konstrukci nazoru
— Napf. ramovani kampané

— Ramce nejsou logicky identické jako v
ekvivalentnim ramovani

— Verejné mineéni a politické komunikace



* Sniderman & Theriault 1999:

— Zvysené vydaje vlady na chudé je ramovano jako
zvysovani sanci chudych lidi na to, aby se zlepsil
jejich zivot = podpora verejnosti

— Zvysené vydaje vlady na chudé ramovano jako
zvysovani dani = verejnost nepodporuje politiku

* Framing effect jako nastroj manipulace? Je
pricinou nekompetence obcanu? Existuje limit
ramovaciho efektu?



