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Obchodnik v nakladatelstvi

Podobna role jako v jinych odvétvich

Obchodni zastupce a obchodni manazer

Komunikace se zakazniky, snaha produkt prodat/vystavit

Specifikum v nakladatelstvi? - spolurozhodovani o nakladu a podobé vydavanych knih

B2B obchod - komise v knihkupectvi, distribuce, prodej inzerce, produkty na kli¢, primé odbéry
B2C obchod - nemusi byt, primy prodej zakaznikim vétSinou pres eshop, akce, veletrhy

Specialisté na prodeje do skol, knihoven, hrackarstvi apod.
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Prodejni kanaly

Volny trh - knihy uréené pro knihkupectvi a e-shopy

Mass market paperback - u nas podobné Levné knihy

UGebnice, univerzitni nakladatelstvi a VS ucebnice

Knizni a Skolni kluby - V USA a VB velky segment, v CR také

Digitalni distribuce - e-booky a digitalni audioknihy, aplikace, e-learning (hlavné v USA)

Ostatni kanaly - Door to door, B2B (knihy na kli¢ + vétsi odbéry) aj.
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Volny trh (obchody, eshopy)

Kamenna knihkupectvi

o Z velké vétsSiny komisni prodej

o Postupna koncentrace do velkych retézcu (hlavné objemem trzeb) (260 z 600 prodejen)
o Nejvétsi obchodni marze na trhu

o Narocna distribuce, ¢asto pres distributora

E-shopy

o LepSi marze i distribuce, prodej hlavné na faktury = vySsi a rychlejsi zisk pro nakladatele
o Podil na trhu roste, urychleno lockdowny

o Nakladatelé maji ¢asto i vlastni B2C eshop, kde maiji vyrazné lepSi marze

o Nejnavstévovanéjsi e-shopy: Megaknihy.cz + weby velkych distributort a rfetézcu
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Provozovatel Prodejny Nakladatelstvi Distribuce

Kanzelsberger 65 ne ne
Levné knihy 57 ano ne
Knihy Dobrovsky 35 ano ne
Kosmas 35 ne ano
Luxor* 34 ano ano
Beta Dobrovsky 11 ano ano
Knihcentrum** 9 ano ano

*Euromedia; ** Pemic
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Levné knihy (LK)

Segment sam o sobg, jeden z nejvétSich prodejnich retézcu dle provozoven

2 typy ziskavani knizniho zbozi
o Kupovani vyprodejového zbozi nakladatelll za zlomek ceny
o Vyroba vlastnich titul( u nakladatell na kli¢

Spoluprace s LK se nakladatelim vétSinou vyplati, ale az pri velkych objemech

V LK nenajdeme jen ,nekvalitni“ tituly, ale spise ty, kde nakladatel udélal ekonomickou chybu
o Klasicky jde o prestreleny prvonaklad nebo neodhadnuty dotisk
o Dale tfeba Spatné nacenéné (puvodné prilis drahé) knihy

o Knihy, které na normalnim trhu v zaplavé dalSich titult zapadly
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Ucebnice, skripta, védeckeé tituly

Komercni nakladatelé se zaméruji spise na ucebnice zakladniho a stredniho vzdélavani
UCebnice se promuji a prodavaji primo do Skol i pres volny trh
UCebnice maji obecné vyssi tisténé naklady a nizsi ceny nez je knizni prameér

Univerzitni nakladatelstvi a knihkupectvi tvori vétSinou uzavreny segment trhu
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Knizni a Skolni kluby

Pomérné velky segment knizniho trhu

Omezena nabidka knih (katalog) pro specifickou cilovou skupinu za vyhodné ceny

Knizni klub, Euromedia - nejvétsi hrac v tomto segmentu, ,nutnost” objednavat nové knihy
Détské knizni kluby na Skolach - Albatros, Fragment, Egmont, Grada, Mlada Fronta, aj.

Pomérné slozity systém objednavek ©
o Katalogy - DUvérnik — Déti - Rodice - Déti - Davérnik - Nakladatel - Davérnik - Déti

Knizni kluby jsou primy prodej, takze i kdyz poskytuji vyrazné slevy a nesou dalsi naklady, maji
pro nakladatele lepSi marzi nez prodej pres distributora a knihkupce
o Se zvySujici se cenou papiru na tisk katalogl se ale marze snizuje
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Digital, B2B a ostatni

Distribuce digitalniho knizniho obsahu (audio, e-booky, aplikace, e-learning)
o Stale maly trzni segment, obzvlast v CR
o Jinde ve svété podil e-knih zac¢ina stagnovat Ci klesat (USA, VB)

Prodej knih firmam (B2B)
o Velkymi zakazniky jsou pro nakladatele knihovny
o Prodej inzerce, knih nebo vyroba knih na kli¢ pro firmy

Ostatni mensi segmenty
o Door to Door (eufemismus pro podomni prodej)

o Hrackarstvi
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Knizni distribuce

Distribuce je sklad + baleni + doprava
o Placeni marze distributorovi je externalizaci jinak rezijnich nakladu
o S externimi naklady se Iépe kalkuluje zisk titulu

Hodné ovliviiuje vztahy s knihkupci a miuze zkomplikovat prode;
Hlavni distributori - Euromedia, Kosmas, Pemic, Pavel Dobrovsky — BETA

Vlastni distribuce - Albatros Media (+ Meander, MOBA), Grada (Jota, Galén, Host, Melvil, aj.),
Portal, Alpress

Pemic vlastni i specializovanou prepravni spolecnost BookTrans

Distributori mivaji i vlastni akce pro partnery - Knizni ¢tvrtek,
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Trendy knizniho trhu 2020-2023




Trendy knizniho trhu — Covid

Zakaznici jsou vice online, nakupuji online, vice ¢tou a kupuji knihy, vyssi podil ebookd
Velikost objednavky uz je vétsi na eshopu nez v knihkupectvi

Rostouci trend ve vétsiné kanalu, podil Cistych eshopu vzrostl az na cca 30 %

Knizni trh vySel z Covidu silngjsi (neklesaly trzby, optimalizace)

Rozvoj ,omnichannel“ prodeju - objednam online a vyzvednu v knihkupectvi

Rust eshopu znamena vyssi podil backlistu na trzbach

Prodluzuje se zZivotnost bestselleru

Podily hlavnich zanri se méni (v zahranici rast romance, pokles thrillerU, rist détské naucné)
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Trendy knizniho trhu — papir

Krize na trhu s papirem - po Covidu velky nedostatek materialu
o Utlumeni produkce s predpokladem krize, ktera neprisla
o Velka poptavka po lepence na obalové materialy

Unifikace knizni produkce za Ucelem snizeni nakladu na vyrobu
o Postupné mizi specialni formaty a Upravy, zvySuje se podil brozovanych knih
o Snaha délat tituly 1/1, mizi barvy z predsadek, vraci se barevné prilohy

Cca zdvojnasobeni cen tisku za posledni rok + uvidime co udélaji energie

3 moznosti prizpusobeni - tisknout vySSi naklady, spokojit se s nizSi marzi, zvysit cenu
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Trendy knizniho trhu — krize?

Knizni trh tvrdé zasahla inflace kvuli rostoucim nakladum
o Rust cen az v desitkach procent (zalezi na zanru), praimérné cca 20-25 %

Pokles maloobchodni poptavky (inflace, energie, Setfeni domacnosti)
o Srpen 8,8 %, zafi 5,6 %

Knizni trzby vykazuji stagnaci (+0-5 %), pfi zapocteni vlivu inflace je to cca -15-25 % objemu

o Problém prevazné pro ty, kdo kvuli rostoucim cenam tiskli vyssSi naklady - neprodaji se
Zavladla velka opatrnost, tiskne se méng, tituly a investice se odsouvaiji

Budoucnost nékterych mensich nakladatell je nejista, chystaji se zmény i u knihkupcu
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