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KURZ KNIZNI PRODUKCE




Obsah prednas

Self-publishing

Co je potreba udélat pro vydani vlastni knihy
Financovani - Startovac, Pointa, HitHit apod.
Vlastni distribuce

Zalozeni vlastniho nakladatelstvi :)

25.11.2022




Vydani vlastni knihy

Spoluprace se zavedenym nakladatelem
Vydani samonakladem s distribuci nakladatelem (Pointa.cz atd.)
Spoluprace s nenakladatelskym subjektem (napfr. sluzby tiskaren) s vlastni distribuci

Vydani za pomoci crowdfundingu ¢i samonakladem s vlastni distribuci

25.11.2022




Spoluprace s nakladatelem

Vyhody:

o NejpohodInéjsi varianta, soustredite se jen na psani, ale také nejméné dostupna
o Autor nenese (témér) zadné financni riziko

o Opora v tymu profesionall, metodicka a psychicka podpora

o Mnohem vétsi moznosti prosadit knihu na trhu, distribuce

Nevyhody:
o Odmitanych rukopisu je alespon u nas vice nez 90 %
o Z jedné knihy mate mnohem méné (ALE to neznamena, ze celkové vydélate méneé)

o Nakladatel vam do toho keca, nakladatelstvi urCuje vétSinu parametru knihy a ¢asto i finalni podobu textu
o Postupné vyplaceni honoraru

25.11.2022




Samonaklad s distribuci

Jedna se hlavné o specializované sluzby (pointa.cz, Klika) nebo mensi nakladatele
Kombinace samonakladu a vydani u nakladatele

Autor nese nakladatelskeé riziko, plati si naklady sam, ale ma vétsi (Uplnou) volnost a kontrolu
Nakladatel mu zprostredkuje profesionalni spolupracovniky a zajisti distribuci

Nakladatel si nechava podil z trzeb knihy (obracena role autora a nakladatele)

Trzni sila malych nakladatelu je mala a kniha muze i tak zapadnout

Casto nemaji vlastni distribuci - je potfeba pricist naklady na distribuci
o Klika - autorovi zbude cca 37 % z MOC, distribuce a DPH 58 %, 10 % z toho pro nakladatelstvi
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Nenakladatelsky subjekt

Suzby k vydani vlastni knihy nabizi treba nékteré tiskarny

Autor zaplati tiskarné sluzby jako je sazba textu a tiskarna mu titul pfipravi a vytiskne
Distribuce je uz na samotném autorovi

Celé nakladatelskeé riziko lezi na autorovi, stejné jako drtiva vétSina redakcnich praci
Vétsi potencial zisku autora, ale kromé malé ,pomoci“ si musi vSe zaplatit a zaridit sam

Oproti uplnému samonakladu nema prakticky zadné vyhody
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Cisty samonaklad

Vydani knihy Uplné na vlastni pést, bez asistence treti strany

VSechno riziko i zisk jde za autorem
Vydavat se da na zivnostensky list nebo jako firma

ldealni pro autory, kteri jsou si jisti dobrym vysledkem své knihy

o Pripadné pro ty, kterym nabidky nakladatelt opravdu nevyhovovaly
Je tézké vybrat profesionalni spolupracovniky, aby byl vysledek uspokojivy
Extrémni narocnost projektu (Casova, ale i psychicka, ekonomicka a fyzicka)

Vysledek neni nikdy jisty a mésice prace mohou skoncit ekonomickou ztratou
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Jak postupovat?

Spocitat si ekonomickou narocnost projektu a zajistit financovani

Napsat knihu )

Domluvit si profesionalni spolupracovniky (jazykare, sazece, grafika, tiskarnu)
Zajistit kvalitu textu a néjakou poucenou revizi/oponenturu

Doladit technické parametry knihy a zajistit tisk (nyni dost problematické)

Mit nékde moznost vytisky skladovat

Zajistit knize distribuci, prodej a marketing - o dost té€zsi, nez by se mohlo zdat
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Pro koho je self-publishing?

Spravna motivace - znat cilovku, védét, co chce, mit s ni ,kontakt” - role gatekeepera
DUraz na kvalitu a pokora - vénovat ¢as, finance a Usili kvalité knihy, nechat si poradit
Moznost pravidelné propagace v cilové skuping, zacit s tim brzy

Dobre planovat, pripravit se na uspéch i nedspéch

Neprecenit své schopnosti - s textem, propagaci, distribuci

Udélat si sit poradcli/znamych, ktefi maji s pripravou a vydanim knihy zkuSenosti
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Financovani knihy

Nejjednodussi je zaplatit vydani sam a pak knihu prodavat
o Nevyhodou je, Ze neni znam zajem o titul predem, Spatné se odhaduje naklad

Vyuziti crowdfundingu - Startovac, HitHit, IndieGoGo apod.
o Minimalizace rizika autora, predem odhadnutelny naklad

o Na druhou stranu se tézko odhaduje ,zbyly“ zajem po kampani
o Provize téchto stranek je do 10 %
o Neresi se distribuce ani jina pomoc autorovi, vSe je na ném, jde jen o financovani projektu

Specializovana CF sluzba pro autory - Pointa

o Katalog moznych spolupracovnikU, distribuce v ramci kampané i do knihkupectvi
o Autorsky honorar od 20 % vyS, moznost vlastni distribuce a dalSi provize

o Jak Pointa tak autor minimalizuji nakladatelské riziko, vydanych knih je ale malo

25.11.2022




Vlastni distribuce

VétSinou je to dost Spatny napad, protoze knihy jsou dosti tézké i objemné
Naklady na vlastni distribuci jsou vétsi nez u nakladatelu - jde o malé objednavky
Skladovani, baleni a odesilani knih je extrémné naro¢né na ¢as, finance i fyzicky

Lze domluvit i pres jiné subjekty, které se nezabyvaji knizni produkci

o Napriklad manzellv eshop, malé knihkupectvi s vlastnim skladem a eshopem, specializované obchody
o Zde je ale opét nutna provize nebo silny socialni kapital

Distribuovat vice nez par stovek kusu opravdu neni zadna sranda :)
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Zalozeni vlastniho nakladatelstvi

Vydavat muze kdokoliv pres s.r.0. nebo zivnostensky list
Povinné je pouze odevzdavani povinnych vytiskul, ostatni je na vas
ldealni je registrace u agentury ISBN a vlastni Ciselnik

Je vyhodné mit aspon ze zacatku néjaké tematické zaméreni (idealné diru na trhu)
o Dobrym prikladem je nakladatelstvi Kazda

Stejné jako u samonakladu je treba najit spolupracovniky, zajistit pocatecni kapital, vyrobu a
distribuci knih + hlidat ucetnictvi

Dulezité je hlavné spravné nastavit ekonomiku a marze
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Ktery zpusob je nejlepsi?

To nikdo nevi :) Vzdycky zalezi na konkrétnich okolnostech a uspéch neni nikdy zarucen.
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