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�
FAKTORING


Faktoring je pøevzetí a odkup krátkodobých pohledávek bankou z iniciativy majitelù pohledávek (vìøitelù)-bez jejich zpìtného postihu.





Faktoring se vyvinul z eskontu smìnek a cese pohledávek, kdy v podstatì jde rov�nìž o odkup nebo o postup (pøevod) pohledávky bankou. Staèilo domyslet, že banka mùže tento obchod zdokonalit. Vznikla myšlenka odkoupit èi pøevzít po�hledávky vìøitele bez zpìtného postihu, pokud by dlužník projevil nevùli k za�placení nebo nemohl zaplatit, to znamená pøevzít za vìøitele všechna uvedená ri�zika.





Vìøitel (prodejce pohledávky) odpovídá za pohledávku pouze v pøípadì, že po�ruší smluvní podmínky (dodá nesjednané zboží, s výrobní vadou apod.).





Na rozdíl od tohoto pravého faktoringu se v praxi používá také tzv. nepravý fak�toring, pøi nìmž riziko nezaplacení nese nadále komitent.


Podle obsahu faktoringové smlouvy se mohou podmínky znaènì lišit a v nìkte�rých pøípadech se faktoring blíží èi dokonce pøekrývá s úvìrem na pohledávky.





Nová služba se ujala, postupnì došlo ke znaènému rozvoji faktoringových ob�chodù a k jejich rozšíøení v mezinárodním mìøítku.





Rozvoj faktoringu byl doprovázen zdokonalováním jeho technik, což opìt vedlo ke zpìtnému pozitivnímu vlivu na jeho rozšiøování.





�
Faktoring lze znázornit takto:


�





Mezi komitentem (prodávajícím) a faktorem (bankou, finanèní spoleèností) musí být nejprve uza�vøena taktoringová smlouva. Souèasnì s odesláním zboží a faktury (1) pøímo odbìrateli pøedává komitent (prodávající) kopie faktur faktorovi, který mu pøipisuje výnos ve prospìch bìžného úètu (2). Poté následuje inkaso pohledávek, pøípadnì jejich vymáhání (3). Po úhradì pohledávky fakto�ringová operace konèí.





V uvedeném schématu byl znázornìn postup, který je obvyklý pøedevším u do�mácího faktoringu (domestic factoring), pøi nìmž mají být faktury zasílané tu�zemskému odbìrateli zpravidla zaplaceny bez odkladu nebo jen s krátkým èaso�vým odkladem, napø. do 30 dnù.


Záleží však na uzavøené faktoringové smlouvì. Faktor mùže pøebírat od klienta postoupené faktury a jejich výnos poukazovat na bìžný úèet klienta až ve lhùtì splatnosti pohledávek. Pøitom pøirozenì nese riziko za nezaplacení pohledávek, které upomíná a vymáhá na svùj úèet.


Klient a faktor se také mohou dohodnout, že v pøípadì neúspìšného inkasa po�hledávek ve lhùtì splatnosti poukáže faktor hodnotu pohledávly na úèet klienta s krátkým respirem, napø, deset dní po termínu splatnosti faktury.





Individuální podmínky faktoringu (stejnì jako tzv. nepravé a dùvìrné faktoringy) jsou ochotny sjednávat s klienty spíše banky.


Faktoringové spoleènosti se soustøedújí na standardizované faktoringové ob�chody v rámci mezinárodních dohod. Poslední zkušenosti naznaèují, že také banky pøecházejí na obchodní formy faktoringových spoleèností.





Odkup pohledávek podle revolvingové smlouvy


Faktor mùže být požádán o odkup jedné pohledávky. Tato praxe je však dnes zcela výjimeèná. Faktor odkupuje od klienta zpravidla všechny pohledávky vùèi urèitým dlužníkùm na základì dlouhodobé faktoringové smlouvy.





Pøed uzavøením faktoringové smlouvy musí klient (dodavatel) faktorovi sdìlit všechny potøebné údaje týkající se kupních smluv a úplný pøesný seznam odbì�ratelù, na které bude vystavovat faktury a požadovat jejich fakturování.





Ve smlouvì se klient zavazuje postupovat faktorovi všechny pohledávky, které vznikají ve vztahu k dohodnutým odbìratelùm (nebo v dojednaných zemích u vý�vozního faktoringu).


Faktoøi mají zájem na dlouhodobìjší platnosti faktoringových smluv, nebo� zís�kání informací o dlužnících a vybudování faktoringové sítì u vývozního fakto�ringu je dlouhodobá a nákladná záležitost.


Odkupovány jsou pohledávky do urèité maximální lhùty splatnosti, napø. do 30, 90 a jednotlivì do 180 dní.





Faktoringová spoleènost (nebo banka) vymezuje klientovi úvìrový rámec, do je�hož výše pøebírá postupované pohledávky. Uvìrové rámce jsou stanoveny jed�notlivì pro každého odbìratele na základì hodnocení jeho bonity. Úvìrový rámec je revolvingový, tzn. že se platbou odbìratele uvolòuje a každou postou�penou pohledávkou opìt vyplòuje.





Vedle úvìrového rámce mùže být sjednán zvláštní limit pøi sezónním nahroma�dìní pohledávek nebo pøi jednorázových pohledávkách.





Postupování pohledávek se uskuteèòuje písemnì na každé pohledávce (faktuøe), zpravidla s prùvodním dopisem.








Úplný faktoring


Nejširší formou faktoringu je úplný faktoring (main-line factoring).





Vedle toho, že faktor pøebírá od dodavatele všechny pohledávky za urèitými dluž�níky, provádí i další spojené služby (full-service):


• vede potøebné úèetnictví a výkaznictví o pohledávkách, 


• zajištuje pojištìní,


• pøi zahranièních dodávkách zaøizuje celní projednání a placení poplatkù apod.





Jestliže dlužník nezaplatí pohledávku ve lhùtì splatnosti, je podle mezinárodních dohod uzavøených mezi faktoringovými spoleènostmi faktor povinen provést (ga�ranèní) úhradu dodavateli, která nemá pøesáhnout 90. den po splatnosti pohledávky. Mnohé faktoringové spoleènosti tuto dobu z konkurenèních dùvodù zkracují. Obvyklou službou u tohoto faktoringu je však proplácení pohledávek dodavateli pøed lhùtou jejich splatnosti. Odtud je faktoring charakterizován jako odkup po�hledávek.








Vývozní faktoring


Jak napovídá název, u vývozního faktoringu (export factoring) jde o odkup po�hledávek vùèi zahranièním odbìratelùm. Tento faktoring navíc:


• umožòuje pøeklenout dodavatelovu neznalost podmínek na zahranièních trzích (místní pøedpisy, úvìrové podmínky atd.) a


• eliminuje rizika plynoucí z pohybu devizových kursù, které nese faktor. Faktor naopak mùže získat, jestliže dojde k pøíznivému pohybu kursù. 





Vývozní faktoring významným zpùsobem zlepšuje postavení dodavatele. Toto zvýhodnìní se opírá o skuteènost, že faktoring umožòuje vývozci nabídnout do�vozci nekrytý úvìr, což je významné zvýhodnìní odbìratele.


Pøi faktoringu v tomto pøípadì odpadá nutnost otevírat akreditivy, vystavovat zá�ruky, akceptovat èi svalovat smìnky atd.


Platba ze zahranièí je tak velmi zjednodušena a je úspornìjší, nebo� odpadají vý�lohy spojené s dokumentárními platbami a doprovodnými službami.





Do vývozního faktoringu mùže být zapojen jeden nebo dva faktoøi.


• Systém jednoho faktora-veškerá rizika nese napø. faktoringová spoleènost dodavatele. Pøi provádìní faktoringu se opírá o vlastní sít dceøiných spo�leèností.


• Systém dvou faktorù-vystupuje zde faktoringová spoleènost vývozce a fak�toringová spoleènost dovozce.


Faktoringová spoleènost dodavatele postupuje pohledávky importnímu faktorovi, který pøedtím provìøil bonitu dlužníkù a stanovil úvìrové rámce.


Rizika se rozdìlují mezi obì faktoringové spoleènosti.





Dùvìrný faktoring


U dùvìrného faktoringu (confidential factoring) se faktor omezuje na financo�vání vybraných pohledávek. Odmítá pohledávky na zboží, u kterého hrozí nebezpeèí èastých reklamací, a pohledávky vùèi opakovanì neplatícím odbìrate�lùm, resp. odbìratelùm s horším ratingem, pohledávky pøesahující urèitou lhùtu splatnosti apod.





Faktor pøebírá (odkupuje) jen èást pohledávek dodavatele, napø. 50 procent, a ne�poskytuje doplòkové služby.


Evidenci pohledávek nìkdy vede nadále sám komitent.





U dùvìrného faktoringu si klient musí financovat èást pohledávek z vlastního ka�pitálu. Jestliže však disponuje dostateènými vlastními zdroji, umožòuje mu èás�teèný odkup pohledávek využít vlastní finanèní zdroje a ušetøit provizi faktora.





Tichý faktoring


Dùvìrný faktoring bývá tichý (zastøený). U tichého faktoringu není postoupení pohledávky na faktuøe vyznaèeno a dlužníci uhrazují své závazky pùvodnímu vlastníku pohledávky (dodavateli).





Zjevný faktoring


U zjevného faktoringu je postup na pohledávkách vyznaèen a nìkdy je oznámen plátcùm písemnì s pokynem, aby pohledávky hradili pøímo faktorovi.





�
Úloha banky


Úloha banky pøi faktoringu spoèívá v tom, že:


• sama faktoring pøímo provozuje jako bìžný bankovní obchod,


•podílí se svým kapitálem na založení dceøiných specializovaných faktorin�gových spoleèností a financuje je úvìrem.





Mezi tradièní obory faktoringu patøily zpoèátku obory spotøebního prùmyslu od textilu až po sklo a bižuterii, a dále rùzné obory potravináøského prùmyslu. Dnes však faktoring pronikl do všech oborù hospodáøské èinnosti.





Cena faktoringu


Cenu (náklady) faktoringu zejména ovlivòuje:


• poèet a prùmìrná hodnota faktur ve vztahu k jednotlivému komitentu (pro�dávajícímu). Z hlediska pracnosti je pøi stejném obchodním obratu rozdíl mezi tøemi stovkami pohledávek po tisíci a tøemi tisíci pohledávek po stu;


• rizika, která jsou spjata s pohledávkami s pøihlédnutím k bonitì kupujícího a prodávajícího a k zemi, kde se obchoduje. Tato rizika konkrétnì zahrnují riziko úplného nezaplacení èásti pohledávek, dále rizika výloh s upomíná�ním a pøípadnì s vedením soudních sporù.





Komitent (prodávající) hradí bance:


• rizikovou provizi (poplatek, delcredere), která se v praxi pohybuje od 0,5 do 4,0 procent hodnoty pohledávek. Základem pro výpoèet je dlouhodobá prùmìrná výše neuhrazených pohledávek a výlohy na upomínání a na soudní spory. Výpoèty se upøesòují pøi zmìnì obchodních partnerù;





• poplatek za výlohy spojené s evidencí a inkasem pohledávek, napø 30 DEM za jednu pohledávku.


Faktor si pøirozenì úètuje další platby, které již nejsou v užším smyslu výlohami spojenými s faktoringem, a to:


• diskont,


• výlohy druhu celních poplatkù, pojištìní a jiné, které by musel dodavatel vynaložit i tehdy, kdyby faktoring nepoužil.


Delcredere, ostatní poplatky a výlohy mohou být sdruženy v provizi faktorovi, která má formu procenta z hodnoty faktorovaných pohledávek. Ta se mùže u jed�notlivých komitentù a pøípadnì pohledávek lišit podle druhu, splatnosti a množ�ství faktur a druhu výloh, které nejsou u všech pohledávek stejné.





Význam faktoringu


Faktoring plní pøedevším významnou finanèní úlohu tím, že vytváøí nové mož�nosti pøístupu dodavatele k finanèním zdrojùm.


• Dodavatel nemusí vázat svùj kapitál v pohledávkách. Po postoupení po�hledávek je mu zpravidla vyplacena èástka pohledávek, èímž se urychluje jejich inkaso a zlepšuje cash flow dodavatele.


• Faktoring urychluje uzavírání hospodáøských smluv. Tím, že banka finan�cuje pohledávky dodavatele, usnadòuje mu poskytovat dodavatelský ne�krytý úvìr. Tato možnost dodavateli usnadòuje pozici vùèi konkurenci.


• Faktoring zajištuje dodavatele tím, že faktor na sebe bere rizika z nezapla�cení závazkù, ze zmìn kursù a zmìn úrokových sazeb.


• Zároveò komitenta (dodavatele) zbavuje rozsáhlé administrativy spojené s vedením saldokonta, upomínáním atd.


Obchodník se mùže soustøedit na prodej zboží a odmìna, kterou za fakto�ring zaplatí, se mu v celkovém hodnocení vyplatí. Musí pøirozenì provést pøíslušné kalkulace, nebo� pøi malém obchodním obratu se faktoring ne�musí vždy projevit jako výhodná služba.





Pøi odkupu pohledávky (pøed lhùtou splatnosti) vyplatí faktor dodavateli 80 až 90 procent pohledávek po srážce diskontu ihned a zbytek mìsíènì anebo po splat�nosti pohledávek po zúètování provize.


Spolu s tím zasílá faktor výrobci zprávy o stavu úhrady pohledávek. Tyto zprávy mají informativní význam, nebo� neuhrazené pohledávky vyjadøují reálnost delc�redere a souèasnì informují prodávajícího o bonitì jeho obchodních partnerù.








Faktoring v naší praxi


V naší praxi se faktoring zaèal používat v polovinì 70. let pøi dovozu. Koncem 70. let se zaèaly rozvíjet vývozní faktoringy a jejich obrat se rychle zvìtšoval.





V souèasné dobì má èeský vývozní faktoring významnou pozici v mezinárodním vývozním faktoringu a poptávka po nìm se v tuzemsku stále zvyšuje, nebot vzrùstá poèet podnikù, které samostatnì vyvážejí a mají zájem tímto zpùsobem zrychlit a usnadnit inkaso svých pohledávek a zlepšit svoji konkurenèní pozici.





Vývozní faktoring dnes nabízí øada našich bank a byly také založeny specializo�vané faktoringové spoleènosti. Ze strany zahranièních vývozcù je zájem také o do�vozní faktoring, tzn. odkup pohledávek zahranièního vývozce do tuzemska na�šimi faktory.





Pøechodem k tržní ekonomice a pøenesením platebních podmínek na dohodu mezi obchodními partnery vznikají pøedpoklady i pro rozvoj domácího fakto�ringu.


Provize našich faktorù se pohybuje mezi 1 až 3 procenty podle pøevzaté míry ri�zika. Je mírnì nižší u faktoringovýeh spoleèností a mírnì vyšší u bank.





Vìtší využití domácího faktoringu však omezuje pøíliš velká rizikovost tìchto ob�chodù. V tom se využití faktoringu u nás liší od zahranièní praxe, kde se pod fak�toringem rozumí pøedevším domácí faktoring, který je podstatnì rozšíøenìjší než faktoring mezinárodní.
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