Dolozka vclenujici obchodni podminky do smlouvy

Uvod do problematiky

V soucasné dobé¢ je v oblasti mezindrodniho obchodu béznym jevem tzv. standardizované
uzavirani smluv. Ke standardizovanym formam uzavirani smluv fadime pfedevsim:

1) obchodni podminky

2) formularové smlouvy

3) guide (pravni navody)

Ad obchodni podminky

Obchodni podminky mtizeme charakterizovat jako pFedem zpracované, pisemné soubory
termint, které lze pouzit pro neurcité mnozstvi podobnych obchodnich operaci
(zpravidla obsahuji udaje o jakosti, zarucnich lhitach, odpovédnosti, pfechodu vlastnického
prava a nebezpeci, platebni udaje, udaje o zpiisobu feseni spori ¢i volbé prava atd.). Lze je
klasifikovat podle vice hledisek:

1) z hlediska smluvni svobody na vzorové a adhezni
e vzorov¢ — smluvni strana, kterd je navrhuje ptedpoklada, ze budou predmétem
jednéni
e adhezni — dalsi jednani se nepfedpokladd a druhd stran mad pouze moznost
podminky pfijmout ¢i nepfijmout (typicky v bankovnictvi nebo v praxi
velkych obchodnich fetézctr)
2) zhlediska subjektu, ktery obchodni podminky vypracoval na zpracované
mezinarodni organizaci, vydané obchodnimi spole¢nostmi ¢i svazy majici
v vyznamné postaveni v obchodu surcitou komoditou nebo vypracované
individualnim obchodnikem

(pt. Cesky obchodni zakonik déli obchodni podminky na vSeobecné obchodni podminky —
vypracované odbornymi nebo zdjmovymi organizacemi a na jiné obchodni podminky)

Videnska umluva a obchodni podminky

- Uzavirdani smlouvy s odkazem na obchodni podminky ptedstavuje zvlastni oblast
v technice uzavirani smluv.

- Videniska Umluva neobsahuje 74dné ustanoveni, které by upravovalo uzavirani
smlouvy s odkazem na obchodni podminky.

- Vzhledem k dispozitivnosti Videniské umluvy vyplyvajici z ¢l. 6, neni neexistence
takového ustanoveni nepiekonatelnd. Smluvni strany mohou svoji vili pravidla
obsazena ve Videniské umluvé vyloucit - obchodni podminky jsou projevem této vile
a pravidla v nich obsazend maji v pfipad¢ jejich spravného zaclenéni do smlouvy
prednost pied VU.

- Zaélenéni obchodnich podminek do smlouvy neni VU nijak upraveno. Vzhledem ke
koncepci ¢l. 4 VU je posozeni piipadné platnosti resp. neplatnosti obchodnich
podminek mezerou VU.

- Videnska umluva rovnéz neupravuje vztah ujednani, ktera jsou soucasti smlouvy
atéch, kterd jsou obsazena v obchodnich podminkach, jestlize tyto budou ve
vzajemném rozporu (jednd se opét o otazku platnosti jednoho resp. neplatnosti
druhého z té€chto ustanoventi).



Vélenovaci doloZzka

1) vyznam vélenovaci dolozky

- aby se urcité obchodni podminky staly soucasti smlouvy, musi byt do ni urcitym
zpisobem zahrnuty — to je pravé tikolem vclenovaci dolozky

- vyznam dolozky = ucinit souc¢asti smlouvy konkrétni obchodni podminky, tedy
urcity soubor termint obsahujici vySe uvedené udaje

- ke v€lenéni obchodnich podminek nejCastéji dochdzi v radmci navrhu na uzavieni
smlouvy a jeho pfijeti =>

- soucasti navrhu je dolozka odkazujici na urcit¢ obchodni podminky — tyto podminky
mohou byt otiSt€ny na zadni stran€ ndvrhu, mohou byt k ndvrhu pfiloZeny nebo se
muZe jednat o odkaz na obecné znamé podminky

- v okamziku, kdy druha strana akceptuje navrh, stavaji se obchodni podminky soucasti
smlouvy

- v pfipadé, ze druhd strana sice navrh piijme, ale zaroven odkazuje na své obchodni
podminky vznikéd problém tzv. bitvy forem (viz samostatna dolozka a rozbor v ramci
interaktivni osnovy)

! bez véleiiovaci dolozky se obchodni podminky nestavaji soucasti smlouvy, ani kdyz

'

jsou otiStény na zadni strané smlouvy nebo ke smlouvé priloZeny .

' '

« véleniovaci doloZka musi byt ve smlouvé nutné uvedena pied podpisy stran

- ke vclenéni obchodnich podminek mize dojit i cestou praxe, kterou si strany mezi
sebou zavedly, ev. na zéklad¢ zvyklosti, kterd je v Siroké mife pouzivana stranami
v piislusném pravnim odvétvi. Mize se jednat i o situaci, kdy obchodni podminky
jsou soucasti stanove urcité komoditni organizace.

2) obsah vélenovaci dolozky

- vdoloZce je nutné vyslovné uvést, Ze obchodni podminky jsou soucasti smlouvy

- oznaceni smlouvy, jejiz soucasti maji obchodni podminky byt (vzhledem k tomu, ze
doloZka je soucasti smlouvy, bude oznaceni smlouvy obvykle uvedeno pomoci spojeni
této smlouvy)

- dostate¢na identifikace obchodnich podminek, které maji byt soucasti smlouvy —
nazev, Cislo, atd.

- kde se obchodni podminky nachézeji

1) na zadni stran¢ smlouvy — idedlni varianta — je tak pravidelné zajisténa védomost
smluvnich stran o téchto podminkach

2) jsou ke smlouvé ptilozeny — je vhodné v doloZzce uvést prohlaseni, ze obé smluvni
strany se seznamily s obsahem obchodnich podminek

3) je mozné odkdzat i na obecné znamé obchodni podminky — doporucuje se vyuzivat jen
v ptipadech nesporné znamych podminek

Priklady vélenovacich dolozek

»wNedilnou soucdsti této smlouvy jsou obchodni podminky proddavajiciho (pokud prodavajici
pouzivd pouze jedny obchodni podminky, je takové oznaceni dostacujici, pokud ne, je nutné



blize specifikovat napr. cislem, nazvem atd.), které jsou otiStény na zadni strané této
smlouvy. “

wNedilnou soucdsti této smlouvy jsou obchodni podminky prodavajiciho, které jsou ke
smlouvé piiloZeny (tvoii Piilohu C.1 této smlouvy). Strany (kupujici) prohlasuji, Ze se
s obsahem obchodnich podminek seznamily. “

»Nedilnou soucasti této smlouvy jsou obchodni podminky Evropské hospodaiské komise C.

ooooooooooooooooooo

druhé strany (omezeni jevu bitva forem)

Diivod vzniku tohoto jevu - &lanek 19 VU

- odst. 1 vychazi z tradi¢ni koncepce zrcadlového prekryvani (obsahové totoznosti)
nabidky a jejiho pfijeti, ktera je zndma témeét vSem pravnim fadim (tzv. mirror image
rule) =>

- odpoveéd’ na nabidku, ktera se jevi piijetim, ale obsahuje dodatky, omezeni nebo jiné
zmeny, je poté povazovana za odmitnuti nabidky a zaklada protinavrh

- odst. 2 predstavuje vyjimku k odst. 1 — pokud odpoveéd’ na nabidku obsahuje dodatky
¢1 odchylky, které ale podstatné neméni podminky nabidky, je takova odpovéd
prijetim => soucdasti smlouvy se pak stavaji podminky uvedené v nabidce se zménami
obsazenymi v pfijeti — ledaZze navrhovatel vznese bez zbyte¢né¢ho odkladu proti
rozdilim namitky (stn€¢ nebo odeslanim oznameni)

- odst. 3 obsahuje demonstrativni vycet toho, co se povazuje za podstatnou zménu
podminek nabidky

- zakladni problém ¢lanku 19 je stanoveni rozdilu mezi tim co podstatné méni a co
podstatné neméni podminky nabidky — odst. 3 nedava konec¢ny vycet

Podstata ,,bitvy forem*

- pfi  uzavirdni mezinarodnich kupnich smluv strany obvykle komunikuji
prostiednictvim vymeény dokumenti (dopisy, faxy, emaily)

- vyména téchto dokumentl je velice Casto spojena s vyménou piedtisténych soubort
standardnich podminek, které strany pouzivaji pro dany typ smlouvy (dale pro
zjednoduseni jen obchodni podminky)

- muze proto dojit k nasledujici situaci: kupujici zasle objednédvku (nabidku) na
predtisténém formulafi, na jehoz zadni strané jsou otiStény obchodni podminky
kupujicitho — prodavajici objednavku akceptuje rovnéz na predtiSténém formuléfi,
ktery méa na zadni strané otiStény obchodni podminky prodavajiciho -> obchodni
podminky stran s nejvétsi pravdépodobnosti nebudou stejné, protoze kazda ze stran se
snazi chranit svoje z4jmy

- strany obvykle nevénuji pozornost rozdilim mezi ustanovenimi obchodnich podminek
a dané transakce jsou provedeny -> pokud mezi stranami nedojde ke sporu, problém
rozdilu mezi obchodnimi podminkami zlstane bez povSimnuti



Naznacena situace vyvolava 2 stéZejni otazky:

a)
b)

Doslo-li k vyméné odporujicich si obchodnich podminek, vznikla vibec platna
smlouva?
Pokud smlouva vznikla, jaky je jeji obsah?

Dva zakladni principy FeSeni bitvy forem
1) tzv. last-shot doctrine (feSeni v souladu s pravidly nabidky a jejiho piijeti)

kupujici zaSle prodavajicimu objednavku (nabidka) na svém formuléfi, odpoved
prodavajiciho obsahuje podstatné zmény (zaklada protinavrh) — kupujici na to nijak
nereaguje = prodavajici doda zbozi a kupujici je pfijme > pfijeti zbozi kupujicim =
pfijeti podminek protinabidky prodavajiciho

prodavajici ucini nabidku na svém formuléfi, odpovéd’ kupujiciho obsahuje podstatné
zmény (zaklada protinavrh), prodavajici doda zbozi = piijeti protinabidky kupujiciho

otazka vzniku smlouvy
smlouva je platn€ sjednana, pokud jedna ze stran vyslovné piijme podminky druhé
strany (vyjimec¢n¢) nebo pokud provede urcity ukon sméfujici k plnéni

otazka obsahu smlouvy

pokud odpoveéd’ na nabidku podstatné méni jeji podminky a zakladéa protinavrh, ktery
je nasledné ptijat provedenim urc¢itého ukonu (plnénim), obsahem smlouvy budou
podminky obsazené v protindvrhu. Toto reSeni odpovida ustanovenim Vidénské
umluvy (¢lanek 19 ve spojeni s ¢lankem 18)

pokud odpovéd na nabidku podstatné neméni jeji podminky, je pfijetim nabidky
(¢lanek 19/2) a obsahem smlouvy jsou podminky nabidky se zménami vyplyvajicimi
z pijeti

2) tzv. knock-out rule

toto pravidlo muzeme najit napf. v Principech UNIDROIT nebo Principech
evropského smluvniho prava

podle této teorie mize byt smlouva platné sjednana 1 ptes odporujici si podminky

pro obsah smlouvy jsou pak relevantni pouze ty podminky, které se nevylucuji

tzn. tam, kde ob¢ strany pouziji své obchodni podminky a kromé téchto podminek
dosdhnou dohody, smlouva je uzaviena ajejim obsahem je to, na ¢em se strany
dohodly ata ustanoveni obchodnich podminek, kterd jsou ve své podstaté stejna
(nevylucuji se) — ledaze nekterd ze stran dopiedu jasn€ stanovi nebo pozde€ji druhou
stranu informuje o tom, Ze nechce byt takovou smlouvou vizana

Dolozka vylucujici automatické pouziti obchodnich podminek druhé strany

je dulezité, aby strany veénovaly naleZitou pozornost pfedtiSténym podminkdm na
zadnich stranach formuldii svych potenciondlnich smluvnich partnerti, prave
s ohledem na vyse uvedeny rozbor bitvy forem

stranam se, pro piipady, kdy se chtéji vyhnout situaci, ze odpoveéd’ s nepodstatné se
odliSujicimi obchodnimi podminkami druhé strany bude povazovana za akceptaci
jejich navrhu, doporucuje pouziti tzv. vylucovaci dolozky

smyslem této dolozky je snaha strany vyloucit automatické pouZziti obchodnich
podminek druhé strany



- strana se prostfednictvim této dolozky snazi dosahnout toho, aby se smlouva fidila
pokud mozZno jejimi obchodnimi podminkami a aby kazda jejich zména byla ucinéna
jen s jejim vyslovnym souhlasem

Vzor dolozky:

,Strana XY obchoduje pouze na zakladeé techto obchodnich podminek. Jakakoli jejich zména
musi byt ucinéna pisemné a strana XY s ni musi vyslovne souhlasit. Prijeti navrhu obsahujici
jakékoli odchylky od obsahu navrhu ci priloZenych podminek zaklada protinavrh, neni-li
v pritbéhu jednani vyslovne dohodnuto jinak.



