Priklady ke kontraktaci
Priklad ¢. 1

Spole¢nost SuperExport (se sidlem a mistem podnikani v Brn¢) mé pobocky po celé¢ EU, mj. i
ve Velké Britanii. SuperExport uzaviela smlouvy se spole¢nosti FastEnough Inc. (sidlo a
misto podnikani Chicago, USA), podle kterych se SuperExport zavazala zhotovit a dodat
prostiednictvim své poboCky ve Velké Britdnii do Chicaga nabytek. Prvni smlouva byla
uzaviena 10.5.2009 a druhd smlouva byla uzaviena 31.8.2009 s tim, Ze FastEnough Inc. na
zaklad¢ zvlastniho zadani od svého zdkaznika poZadovala zhotoveni nabytku ze vzacného
dieva. Vzhledem k tomu, ze britska pobocka nebyla schopna zajistit materidl v€as, strany se
dohodly, ze FastEnough Inc. doda britské pobocce SuperExport potiebny material sama. Ve
smlouvach byla mimo jiné 1 nasledujici dolozka:

»lato smlouva se fidi Umluvou OSN o smlouvach o mezinarodni koupi zbozi. Otazky
neupravené smlouvou ani Videniskou imluvou se budou fidit ¢eskym pravem.

Piiklad ¢. 2 — Forma smlouvy

Kupujici zUSA a prodavajici z Mexika se setkaji na veletrhu, kde zahaji jednani o koupi
nafadi s elektronickou regulaci. Vedle jednani béhem veletrhu si ob€ strany vymeéni i nékolik
emailll a telefonatd. Béhem jednoho telefonatu mexicky kupujici sdé€lil prodavajicimu:
»Mizete mi tedy dodat 450 elektrickych vrtacek a 500 elektrickych pil, CIF Mexiko, za
19.600 USD? Prodavajici odpovédél: ,Muzu je dodat za 22.000 USD.“ Kupujci:
,»Vyjednavate tvrdé, co takhle pfidat ndhradni dily k vrtackdm a jsme dohodnuti.“ Prodavajici
nasledn¢ zaslal kupujicimu email v tomto znéni: ,,Na vasi zadost jsem pridali ndhradni dily
k vrtatkam a odeSleme zbozi zitra ndkladnimi vozy.“ Kupujici pak zanechal prodévajicimu
zpravu na zaznamniku: ,,ObdrZel jsem va$ email, zni to dobte.” Prodavajici odesle naradi do
Mexika, avSak kupujici odmitne dodavku pievzit s tim, ze smlouva mezi stranami nevznikla.
Prodévajici zazaluje kupujiciho za poruseni smlouvy. Kupujici namita, Ze z4dnad smlouva
nevznikla, protoze podle relevantnich ustanoveni obchodniho zakoniku USA (UCC § 2-201)
je podminkou pro Uspé$né uplatnéni naroku skutecnost, ze smlouva o koupi zbozi, jehoZ cena
prevysuje 5000 USD, byla uzaviena pisemné nebo zplsobem dokladajicim, Ze smlouva
vznikla a byla podepsana stranou, proti niz narok smétuje.

Priklad ¢. 3 — Vznik smlouvy

Némecky prodavajici zavolad ¢eskému kupujicimu: ,,Doddm vam 150 ks soucastek po 50
EUR za kus, ale musite mi dat pisemnou odpovéd’ do deseti dnli.* Nasledujici den prodavajici
opét vola kupujicimu: ,,Je mi lito, ale musim zrusit nasi nabidku, jelikoz méame problémy se
zasobovanim.* Kupujici odpovi: ,,Timto pfijimdm vasi nabidku, jelikoz jste ucinil nabidku
telefonicky vcera, plati uz od vcerejska a sam jste mi dal na jeji pfijeti 10 dnti, coz jsem ucinil,
takZe jsme uzavieli smlouvu.*

Otazky:
Byl druhy telefonat prodavajiciho zrusenim ¢i odvolanim nabidky?
Je Ustni piijeti nabidky kupujicim ucinné, anebo je tteba pisemného piijeti?



Predpokladejme, Ze po tivodnim telefonatu, ve kterém prodavajici ucinil nabidku, kupujici
zavolé ten samy den zpét: ,,Lituji, ale cena je pfiliS vysokd, vasi nabidku nemohu pfijmout.*
Nasledujici den vsak vola zpét: ,,Probral jsem vasi nabidku znova s finanénim oddélenim a
rozhodnul jsem se nakonec pro pfijeti vasi nabidky. Pfijimadme vasi nabidku a do hodiny vam
posleme pisemné potvrzeni.“ Prodavajici odpovi: ,Je mi lito, ale uz jste nabidku vcera
odmitli, takze se nedohodneme.“ Kupujici namitid, ze mu piece prodédvajici slibil podrzet
nabidku otevienou béhem 10 dnil a tedy podminky splnil.

Vznikla smlouva?



