Socialni psychologie 2
Modularita mysli
a kognitivni zkresleni



Dotaz na minulou prednasku

Imitace — observacni uceni (Bandura): Jak
to, ze deti nejsou stale agresivnejsi, kdyz
zobrazovaneho nasili v mediich pribyva?



Phrenological Chart of the Faculties.



Evolucni psychologie

a modularita lidske m

Modularita mysli je predpokladana vetsinou soudobych teorii
kognice (Schwarzova, 1996, 2009)!

= predpoklad, ze lidska kognice je hierarchicky systém,
ktery zahrnuje fadu subsystému s vilastnimi zakonitostmi
liSici se navzajem ve své strukture a funkci.

Strukturu a funkci jednéch modulu nelze vysvetlit ze
struktury a funkce jinych modulu

Pocatky:

F. J. Gall (1758 — 1828), zakladatel dnes zamitnute pseudovedy
frenologie, tvrdil, ze kognitivni funkce Ize ohranicit a lokalizovat
v mozku. Srov. vyzkumy P. Broca.

Viz Cesky serial Krecek v nocni kosili (1987)



Modularita mysili

J. Fodor (1935 - 2017)

Priklad modulu?: teorie mysli, rozpoznani tvafi,
rozpoznavani hlasu, intonace, lovu, péce O dlte
naivni fyzika, naivni biologie... =




Modularita mysili

J. Fodor (1983, 1985) rozpracoval myslenku
modularity mysli — kognitivni moduly vznikly za
jinych okolnosti, vyvijely se navzajem nezavisle a
jsou urceny pro specifickou oblast adaptace.

Jsou dvé skupiny modulu: domain-specific a
domain-general.

Priklad modulu

docela konkretne: teorie mysli, rozpoznani tvari,
rozpoznavani hlasu, intonace.

docela obecne: naivni fyzika, naivni biologie...



Modularita mysli

Jednotlive moduly se vyvinuly podobné jako jiné znaky evolucni
kompetici s jinymi znaky.

Moduly jsou:

* hard-wired (jsou neuronalni povahy),

* relativné rychleg,

» automaticke: clovék si je nemuUze vypnout (viz zrakove
klamy),

« zameérené na relativné Uzkou vysec vstupu =

* =jsou domenove specificke (domain-specific),

* implicitni (tj. nevédome),

* reprezentacne uzavrene (jsou kognitivné nepristupne —
pristupneé jsou az jejich vystupy).
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Lidsky rozum

Fodor popsal take domain-general procesy v tzv. centralni
Jednotce.

Tyto domain-general procesy jsou (oproti domain-specific
procesUm): pomalé, neautomaticke, rizené, vétsinou védomé,
mohou se vztahovat relativné k jakekoli oblasti a jsou ovlivnené
globalnimi cili jedince.

Jsou omezeny rozsahem pracovni pameti.

Centralni jednotka dostava data z vystupu jednotlivych modulG
ve formatu obecné reprezentace nazyvane jazyk mysleni.

Dle Fodora je vse hard-wired a geneticky predchystano a ke
skutecnému vyvoji kognitivnich modulU béhem ontogeneze
vlastné nedochazi.



Anette Karmiloff-Smith (1992)

Vedle pouhe vrozenosti jednotlivych modulu je ale asi
lepsi uvazovat i o jejich vyvoji v prubéhu zrani jedince —
tzn. ze moduly se rozvijeji i podle okolnich podminek,
epigeneticky (kdo ma hudebni sluch a hlas, tak
muUze/nemusi rozvijet tuto dovednost).

Tzn. ze jednotlive moduly mohou byt u jedince
vyvinuty rozdilné (lepsi socialni vnimani, ale horsi
hudebni sluch atp.).

(Piaget ovsem postuloval vyvoj ve vsech kognitivnich modulech
zardz: odtud jeho 4 faze.) —Cemu to odpovida?



Kognitivhi moduly

Otazkou je kolik a jake moduly Ize definovat.

Uz H. Gardner (1983; Cesky 1999: Dimenze mysleni) odlisil
osm druhu inteligence:

1. jazykoveé-verbalni

2. matematicko-logicka

3. zvukove-hudebni

4. telesne-pohybova

5. vizualné-prostorova

6. vnitrni (intrapersonalni, sebereflektivni)
7. socialni (interpersonalni)

8. prirodni



Kognitivhi moduly

Daniel Kahneman (2002) a dual process theory
popisuje zminéné dva typy procesu jako systém 1
a system 2.

System 1. domain-specific, implicitni, rychlé a
automaticke (tzv. intuitivni) procesy.

System 2. vedome, pomalé a zameérne procesy
premysleni.

Systému 1 je treba dlouhy Cas a usili ke zménam
(pokud vubec), systém 2 je rychleji ovlivnitelny.
Systém 1 je pfimo spojen s emocemi, systém 2 je
ovladan pravidly.



Ruzna kognitivni zkresleni

Rdzna kognitivni zkresleni (cognitive biases)
https://en.wikipedia.org/wiki/List_of cognitive_biases

jsou dokladem automatického fungovani implicitnich procesU

systéemu 1.:

* moduly (Halo efekt, zkr. autoritou, ingroup bias, tendence k
opakovani znamych informaci aj.)

* heuristiky = mentalni zkratky (napr. atribuc¢ni chyby, Forerdv
efekt)

* psychickeé obrany (napf. opét atribucni chyby, iluze
nadrazenosti, naivni realizmus...)

* mnoho zkr. souvisi sTOM (theory of mind): iluze
transparentnosti aj.


https://en.wikipedia.org/wiki/List_of_cognitive_biases

Socialni adaptace/moduly?

Pro socialni zivot mame celou fadu systém 1 modulu:

* sch. reci, sch. Cist emoce, rozpoznat prislusniky
vlastniho rodu, poznat a preferovat zdravejsi
partnery, sch. spolupracovat s ostatnimi, sch.
podrobit se vedeni, sch. rozpoznat fales, sch. péce o
dité ...

VétsSina modulu ze systému 1 je primo napojena skrze
limbicky systém na nas emocni systém a skrze néj na
nas endokrinni a vegetativni systém.



Cortex

Indirect pathway

Amygdala
Thalamus direct pathway > V9

Emotional stimulus Emotional responses




Budovani dojmu o druhych

DuUvod budovani dojmu o druhych? —zijeme s
lidmi a potrebujeme predvidat jejich chovani,
abychom s nimi mohli kooperovat — na tom je
zalozena cela lidska kultura. Srov. Dunbarovu
social brain hypothesis.

Mame teorii mysli (TOM) a mame implicitni
teorii osobnosti (ITO).



Mezi 2. a 5. rokem si déti vybuduji svoji naivni
psychologii = teorii mysli. Ta obsahuje modely toho:
- jak mysl funguje

- jak ovlivauje chovani

- co obsahuje

- aJ.

Teorie mysli je kognitivni schéma a obsahuje hlavné
tyto kategorie: prani, presveédceni, vnimani a emoce.



Percepce:
* videt, slyset, cititl

kognitivni pblast

* dotknout, citit2
* rozumcét (popis)

|
piesvédceni (beliefs): |
* myslet si, pfedpokladat !
|

|

e védét, ocekavat

* nev¢fit, podezifvat (pii hie)

* milovat, mit rad, uzivat si
* nesnaset, nemit rad, bat se

* mit hlad, zizen
* bolet, tésit se (nazhavenost)

Zakladni emoce /fyziologie:

AKTIVITA

AKCE

ptani (desires):

* chtit, :
* prat si, doufat

TOM predskolaku (5 let) dle Wellman (1990)
=naivni psychologie (? naivnosti v teto TOM)

* mélo by se, musi se | REAKCE:
| | Stesti,
motivacni oblast | smutek,
I zlost,
I prekvapeni
|



ITO = laicka teorie osobnosti = filosofie lidskeho
chovani = osobni pojeti psychologie = pojeti
bézneho cloveka (ditete) o tom, co je clovek zac
= predstava o tom, jake vlastnosti jsou pro
pochopeni Cloveka dulezite, a které ne (napr. humor,
inteligence, pravdomluvnost ad.). + predstava o tom,
jaké vlastnosti se poji spolu.
Teorie osobnich konstruktu (G. Kelly, 1955)
= kazdeho cloveka popisujeme pomoci
skupiny bipoldrnich konstruktd



Podle S. Asche (1946) existuji (v nasi ITO) centralni a okrajové
rysy.
Variace v okrajovych rysech nevede k tak velkym zménam
dojmu o druhych.
Centralni rysy: (dle Asche:) vrely/chladny (resp. warm/cold).

Resp. dobry/spatny socialne a dobry/spatny intelektualné
(Rosenberg, Nelson & Vivekanathan, 1968).

Ci vrelost a schopnost, warmth & competence, (Fiske et al.
2007)



Budovani dojmu o druhych

Pusobi na nas efekt primarity (resp. efekt poradi), v
jakém jsou informace o nekom prezentovany.

Solomon Asch (1946) zjistil, ze ze stejneho seznamu
3+3 atributu generujeme odlisné predstavy o nositeli

podle poradi atribut0.

Prvniinformace jsou asi chapany jako centralni a
nasledujici jako okrajove.

Srov. roli primarity ve zpetneé vazbe pro zaky.



Halo efekt

Ackoli by malokdo o sobé prohlasil, ze se necha pri
posuzovani lidi svest vnéjsim zjevem, vyzkumy ukazuji opak.

Typ kognitivniho zkresleni (cognitive bias)
Def.: Pritomnost urcitého centralniho rysu (napr. fyzicke
atraktivity) ovlivinuje celkovy dojem z clovéka.

E. Thorndike (1920) prvni psal o halo efektu pouze u osob
(halo, nikoli Halo, je nabozensky termin!)

Vypozoroval prilis tésné a podobne korelace v hodnoceni
vlastnosti osob.



Halo — svatozar — vetsina nabozenstvi




Halo efekt

Zakladnim stavebnim kamenem halo efektu je
nalezeni centralniho rysu pozorovane osoby, napr.
atraktivita, vztah ke zviratim, k fotbalu, politicky
nazor, pouzivani konkretnich artefaktu atp.) —ten je
pak asociacné spojen s nekolika dalsimi rysy
osobnosti: atraktivni lide jsou posuzovani take jako
otevrenejsi, socialné zdatnejsi, chytrejsi, odvaznejsi,
moralnéjsi apod.

Napr. Knap (1978) zjistil, Ze muzi v USA vyssi 1,83 m
dostavaji 0 10% vyssi nastupni plat.



Halo efekt - atraktivita

Landy & Sigall (1974) demonstrovali halo efekt na
posuzovani inteligence a akademickych schopnosti. 60
studentu (muzi) posuzovali kvalitu eseji, které byly jak
dobre tak spatne. Tretina eseji obsahovala fotku
atraktivnich zen, tretina neatraktivnich a tretina fotku
neméla (tzv. kontrolni skupina).

Respondenti davali jasné lepsi hodnoceni atraktivnim
autorkam: Na skale od 1 do g dostavaly dobre eseje
atraktivnich autorek prOimérné hodnoceni 6,7, zatimco
neatraktivni 5,9 (6,6 pro kontrolni skupinu bez fotek).
Rozdil byl nicmeéné jeste vétsi, kdyz byly posuzovany
spatne eseje: atraktivni dostaly 5,2, bez fotky 4,7 a
neatraktivni 2,7.



Halo efekt - atraktivita

Dion, Berscheid & Walster (1972) uskutecnili vyzkum se 60
studenty. Kazdy student dostal 3 rUzné fotografie:
atraktivni, promérné atraktivni a neatraktivni osoby.

Osoby posuzovali na 27 osobnostnich skalach (altruismus,
sebeprosazovani, dOvéryhodnost atp.), dale méli
odhadnout celkovou spokojenost a nakonec i urcit jak
prestizni profesi vykonavaiji.

Vysledky ukazaly, ze respondenti predpokladali, ze vice
socialné zadanych vlastnosti maji atraktivni lide (oproti
prUmérnym a neatraktivnim). Respondenti take vérili, ze

VVVVVV

manzelstvi, lepsi rodice a lepsi karieru nez ostatni.



Halo efekt - atraktivita

V jine studii (Ostrove & Sigall, 1975) byly posuzovany dva
nypoteticke zlociny: loupez a podvod.

_oupez: zena si poridila ilegalne klic a ukradla 2200 $.
Podvod: zena manipulovala s muzem, aby investoval do
fiktivni firmy 2200 $.

Vysledky ukazaly, ze posuzovatele odlisovali typ zloCinu.
Pokud nebyl zloCin ovlivnén atraktivitou (loupez),
neatraktivni pachatelky byly trestany vice.

Pokud zlocin s atraktivitou souvisel (podvod), byly vice
trestany atraktivni pachatelky .




Halo efekt - atraktivita

Politicti kandidati, ktefi vypadali vice atraktivni,
byly posuzovani take jako vice kompetentni a
byly vice voleni.

Palmer & Peterson (2012) zjistili, ze
atraktivnéjsi kandidati byli posuzovani take
jako informovanéjsi.

To ukazuje, jak velky vliv v politice ma atraktivni
vzhled a jeho medialni vylepsovani.



Halo efekt

Muze byt pozitivni, ale i negativni (devil's
effect, horns effect).



Konfirmacni zkresleni (confirmation bias)

Je to tendence vyhledavat, interpretovat a upominat si
zvlaste na takove informace, ktere potvrzuji (konfirmuji) nase
existujici domnénky (beliefs) a schemata, zatimco
nepomeérné mene uvazujeme o jinych, alternativnich,
moznostech (Plous & Scott, 1993).

=sebenaplnujici se proroctvi.

Vyraznéjsi u emocné nabitych temat.

Uziti nejednoznacnych dukazU k podpore vlastnich
domnének.

Spojuje tyto jevy: iluzorni korelaci (kdy mame dojem, ze
urcité jevy spolu souvisi, pricemz vsak spolu nesouvisi),
perseveraci domnénky (jev, kdy belief pretrvava, resp. je
vybaven, i po jeho vyvraceni), efektu poradi (za dulezitéjsi
povazujeme prvniinformaci: pivodnéjsi je lepsi).



Pygmalion efekt

Socialni kognice je jedna véc: jak ostatni
vhimame?

Druha vec je to, ze nase presvedceni (belief)
muze ovlivhovat a take ovliviuje nase chovani a
tim i chovani druhych.

Srov. labeling theory (teorie nalepkovani)



Pygmalion efekt

Rosenthal &Jacobson (1968) ukazali, ze jestlize ucitele
oyli navedeni, aby si mysleli, ze jsou nekteri zaci
nerspektivnéjsi, tito zaci skutecné po néjake dobe meli
epsi vysledky (pomoci objektivnich metod méreni).
Skutecnost muze byt oCekavanim pozitivné
(Pygmalion efekt) i negativne (golem efekt)
ovlivnéna.

https://www.youtube.com/watch?v=dkuomtYIZME

Priklady ze zivota?


https://www.youtube.com/watch?v=dkuomtYlZME

Dekuji za pozornost



Evolucni psychologie

a modularita lidske mysli

Dulezité dilo napsal H. A. Simon (1962): Pfirozené
systemy vykazuji hierarchickou strukturu — tj.
zahrnuji fadu subsystému, které jsou samy o sobé
strukturovaneé (dle Schwarzova, 2009, s. 19).
Evolucne je vyhodngjsi, aby jedinec vlastnil radu
jednotlivych subsystému, nez vzajemné
podmineny komplex jedineho systemu: Kdyz se
neco pokazi, vetsina systému funguje dal!



Marr (1976). Pokud neni systéem navrzen
modularnim zpusobem, méla by mala
zmeéna nékde dalekosahlé dusledky jinde.
Malé zlepseni by vyvolalo kompenzacni
zmeny v mnoha dalsSich oblastech (dle
Schwarzova, 2009, s. 19).

(srov. vyvojovou teorii J. Piageta!)



,Efektivita a komplexnost naseho chovani
se vysvétluje ze vzajemnych vztahu
modularnich systému znalosti. V urcitych
typech chovani spolu interaguiji ruzné
systemy [=moduly] (napr. pri popisu objektu
percepcni, jazykovy a pojmovy system).”
(Schwarzova, 2009, s. 19)



Priklady modulu:

* Evolucni psychologie: sch. hledat puvodce
déju, sch. reci, sch. ¢ist emoce, rozpoznat
prislusniky vlastniho rodu, poznat a preferovat
zdravejsi partnery, sch. spolupracovat s
ostatnimi, sch. podrobit se vedeni, sch.
rozpoznat fales, sch. péce o dité, sch. pouzivat
ruku na drzeni nastroje...

* Psycholingvistika: modul symbolicky, modul
gramaticky, modul pragmaticky...

* Problém vyctu modulu a jejich systému trva.



Evolucni psychologie (EP)

Klasicka psychologie odpovida na otazku
Jak?"

EP spise na otazku ,proC?”, resp. hleda
kauzalni vztahy a cesty fylogeneze

EP je dosti mlada veda: zatim zkouma
evolucni vyznam jednotlivych funkci nebo
schopnosti a nema dosud zadny sjednocujici
pribeh o jejich vyvoji (genealoqii).



Zakladni premisy EP:

Jednotlivé psychickeé funkce a schopnosti (moduly)
predstavuji adaptace:

Adaptace (psychologickeé) se vyvinuly, aby pomohly preziti
a reprodukci v ekologickém prostredi naSich predku
Adaptace byly formovany pohlavnim a pfirozenym vyberem
Mozek vyvinul adaptace na opakuijici se situace v davné
minulosti a tak nas vybavuje adaptacemi pro dobu
kamennou, resp. pleistocén (srov. evolutionary mismatch)
Mnoho adaptaci funguje nevedome (implicitne), ackoli jsou
pomerne slozité (napf. rozpoznavani tvari nebo hloubky
prostoru)

Tyto psychologickeé adaptace musi mit neurobiologicky a
patrne | nejaky geneticky zaklad



Dulezitou otazkou EP je odlisit:

« Co jsou nutné adaptace (napr. pocit bolesti pfi zranéni,
recova schopnost), co jsou volitelné adaptace
(podminéne vyskytem jiného jevu, napr. pokud bude
béloch Zit kolem rovniku, jeho kuze ztmavne,
attachmentové chovani, osobnost), co exaptace (peri na
létani, zamerna pozornost), co byprodukty (bila barva
zubu) a co nahodné variace znaku (tvar usi,
temperament?) ?

« Adaptace?: asi tzv. kulturni univerzalie: védomi?, resp.
systém 2, reCova sch., sch. rozpoznavat tvare, genderove
role v reprodukci, uzivani technologii, zakladni emoce,
zarlivost muzu k fyzické nevére (oproti emocionalni), ranni
nevolnosti tehotnych ad.



Dulezitou otazkou EP je:

Co je (puvodni) prostredi evolu¢nich adaptaci?
Autorem terminu je J. Bowlby (tvlrce aftachment
theory).

Abychom spravne urcili a pochopili adaptace, musime
znat puvodni prostredi evolucnich adaptaci, coz je dle
EP pleistocen. (nemusi se precenovat, nebot evolucni
zmeny mohou byt velmi rychlé)

Doklady: Vice se bojime pavouku ¢i hadu a nikoli aut,
aCkoli ta zpusobuji mnohokrat vice umrti v nasem
novem prostredi. = jsme adaptovani na prostredi, kde
byli hadi a pavouci smrtelnym nebezpecim, nikoli auta.



Evolucni nesoulad

(evolutionary mismatch)

Rozdil mezi puvodnim a modernim
prostredim vede Kk tzv. evolucnim
nesouladum.

Priklady: strach z hadu Ci pavouku v Evropé,
gambling, drogova zavislost, hledani
vyzivnych latek (obezita), osteoporoza,
nespokojenost ve velkych anonymnich a
formalnich organizacnich strukturach atd.



