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Jak chapete halo efekt?

Jak se jmenuji dva nejdrive osvojene moduly
TOM?



Je to tendence vyhledavat, interpretovat a upominat si na
takove informace, ktere potvrzuji (konfirmuji) nase
existujici domnenky (beliefs) a hypotezy, zatimco
nepomerne mene uvazovat o jinych, alternativnich,
moznostech (Plous & Scott, 1993).

,,mys:de pohled na Vec

VyrazneJS| U emocne nabytych temat.

Uziti nejednoznacnych dukazu k podpore vlastnich
domnének.

Spojuje tyto jevy: iluzorni korelaci (kdy mame dojem, ze
urcite jevy spolu souvisi, pficemz vsak spolu nesouvisi),
perseveraci domnenky (jev, kdy belief pretrvava, resp. je
vybaven, i po jeho vyvraceni), v efektu poradi (za
dulezitejsi povazujeme prvniinformaci: puvodnejsi je
lepsi).



Socialni kognice je jedna vec: jak ostatni
vhimame.

Druha vec je to, ze nase presvédceni (belief)
muze ovlivhovat a take ovliviuje nase chovani a
tim i chovani druhych.



Rosenthal &Jacobson (1968) ukazali, ze jestlize ucitele
oyli navedeni, aby si mysleli, ze jsou nekteri zaci

nerspektivnéjsi, tito zaci skutecné
epsi vysledky (pomoci objektivnic
SkuteCnost muze byt ocekavanim

0o néjake dobé méli
N metod méreni).

nozitivne (pygm.

efekt) Ci negativne (golem efekt) ovlivnéna.

https://www.youtube.com/watch?v=dkuomtYIZME

(Rosenthalovo self-fulfilling prophecy =sebenaplnujici se

proroctvi)

Priklady ze zivota?


https://www.youtube.com/watch?v=dkuomtYlZME
https://www.youtube.com/watch?v=dkuomtYlZME
https://www.youtube.com/watch?v=dkuomtYlZME

Predstavy o modulech believe & desire se vyvijeji, nicmené
jiz velmi malé deti chapou, ze chovani druhych je
ovlivneéno jejich vnitfnimi stavy (believe & desire).

Hledani pricin chovani nebo jevu se rika atribuce:

Proc nékteri lide nemaiji radi hlasitou hudbu?
ProC me ta trubka za volantem nepustila na prechodu?

ProcC jsem tu trubku na prechodu nepustil?
Proc jsem zvoral tuto pisemku? (=sebeatribuce)



Fritz Heider (2896 —1988) byl prvnim, kdo
zkoumal proces atribuce.

Heider (1958): je dUlezite vedet, cemu lide
VEri, protoze tato presvedceni jsou
zakladem jejich chovani.

Rozlisoval vnitfni & vnéjsi atribuci.
Tj. dispozic¢ni & situacni atribuci.

Napr. kdyz nekdo upadne, prisoudime to
bud'jeho vnitfnim kvalitam (nemotora),
nebo vnéjsim pricinam (namokly povrch,
nahoda).




F. Heider si jako jeden z prvnich vsiml, ze chovani jedince
je tak pUsobive, ze neprikladame dostatecnou vahu
okolnostem (situaci)!

Podcenujeme situacni priciny chovani a naopak velmi
snadno délame unahlené zavéry o dispozicich urcite
osoby.

Zakladni atribucni chyba tedy spociva v tom, ze
prikladame vetsi vahu osobeé a prilis malou vahu situaci.
Pr.: Ma sportovkyné v televizni reklameé opravdu rada
obilninovou kasi, kterou nabizi? — Urcité ma.

Pr.: Vnimani obhajce néjakeho zvlast hrozneho zlocince.



Harold Kelley (1967, 1973) rozlisoval proménne
(model ANOVA — kovariance proménnych):

1. osoba (lisi se mezi rUznymi lidmi?)

2. situace (lisi se mezi situacemi?)

3. entita (lisi se u rUznych entit?)

Napr. Proc jsem usnul na prednasce ze SocPs?



Weiner & kol. (1986) rozlisuje 3 dimenze:

1. umisteni (locus of control)

2. stabilita (nemeénne x promeénlive)

3. ovlivnitelnost (stupen kontroly nad pricinou)

Podobna teorie motivace & osobnosti (Rotter,
1954): locus of control jako osobnostni tendence.

Ke spontannim atribucim dochazi predné, kdyz se
stane néco neocekavaného (Kanazawa, 1992).



Zatim jsme mluvili:

1. o predispozicich k socialnimu zivotu: o
vrozenem socialnim instinktu deti (???) a rodicuU
(epimeleticky pud)

2. 0 socializaci — vlivu okoli na jedince

2. 0 chybach v kognici (jsou to chyby percepce

Vv

nebo vyssich myslenkovych procesu??)

Nyni se podivejme na to, co se vsechno déje,
kdyz si myslime, ze jsme soucasti skupiny.



= zakladni a klicovy termin socialni psychologie

Dle rOznych kritérii Ize vydélit rdzne typy
socialnich skupin (velikost, typ vazby ve sk,
delka trvani, dle typu Clenstvi ve sk., dle
otevrenosti sk., dle vztahu ke sk.).



V existenci (jakkoli je to konstrukce socialni reality — srov.

Berger & Luckmann, 1999) soc. sk. spociva svebytbost
SocPs.

Tajfel (1978) odlisil vedle chovani interpersonalniho chovani
meziskupinove.

Turner & Brown (1981) tuto dualitu prekodovali na
kontinuum: jedinec — clen skupiny.

V existenci identifikace se skupinou spociva svébytnost
SocPs.:

1. interpersonalni chovani jedince nelze prilis predvidat!

2. meziskupinove chovani Ize naopak velmi dobre!

Napfr. ekonomicke chovani (behavioralni ekonomika),
chovani fanousku fotbalu, chovani subkultur ad.



1. interpersonalni chovani jedince ovlivnuji
osobnosti charakteristiky

2. meziskupinove chovani ovlivnuji cile a normy
skupiny

1. interpersonalni vyjednavani je velmi
promenlive

2. meziskupinove vyjednavani je zalozeno
stereotypnim vnimanim & chovanim!









