





Snimek 2

regnumil Sbirka na Narodni divadlo

Cesky ekvivalent - profesionalni zebrak, somrak ?
caput; 21.8.2006






Snimek 3

regnums8 Zakladnim kamenem fundraisingu je pozitivni mysleni, protoze:

Na nasi ¢innost nikdo nepfispé&je. Kdybychom byli sportovni klub, nebo se starali o zdravotné postizené, to by se nam ziskavaly penize. Sponzofi by se jenom
hrnuli.

Nikdo ndam nechce dat penize. Nikdo se nezajima. Kazdy se stara jen o sebe. V dnesni dobé nikdo nema na to, délat dobré skutky. Kazdy je rad, ze si vydéla
na chleba.

Podnikatelé nemaiji dost penéz na sponzoring. Dafové ulevy jsou pro né symbolické. Nevyplati se jim, dat nam penize.
Je snadné ziskavat penize ve velkém mésté. Ale jak to mame délat na vesnicich a v malych méstech?

caput; 13.11.2006
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Snimek 5

regnum4 Podpora neziskovym organizacim vychazi z hodnotového zebricku jednotlivce.

Nékteré nezoskovky maiji pocit své vlastni dlilezitosti tak silny, ze se domnivaji, ze je musi podpofit kazdy. Ne kazda vsak sdili stejné hodnoty, a pokud ano,
nemusi nutné sdilet presvédceni o spravnosti nasich metod.

Hledamer tedy lidi s podobnym hodnotovym Zebfickem a postoji - foundraising vychazi z toho, Ze neziskavame penize, ale ¢lovéka
caput; 21.8.2006






Snimek 6

regnum5 Co si drizi mysli,a co my si myslime, zye si mysli, m{ize byt velmi rozdilné - dat jim rozsSifenou tabulku a posléze vyzkum zpracovat. (+ referencni skupina)
caput; 21.8.2006









Snimek 8

regnum6 Relativni rozdéleni dard
Chuté se méni
Dary na naboZenské Ucely rostou kazdorocne, protoze se vsak celkovy objem darl zvysuje, jejich relativni podil na celkovém objemu klesa.
Vyznamné rostou odkyzy nadacim
Polozit otazku, proc lidé davaiji?
(pocit uzitecnosti, radost z davani, naplnéni spolecnych cilé, osobni uspokojeni, snaha vyresit problém)

Davani je radost. Lidé to délaji proto, ze jim to dava dobry pocit, spolecenskou vaznost nebo jim to ulehcuje svédomi (néjaké Utlocitné povahy). Nebo -
dilezité - jim to umoziuje vyjadrit jejich moralni hodnoty a presvédceni.

Chceme-li od nékoho néco ziskat, musime vychazet z jeho potreb. Lidé radi davaiji penize na :
- néco konkrétniho a dlleZitého

- néco, co citi, Ze je také jejich

- radi (bohuzel) vidi vysledky co nejdfive

- jsou poteéseni, kdyz jsou ocenéni

caput; 21.8.2006












Snimek 11

regnum9 Motivace darcd podle pracovniki neziskovek:
Nemaiji o nich pékné minéni.

Marketingové Ucely (reklama darce nebo jeho produktu, apod.)

Sirsi podnikové cile (zlepSeni postoje verejnosti, distribuce jinak téZko pouzitelnych vyrobkd, ziskani loajalniho postoje ze strany NNO, snizeni dariového
zakladu, apod.)

Negativni motivy (osobni prospéch a slava, pocit moci,prani Spinavych penéz)

Atmosféra altruismu

caput; 13.11.2006
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Snimek 25

regnum?7 Metody vytvareni vlastniho zisku

Metody vytvareni vlastniho zisku by se daly rozdélit do nasledujicich kategorii: (Messing, 2003)
A. soustavné podnikani:
. prodej vyrobkd (pfipadné vyroba na zakazku pro odbératele)
zpoplatnéni sluzeb
vyuzivani materialnich statkd
vyuzivani nematerialnich statkd
prijmy z investic
. prijmy z jednorazovych fundraisingovych akci:
beneficni akce
verejné sbirky

e e e o o o

Podnikani s sebou pfindsi nutnost pofidit si zakonné opravnéni, coz vétSinou znamena zivnostensky list.
caput; 21.8.2006
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pomoc uprchlikiim rozvoj kultury ¢eského naroda

£:48:7] ochrana pamatek zdravy Zivotni styl

rozvoj kultury ¢eského naroda pomoc mladym sportovcim

alternativni metody vyuky naprava mladych kriminalnikd

zdravy Zivotni styl

g piCrs] biopotraviny

pomoc mladym sportovcim alternativni metody vyuky
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