Metody induktivniho usuzovani



Argument ve vede

* Argument se sklada ze sylogizmu, které
obsahuji premisy, ze kterych je odvozeny
Zaver

Kvalita argumentace zavisi na:

e formalni spravnosti argumentu

e pravdivosti premis



Deduktivni usuzovani

* Vychazi z predpokladu, ze premisy jsou
pravdiveé

* Pokud je zachovana formalni spravnost, je
pravdivy i zaver



Induktivni usuzovani

e Zaklad empirické vedy

 Podavame dukazy o tom, Ze je néco
pravdépodobné pravda

e Lze védeckym zkoumanim zjistit, jestli je neco

rozhodné pravda? Ne. V pozorovani nikdy
neobsahneme vsechny pripady.



Induktivni usuzovani

Kde se stala chyba v nasledujicich prikladech
induktivniho usuzovani?



Induktivni usuzovani - typy

* Generalizace — usuzovani ze vzorky na
populaci

Vsechny labute, které jsem kdy videl, byly bile.
Proto je vysoce pravdepodobné, ze vsechny
labute jsou bile.”

V ¢em je problém?



Induktivni usuzovani - typy

* Generalizace — usuzovani ze vzorky na
populaci: Je nutné, aby byl vzorek
reprezentativni. Pokud data pochazeji od
specifické podskupiny lidi/jevd, je usuzovani
na obecnéjsi populaci problematicke.

,Vsechny labute, které jsem kdy vidél, byly bilé.
Proto je vysoce pravdepodobne, ze vsechny
labuté jsou bile.”



Induktivni usuzovani - typy

* Jednoducha indukce — usuzovani ze znamych
statistik na jednotlivce

,Podle pruzkumu 75 % obyvatel Brna pije pivo.
Muj maly synovec bydli v Brné. Je proto 75%
pravdepodobnost, ze take pije pivo.”

V ¢em je problém?



Induktivni usuzovani - typy

* Jednoducha indukce — usuzovani ze znamych
statistik na jednotlivce: Statstiky jsou
zobecnénim, nejsou nadrazeny specifictéjsim
informacim, které o konkrétnim jevu mame.
Avsak...

,Podle pruzkumu 75 % obyvatel Brna pije pivo.

Muaj maly synovec bydli v Brné. Je proto 75%
pravdepodobnost, ze take pije pivo.”



Induktivni usuzovani - typy

,Anna je atraktivni zena pred tricitkou, bydli ve
velkém byté v centru Prahy, disledné pecuje o
svuj vzhled a jezdi na Audi.”

Je vetsi pravdépodobnost, ze Anna je...
* A. Ucitelka

e B. Partnerka top hokejisty



Induktivni usuzovani - typy

,Anna je atraktivni zena pred tricitkou, bydli ve
velkém byté v centru Prahy, disledné pecuje o
svuj vzhled a jezdi na Audi.”

Je vetsi pravdépodobnost, ze Anna je...
* A. Ucitelka

e B. Partnerka top hokejisty

Je nutne vzdy brat v potaz informace o celkovem
vyskytu jevu, neZ zacneme srovnavat vyskyt
dilcich charakteristik u skupin jeva.



Induktivni usuzovani - typy

Ucitelky Partnerky top hokejist(



Induktivni usuzovani - typy

Ucitelek je v Praze mnohem vice neZ partnerek top hokejistu. | kdyz
pro druhou skupinu je popis mnohem vice charakteristicky, ucitelky
mohou mit také bohaté partnery nebo rodice nebo mohou mit

nasporeno jinym zptsobem.

o > o

Ucitelky Partnerky top hokejist(



Induktivni usuzovani - typy

* Analogie — usuzovani na vlastnosti
populace/skupiny/jednotlivce na zakladé
podobnosti jiné populaci/skupiné/jednotlivci

,Pocitac A a B maji podobnou velikost, barvu i
vykon. Pocitac A se po dvou letech porouchal.
Proto pravdepodobné i pocitac B po dvou
letech prestane fungovat.”

V cem je problém?



Induktivni usuzovani - typy

* Analogie — usuzovani na vlastnosti
populace/skupiny/jednotlivce na zakladé podobnosti
jiné populaci/skupiné/jednotlivci: Analogie funguje
pouze tehdy, jsou-li charakteristiky, na zakladé nichz
vyvozujeme podobnost, relevantni vzhledem k jevu,
na ktery usuzujeme. Tato spojitost musi byt zpravidla
predem dobre (védecky) oveérena.

,Pocitac A a B maji podobnou velikost, barvu i vykon.
Pocitac A se po dvou letech porouchal. Proto
pravdéepodobné i pocitac B po dvou letech prestane
fungovat.”



Induktivni usuzovani - typy

e Usuzovani kauzality — usuzovani vztahu
priciny a nasledku na zakladé opakované
casové naslednosti dvou jevu

,Barva listi na stromech se meni pokazde, kdyz
zacne skolni rok. Zacatek skolniho roku proto
pravdépodobné zpusobuje zménu barvy listi.”

V ¢em je problém?



Induktivni usuzovani - typy

* Usuzovani kauzality — usuzovani vztahu priciny a
nasledku na zakladé opakované casove
naslednosti dvou jevu: Samotna casova
naslednost nestaci — musime kontrolovat pro jiné
faktory, které mohly zpUsobit pravidelny
spoluvyskyt jevy, jez jsou jinak vzajemné kauzalné
nezavislé.

,Barva listi na stromech se méni pokazde, kdyz
zacne skolni rok. Zacatek skolniho roku proto
pravdépodobné zplsobuje zménu barvy listi.”



Induktivni usuzovani - typy

 Predikce — usuzovani na budouci chovani lidi
na zakladé predchoziho vyskytu

,Babicka u nas byla celkem padesatkrat, z toho
tricetkrat mi prinesla lizatko. Je tudiz 60%
pravdepodobnost, ze mi i ted prinese lizatko.”

V ¢em je problém?



Induktivni usuzovani - typy

* Predikce — usuzovani na budouci chovani lidi
na zakladé predchoziho vyskytu: Pro uspéesnou
predikci je opét nutno brat v potaz pusobeni
dalSich faktoru, které zpusobuji vyvoj a zmény
v populaci, jevu, chovani lidi atd.

,Babicka u nas byla celkem padesatkrat, z toho
tricetkrat mi prinesla lizatko. Je tudiz 60%
pravdepodobnost, ze mi i ted prinese lizatko.”



Induktivni usuzovani - typy

* Obecné v psychologii je nutné brat v potaz, ze
na lidské chovani a osobnost pusobi obrovské
mnozstvi faktort najednou, které jsou jesté k
tomu ve vzajemné interakci. Proto maji
psychologické vedecké vystupy zpravidla
mnohem mensi zobecnitelnost a predikcni silu
nez napfr. poznatky v prirodnich vedach.



Deduktivni v. induktivni usudzovani
ve vede

Inductive Deductive
Reasoning Reasoning

OBSERVATION / EXPERIMENT

Generalizations Predictions

PARADIGM / THEORY




Cim NELZE podpofit odborny
argument...?

NAZOREM vlastnim

NAZOREM obecnym (,,Dnesni mlade? je porad
agresivnéjsi...”)

NAZOREM ciziho autora — bez ohledu na
vyznamnost!!!

Cim se lisi ndzor od podporeného
argumentu...? Spatnou premisou — vyzkum se

spatnou metodologii, vagni konstrukt,
neopodstatnéna interpretace atd.
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