Obchodni JaponsStina 1

Akademicky rok:  2017/2018

Rozsah hodin: 2hod blokovou vyukou

Rozvrh: kazdy sudy patek od 9:10 do 12:25
Misto: ucebna G23 (Gorkého 7)

Kredity: 4

Vyucovany semestr: ZS
Vyuédovaci jazyk: JA
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Vyucujici: Bc.Jana Pospichalova !

Cile predmétu (anotace):

Cilem predmétu je seznamit studenty s japonstinou uzivanou ve firemnim prostredi a se zaklady
kazdodenni komunikace v japonské firme. Predmét se zameruje na terminologii vztahujici se
k chodu japonské firmy a téz na rozvijeni komunikacnich dovednosti, které jsou diilezité pro praci
v japonské firmé. Studenti se v priubéhu predmétu teoreticky seznamuji s fungovanim japonskych
firem a téz s nezbytnou etikou, kterd je zakladem obchodnich vztahii. Predmét je koncipovan jako
Jjazykovy a zaroven jako sociolingvisticky.

Pozadavky na splnéni predmétu:
» Dochazka (povolené max. 3 absence)
» Odevzdani vSech zadanych domacich ukolt
> Usp&sné absolvovani zavéreéného testu

Metoda hodnoceni:
» Domaci pfiprava, prace v hodinach, pisemny test

Zimni semestr — Obsah prednasek:

1.Uvod do hodiny, zakladni slovni zasoba a fraze L.
Predstaveni se
Pozdrav, uklony

2.ZAakladni slovni zasoba a fraze II.
Predstaveni se, vymeéna vizitek
Organizaéni struktura, Uklony
Pozdravy

3.Zakladni slovni zasoba a fraze II1.
1) Telefonovani
2) Vyrazy a fraze pouzivané ve firme
3) Vyrazy pouzivané vici zdkaznikiim




4. Vyména vizitek
1) Etika (nevhodné chovani)
2) Fraze

5. Navstéva obchodniho partnera ve firmé
1) Pfijimani navstévy
2) Reakce na dotazy

6. Telefonovani
1) Pfijiméni telefonniho hovoru
2) Vyfizeni a zapsani vzkazu

7. Telefonovani
1) Volani ven z firmy
2) Zanechani vzkazu
3) Domluveni schtizky

8. SluZebni cesta
1) Pozdni ptichod
2) Ukonceni jednani

9. Prikazy
1) Jak se vyhnout nedorozuméni
2) Urceni priorit

10. Reportovani
1) Priibézné reportovani prace
2) Reseni nedostatku &asu pro dokonéeni prace
3) Technika reportovani

11. Vztahy na pracovisti
1) S kolegy po praci
2) Svatby a pohiby
3) Vecirek s obchodnim partnerem

12. Opakovaci lekce




Literatura:

e Zakladni: Horiuchi M.; Ashitaka Ch. Nihon de bijinesu: Nihongo hyougen to bijinesu
mana.Tokyo: Senmonkyouiku shuppan, 2005.

e Zakladni: Yoneda, R.; Fujii, K.; Shigeno, M. et al. Bijinesu no tame nihongo (Getting
Down to Business: Japanese for Business People). Tokyo, 1998.

e Zakladni: JETRO Business Japanese: KACHO - Managers in Corporate Japan. Tokyo,
1997.

e Rozsirujici: Yoneda, R.; Fujii, K.; Shigeno, M. et al. Shodan no tame nihongo (We Mean
Business: Japanese for Business People).

e Doporuéena: GOLDMAN, A. Doing Business with the Japanese: A Guide to Successful
Communication, Management, and Diplomacy. Albany: State University of New York
Press, 1994.

e Doporuéena: JETRO Business Japanese. KACHO - Managers in Corporate Japan.
Tokyo: WEIS, 1997.

e Doporuceni: YANA, A. - OOKI, R. - KOMATSU, Y. Nihongo E-mail no kakikata
[Psani e-mailu v japonstiné] . Tokyo: Japan Times, 2005.

o Doporucena: Doi, M.; Kabasawa, Y.; Murayama, K. et al. Talking Business in Japanese.
Tokyo, 1997.

Vyucovaci metody:
Cteni textl, poslech CD, dialogy, role-play




