MUNI ZAVERECNA
CTT PREZENTACE

KDO JE ZAKAZNIK, JAKY MA JAKE RESENIi (PRODUKT/SLUZBU)
PROBLEM/POTREBU NABIZITE

KDO JE KONKURENCE A CiM SE
LISITE, JAKE JSOU KLICOVE
BENEFITY VASEHO PRODUKTU

VEDECKY/TECHNOLOGICKY
KONCEPT VASEHO RESENI

PRUZKUM TRHU — VELIKOST, JEHO HLAVNi SEGMENTY A PRILEZITOSTI
FINANCNi MODEL - NA CEM BUDETE VYDELAVAT
TYM
COKOLIV DALSIHO, CO UZNATE ZA VHODNE
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